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ВСТУП
Головною метою спецкурсу «Інновації в системі міжнародних економічних відносин» є вивчення теоретичних та прикладних аспектів інновацій, визначення інвестиційної складової розвитку інновацій, дослідження світового досвіду функціонування технологічних парків, технополісів та бізнесінкубаторів. У широкому сенсі мета полягає в ознайомленні студентів з ринком інновацій, впровадженні інноваційної культури серед студентів, навчанні мислити інноваційно, знаходити й обробляти статистичний матеріал з міжнародних джерел інформації, у тому числі з інновацій та прямих іноземних інвестицій.

У науково-методичному посібнику розкривається основна суть і структура кожної теми, визначаються головні проблеми, наведений матеріал для комплексного вивчення, зроблені рекомендації щодо використання літератури, фактичних матеріалів.

У посібнику визначається логіка кожної проблеми, запропоновано ряд проблемних ситуацій, завдань, запитань для перевірки знань. В кожній темі подаються питання для підготовки до семінарських занять.

Структурно спецкурс розрахований на 72 години, з яких 28 буде використано на аудиторну роботу (14 годин лекційних, та 14 годин семінарських занять), 10 годин – на виконання науково-дослідного завдання, а саме: написання реферату на тему «Динаміка й ефективність іноземного фінансування інноваційної діяльності країни (за вибором)», 34 години на самостійну роботу студента.  
Спецкурс розрахований на два змістовних модулі:

Змістовий модуль 1. Національна інноваційна система як складова частина державної економічної моделі розвитку. 

Тема 1. Інновації – головний напрям розвитку економічних суб’єктів

Тема 2. Місце технопарків та технополісів в світовій економіці

Тема 3. Моделі національних інноваційних систем

Тема 4. Законодавче забезпечення функціонування національної інноваційної системи в Україні

Змістовий модуль 2. Національна інноваційна система як елемент глобального інноваційного ринку. 

Тема 5. Географія інноваційного розвитку країн

Тема 6. Світовий досвід використання ефективних інструментів інноваційного розвитку  

Тема 7. Еволюція світових інноваційних рішень за галузями економіки 

Тема 1. Інновації – головний напрям розвитку економічних суб’єктів

1. Сутність, види, типологія інновацій
2. Ринок інновацій: особливості попиту і пропозиції
3. Життєвий цикл інновацій
4. Суб’єкти інноваційної діяльності
5. Інноваційні стратегії
6. Фінансування інновацій
1. Винахід - технологічне (технічне) рішення, що відповідає умовам патентоздатності (новизні, винахідницькому рівню і промислової придатності). Нововведення – це потенційна інновація, нове рішення до його комерціалізації. Комерціалізація – це практичне використання нововведення, яке супроводжується його виходом на ринок. І тільки після комерціалізації нововведення та винаходи стають інноваціями. Саме інновації становлять основу перетворень соціально-економічних систем, визначають темпи і масштаби економічних процесів [1, с. 20].

«Новація» - кінцевий метод, принцип, новий порядок, винахід, новий продукт, процес, якісно відмінний від попереднього аналога, що є результатом інтелектуальної діяльності, закінчених наукових досліджень і розробок. Термін «новація» вживається щодо всіх новин, як у виробничій, так і в організаційній, фінансовій, науковій, навчальній, соціальній сферах, щодо будь-яких удосконалень, які забезпечують зменшення витрат або створюють умови для зміни способу життя [2, с. 14].

Вперше термін інновація було використано відомим австрійським економістом Йозефом Алоїзом Шумпетером, хоча сутність цього явища розглядалася ще його попередниками: видатним українським економістом М. Туган-Барановським та його учнем і послідовником М. Кондратьєвим. Й. Шумпетер 1911 року у книзі «Теорія економічного розвитку» запропонував концепцію інновацій, в основу якої поклав ідею про «нові комбінації». Серед комбінацій, які в цілому формують структуру інноваційного процесу, він називав такі, як випуск нового продукту, або відомого продукту нової якості; впровадження нового, досі невідомого в конкретній галузі методу виробництва; проникнення на новий ринок збуту – відомий чи невідомий; отримання нових джерел сировини чи напівфабрикатів; організаційна перебудова, зокрема, створення монополії чи її ліквідація.

У подальших працях Й. Шумпетера (у 1939 р. в роботі «Кон’юнктурні цикли») термін «нова комбінація» замінено терміном «інновація», що й став науковою категорією. Визначення і сутність поняття «інновація» перебуває у постійному розвитку й доповнюється певними аспектами, які враховують особливості і вимоги певного етапу розвитку [3, с. 13].

Існує безліч визначень терміну «інновація». З них наведемо ті, теоретична основа яких має практичне підтвердження. Так, згідно міжнародних стандартів («Керівництво Осло» 1992 р.), інновація визначається як кінцевий результат інноваційної діяльності, втілений у вигляді нового або вдосконаленого продукту чи технологічного процесу, який використовується в практичній діяльності або в новому підході до соціальних послуг [2, с. 13]. В Законі України «Про інноваційну діяльність» зазначається, що інновації – новостворені (застосовані) i (або) вдосконалені конкурентоздатні технології, продукція або послуги, а також органiзацiйно-технiчнi рішення виробничого, адмiнiстративного, комерційного або іншого характеру, що істотно поліпшують структуру та якість виробництва i (або) соціальної сфери [4].
При аналізі поняття «інновації» в економіці виділяють шість етапів розвитку теорій інновацій [5, с. 411].

Класична теорія інновацій розвинена Й. Шумпетером, В. Зомбартом та В. Мічерліхом. Науковці сутність інновації зводять до виробничої функції, яка призводить до зміни технології виробництва. В рамках цієї теорії здійснилось обґрунтування ролі підприємця як носія технічного прогресу, введення поняття «інновації», визначення категорії інновації як нової функції виробництва, виникнення теорії «інноваційних пакетів», встановлення зв’язку між інноваціями і циклічним розвитком економічних процесів. Обмеженість даної теорії в тому, що вона не враховувала ролі освіти, науки та нових знань в інноваційному розвит​ку, не пояснювала джерела фінансування технічних нововведень, орієнтувалася в осноному на технічні, а не на інформаційні новації.

Другим етапом вважається розвиток теорії циклів, яка розроблялася М. Туган-Барановським та А. Шпідгоффом, М. Кондратьєвим. Інновації тут виступають як джерело циклічного відтворення основного капіталу, яке визначається закономірностями статики, динаміки і генетики, і є поясненням економічного зростання. Визначним фактором цієї теорії є те, що вона пояснює циклічність економічного розвитку закономірністю відтворення основного капіталу, особливостями інвестування та ступенем наукових відкриттів і технічних удосконалень. Завдяки ній виникає теорія «довгих хвиль», встановлюється закономірність розвитку інновацій, виділяються критерії для класифікації інновацій. Тим не менш, орієнтація на розвиток традиційних галузей промисловості, недооцінка ролі підприємницької активності в теорії економічного зростання, а також неврахування особистісних інноваційних характеристик людини як суб’єкта інноваційної діяльності, обмежують значення даної теорії.

 Свій вклад до розробки неокласичних теорій інновацій внесли С. Кузнець, Г. Менш, М. Калецкі, В. Хартман, Б. Твісс та Х. Хауштайн. Вони розглядали інновації як «головний імпульс» довгострокового економічного розвитку, що виходить від нових споживчих товарів, нових методів виробництва і транспортування, нових ринків, нових організаційних форм у промисловості. Провідним фактором впливу на виникнення, тривалість і інтенсивність кон’юнктурних циклів вони визначали динаміку нововведень, також виокремили стимулювальний характер державного регулювання інновацій, виділили базові, поліпшувальні та уявні інновації, обґрунтували тенденції розвитку суспільства через взаємодію інновацій та економічного досвіду. Але обмежувальним фактором цієї теорії є нездатність здійснити аналіз технологічних змін шляхом адекватних засобів, непояснення взаємозв’язку зростання економіки чи її окремого сегмента з процесами технологічних змін на мікроекономічному рівні, жорстка орієнтація на рівноважні стани, неврахування властивостей технологічного укладу окремих економік.

Встановлення тісного взаємозв’язку між підприємницькою та інноваційною діяльністю було здійснено в рамках теорії прискорення П. Друкера з точки зору «західної моделі». Інновації у нього виступають результатом діяльності й основним джерелом розвитку підприємництва.

З точки зору соціально-психологічної теорії (Х. Барнет, Є. Вітте, Е. Денісон), люди виступають особливими носіями інновацій, які визначаються як продукт оптимальної взаємодії соціально-психологічних і організаційно-соціологічних факторів людини. Особливість даної теорії полягає у визначенні ролі особистості, поведінки, рівня освіти в теорії інноваційного розвитку, аналізі соціально-психологічних і організаційно-соціологічних факторів інвестиційно-інноваційної діяльності. Але вона обмежена тим, що недооцінює зовнішні та внутрішні фінансово-мотиваційні механізми як особливі фактори впливу на поведінку особистості, а також відірвана від безпосередньо економічних джерел забезпечення інноваційно-орієнтованого економічного зростання.

І останнім етапом в розвитку теорії інновацій, хоча не всі економісти її виділяють як таку, є теорія «нової економіки». ЇЇ представниками є Р. Менселл, Ф. Махлуп, У. Мартін, Й. Масудо, А. Норман, Д. Ліон, С. Глазьєв, Ю. Яковець та В. Геєць, які визначають інновації специфічним інформаційним продуктом постіндустріальної економіки. Визначальними факторами наведеної теорії виступають: обґрунтування значущості гуманітарного капіталу, дослідження нової ролі й місця людини в інформаційному суспільстві, встановлення взаємозв’язку між процесами комерціалізації Інтернету та технологічними змінами, створення випереджаючої стратегії розвитку економіки на базі розвитку нанотехнологій. Але залишаються невирішеними проблеми поступового переходу від індустріальної до постіндустріальної економіки, недооцінювання зростання безробіття під час переорієнтації економіки зі сфери виробництва на сферу послуг і зростаючих вимог до кваліфікації за несприятливих демографічних показників.

Серед підходів до класифікації інновацій найпоширенішим вважається розподіл їх за змістом та сферою застосування. На основі цього критерію вирізняються великі групи інновацій [2, с. 118]:

- технологічні - нові технології виробництва старих чи нових продуктів, упровадження інформаційних систем, нових джерел енергії. Технологічні нововведення – це зміни перш за все в засобах і методах організації виробництва. Базовою класифікацією технологічних інновацій, згідно з рекомендаціями національних експертів «Керівництва Осло», є розподіл інновацій на: по-перше, інновації, спрямовані на створення нових видів продуктів (склад такої продукції визначається відповідно до ступеня технологічних удосконалень: принципово нові вироби (радикальні продуктові інновації); вироби вдосконалені (поліпшуючі), вироби, що створені з використанням значно вдосконалених методів виробництва); по-друге, інновації, що спрямовані на створення нових процесів (це зміна технології виробництва певного виду продукції, зміна методів управління й організації самого виробництва);
- продуктові – створення нових товарів, що споживаються у сфері виробництва (засоби виробництва) чи у сфері споживання (предмети споживання);
- організаційно-управлінські – нові методи й форми організації всіх видів діяльності підприємства та їх об’єднань: нові методи управління персоналом, системи стратегічного планування, прогнозування, моделювання процесів виробництва, постачання, збуту, нові організаційні структури;
- економічні – нововведення у фінансовій та бухгалтерській сферах діяльності, мотивації та оплати праці, оцінка результатів діяльності;
- соціальні – нові форми активізації людського чинника, включаючи процес зміни умов праці, культурних, екологічних та політичних аспектів, зміна способу життя в цілому;
Таблиця 1.
Класифікація «Максі-Міні»

	Макрорівень класифікаційних видів інновацій

	За мірою новизни: інновації нові у світі, нові у країні, нові у галузі та нові для фірми
	За сферами розробки та поширення: промислові, торговельно-посередницькі, аграрні, правові, послуги, науково-педагогічні
	За рівнем розробки та поширення: державні, регіональні, галузеві та корпоративні
	За особливістю організації інноваційних проектів: внутрішньоорганізаційні, міжорганізаційні, проектно-програмні та конкурсні

	Рівень «максі-міні» класифікаційних видів інновацій

	За ступенем впливу на зміни: радикальні, революційні, модифіковані та комбіновані
	За ступенем радикальності інновацій: базисні, поліпшуючі, псевдоінновації
	Абсолютні, відносні, умовні, часткові, новий вид, нове покоління

	Мікрорівень класифікаційних видів інновацій

	За джерелом ідей: відкриття, винаходи, раціоналізація та інші
	За видом новації: конструкція (пристрій), технологія, матеріал (речовина) та живі організми
	За спадкоємністю: заміщуючі, скасовуючі, поворотні, відкриваючі та ретровведення
	За інноваційним потенціалом та ступенем новизни: радикальні, комбінаторні  та модифіковані
	За темпами здійснення інновацій: швидкі, уповільнені, такі, що нарощуються, рівномірні та стрибкоподібні


Джерело: розробка автора.
- юридичні – нові нормативно-правові документи, що визначають та регулюють усі види діяльності підприємств, організацій та фізичних осіб, створюючи відповідні умови для розвитку.
Універсальною класифікацією інновацій є класифікація «максі-міні». Сутність цієї класифікації полягає у тому, що все розмаїття класифікацій інновацій групується у три великі групи. До першої групи належать ті класифікації, які розмежовують інновації на макрорівні, тобто ті, які виходять за рамки однієї організаційної одиниці. До другої групи класифікацій належать ті, розподіл інновацій яких здійснюється на базі мікрохарактеру, тобто за основу беруться інновації в межах однієї організаційної одиниці. Третю групу займають ті класифікаційні види, які характерні як для першої, так і для другої групи (рівень «максі-міні»). Схематично класифікацію «максі –міні» можна зобразити так (Таблиця 1.).
2. Для інноваційної діяльності характерна ринкова орієнтація, спрямована на задо​волення вимог споживачів, поєднання можливостей виробників із потребами споживачів, виробництво необхідної інноваційної продукції, корисної споживачам. Тобто ринкова орієнтація на покупця спрямована на те, щоб вчасно запропонувати йому те, що потрібно. Тож ключовий вислів сучасного ринку, в тому числі й інноваційного, є: «Необхідно знати, що потрібно виробляти, а не реалізовувати те, що вироблено» [6, с. 126].

Для матеріалізації наукових ідей в комерційно значущу й затребувану ринком інноваційну продукцію, першочергово потрібно орієнтуватися на постійно зростаючі потреби суспільства. Потреба — це основний фактор, що впливає на швидкість і масштаб поширення інноваційної продукції, а головною умовою є визнання цієї продукції споживачами. Проте, слід враховувати, що стосовно задоволення суспільних потреб інновація характеризується двобічно, оскільки вона має здатність до зменшення традиційних економічних ресурсів, що використовуються для задоволення потреб суспільства, а також вона може спричинити збільшення нових потреб під дією нововведень. У першому випадку інновація виконує економічну функцію й характеризується економічною ефективністю, яка визначається вивільненням додаткових виробничих ресурсів від впровадження даного нововведення, а в другому — соціальну функцію, ефективність якої визначається розширенням потреб суспільства за рахунок нововведення.

Незадоволені потреби в інноваційній продукції визначаються як різниця між номінальною й фактичною кількістю інноваційної продукції з урахуванням її придбання протягом певного періоду.

Ринковий попит активізує наукову діяльність до пошуку принципово нових знань, оволодіння ними, розробки та продажу їх практичних застосувань в інноваційній продукції. Тобто успіх діяльності наукових організацій залежить від уміння створювати таку інноваційну продукцію, яка б користувалася попитом у споживачів, задовольняючи їхні потреби. Для цього в основу діяльності наукових організацій покладено принцип роботи безпосередньо зі споживачами інноваційної продукції, організовуючи пропагандистські заходи й рекламу, виставки та ярмарки. Крім того, передбача​ється відповідальність наукових працівників за результати такої діяльності. Головне – пам’ятати вислів Генрі Форда: «Если бы я спрашивал своих покупателей, что им нужно, они попросили бы быструю лошадь» [7, с. 37], та зробити свої висновки з нього.

Попит систематизують за видами, класифікація яких здійснюється за різноманітними ознаками. Так, за формами утворення, з урахуванням стадій життєвого циклу інноваційної продукції, розрізняють такі види попиту. Потенційний – виникає на стадії розроблення й підготовки інноваційної продукції до виходу на ринок. Попит, що формується на етапі виходу інноваційної продукції на ринок. Попит, що розвивається на етапі утвердження інноваційної продукції на ринку. Попит, що сформувався відповідно до стадії зрілості інноваційної продукції.

Залежно від стану ринку інноваційної продукції розрізняють такий попит: відсутність попиту – потенційний споживач не зацікавлений в інноваційній продукції чи не знає про неї; прихований – виробник не знає про існуючий попит на інноваційну продукцію, не поспішає задовольнити споживчий попит; нерегулярний – визначається коливанням попиту протягом тривалого періоду часу (інноваційний продукт слід виводити на ринок у період піку попиту на нього); повноцінний – інноваційна продукція повністю задовольняє запити споживачів, досягнута відповідність попиту і пропозиції; надмірний – розмір попиту перевищує розмір пропозиції (доцільно виробляти й виходити на ринок з інноваційною продукцією).

Попитові протистоїть пропозиція інноваційної продукції, тобто у визначенні того, яку продукцію слід виробляти, поряд з потребами споживачів, що утворюють попит, беруть участь витрати виробництва і рішення виробників про пропозицію інновацій​ної продукції.

Пропозиція інноваційної продукції — це результати наукових досліджень у вигля​ді нової продукції, нових технологій, нових форм організації й управління, об'єктів інтелектуальної власності, які здатні запропонувати наукові організації фундамента​льного і прикладного спрямування та виробничий сектор для реалізації на ринку інноваційної продукції.

Пропозиція інноваційної продукції має свою структуру. Це результат наукових і науково-технічних робіт; надходження заявок на видачу охоронних документів і використання об'єктів власності й раціоналізаторських пропозицій; продаж і придбання ліцензій на об'єкти інтелектуальної власності.

Пропозиція інновацій формується на стадії створення й освоєння нового продукту (технології), і здійснюється організаційними формами галузі «наука та наукове обслуговування», підприємствами, які випускають нові види продукції, суб'єктами, які зайняті винахідницькою, раціоналізаторською, ліцензійною діяльністю.

Суттєво впливають на обсяг пропозицій інноваційної продукції на ринку такі фактори: забезпеченість наукових організацій кадрами вищої кваліфікації; динаміка нау​кових кадрів; обсяг і джерела фінансування інноваційної діяльності; винахідницька активність; рівень комп'ютеризації; доступ до інформаційної мережі; надходження й використання об'єктів промислової власності та раціоналізаторських пропозицій; ри​зик. Проте головним фактором впливу залишається ціна, яка безпосередньо залежить від пропозицій інноваційної продукції.

Специфікою ринку інноваційної продукції є те, що пропозиція є провідним чинником, а попит слідує за нею, тобто пропозиції наукових установ значно переважають спожив​чий попит. Така ситуація зумовлена відсутністю відповідних організаційних форм на рин​ку інноваційної продукції, відмовою придбання споживачами інноваційної продукції через необхідність великих обсягів інвестицій, незадоволення якістю інноваційної продукції, небажання змінювати традиційні технології й постачальників сировини.

3. Інноваційний процес можна визначити як процес послідовного перетворення ідеї на товар. Він проходить етапи фундаментальних, прикладних досліджень, конструкторських розробок, маркетингу, виробництва, нарешті, збуту. Це процес комерціалізації технологій.

Інноваційний процес може бути розглянутий з різних позицій і з різним ступенем деталізації. По-перше, як паралельно-послідовне здійснення науководослідної, науково-технічної, інноваційної, виробничої діяльності й маркетингу. По-друге, як тимчасові етапи життєвого циклу нововведення - від виникнення ідеї до її розробки й поширення. По-третє, як процес фінансування й інвестування розробки і поширення нового виду продукту або послуги. Тут він виступає як окремий випадок поширеного в господарській практиці інвестиційного проекту.

У загальному вигляді інноваційний процес являє собою одержання й комерціалізацію винаходу, нових технологій, видів продуктів і послуг, рішень виробничого, фінансового, адміністративного або іншого характеру й інших результатів інтелектуальної діяльності.

Рой Росвелл виявив декілька поколінь моделей інноваційного процесу [3, с. 30].
Лінійний підхід до визначення інноваційного процесу він відносить до 1950-х - середини 1960-х рр., тобто до першого покоління інноваційного процесу, що підштовхувався розвитком технологій. Простий лінійно-послідовний процес робить наголос на роль НДДКР і ставиться до ринку лише як до споживача результатів технічної активності виробництва. Кожен з сіми етапів лінійного інноваційного процесу слідує один за одним, а саме: фундаментальні дослідження, прикладні дослідження, дослідний зразок, маркетинг, промисловий зразок, виробництво, збут.

Друге покоління інноваційного процесу за Росвеллом належить до кінця 1960-х - початку 1970-х рр. Та ж лінійно-послідовна мо​дель, але з наголосом на важливість ринку, на потреби якого реагують НДДКР (Рис. 1.).
Третє покоління: початок 1970-х — середина 1980-х рр. Сполуче​на модель. Значною мірою комбінація першого і другого поколінь, з акцентом на зв'язки технологічних спроможностей і можливостей із потребами ринку (Рис. 2.).
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Рис. 1. Друге покоління інноваційного процесу.
Четверте покоління: середина 1980-х рр. - нинішній час. Це японська модель передового досвіду. Відрізняється тим, що акцентує увагу на паралельній діяльності інтегрованих груп та зовнішніх горизонтальних і вертикальних зв'язках. Головне тут - у паралельній діяльності: одночасній роботі над ідеєю декількох груп фахівців, які діють у декількох напрямах. Це прискорює вирішення завдання, оскільки тривалість реалізації технічної ідеї й перетворення її на готову продукцію — дуже важливий аспект у сучасному світі.
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Рис. 2. Третє покоління інноваційного процесу.
П'яте покоління: сьогодення - майбутнє. Це модель стратегічних мереж, стратегічна інтеграція і встановлення зв'язків. Відмінність її полягає в тому, що до рівнобіжного процесу додаються нові функції. Це процес ведення НДДКР з використанням систем обчислювальної техніки та інформатики, за допомогою яких встановлюються стратегічні зв'язки.

Виділяють дев'ять типових економічних завдань та шість заважаючих факторів інновацій [8, с. 29]. Економічними завданнями інновацій є: підтримання та збільшення ринкової частки, відкриття нових ринків, зниження вартості продукції, заміщення продукції, що застаріла, розвиток продуктів дружелюбних до зовнішнього середовища, покращення продуктивної гнучкості, підвищення якості продукції, створення кращих умов праці, зниження шкоди середовищу. Заважаючими інноваціям факторами є: економічні фактори (великі ризики, висока вартість, недостатність фінансування, відносно довгий період окупності), підприємницькі фактори (недостатній інноваційний потенціал), недостатність досвідчених кадрів, недостатність інформаційних технологій та певні змішані фактори, такі як недостатній рівень інфраструктури, законодавства, оподаткування.

Зародження інноваційної ідеї і можливість використання нових наукових результатів відбуваються на етапі фундаментальних та пошукових досліджень, прикладних досліджень і розробок.

Процес створення й освоєння нової техніки починається з фундаментальних досліджень (ФД), спрямованих на одержання нових на​укових знань і виявлення найбільш істотних закономірностей. Мета ФД - розкрити нові зв'язки між явищами, пізнати закономірності розвитку природи і суспільства стосовно їх конкретного використання. ФД поділяють на теоретичні й пошукові.

Результати теоретичних досліджень виявляються в наукових відкриттях, обґрунтуванні нових понять і уявлень, створенні нових теорій. До пошукових належать дослідження, завданнями яких є відкриття нових принципів створення ідеї і технологій. Закінчуються пошукові ФД обґрунтуванням й експериментальною перевіркою нових методів задоволення суспільних потреб. Усі пошукові ФД проводяться як в академічних установах і вищих навчальних закладах, так і у великих науково-технічних організаціях промисловості і лише персоналом високої наукової кваліфікації. Пріоритетне значення фундаментальної науки в розвитку інноваційних процесів визначається тим, що вона виступає генератором ідей, відкриває шляхи в нові області знання.

Наступний етап інноваційного процесу - прикладні науково-дослідні роботи (ПД). Їхнє виконання пов'язане з високою імовірністю одержання негативних результатів. Виникає ризик втрат при вкла​данні засобів у проведення прикладних НДР. 

Етап дослідно-конструкторських і проектно-конструкторських робіт пов'язаний з розробкою нового виду продукції. Він включає: ескізно-технічне проектування, випуск робочої конструкторської документації, виготовлення й випробування дослідних зразків.

Під дослідно-конструкторськими роботами (ДКР) мається на увазі застосування результатів ПД для створення (або модернізації, удосконалення) зразків нової техніки, матеріалу, технології. ДКР - це завершальна стадія наукових досліджень, своєрідний пе​рехід від лабораторних умов і експериментального виготовлення до промислового виробництва. До ДКР належать: розробка певної конструкції інженерного об'єкта або технічної системи (конструкторські роботи); розробка ідей і варіантів нового об'єкта; розроб​ка технологічних процесів, тобто способів об'єднання фізичних, хімічних, технологічних та інших процесів із трудовими в цілісну систему.

Залежно від складності інноваційного проекту (розробки й освоєння нового виду продукції) завдання, які розв'язуються на попередньому етапі інноваційної діяльності, можуть бути досить різними. Зокрема, при розробці й освоєнні великих інноваційних проектів здійснюється системна інтеграція результатів НДР, проведених у різний час іншими колективами, налагодження й доробка як окремих підсистем, так і технологій в цілому.

Виконавцями робіт на попередньому етапі є творчі колективи вчених та інженерно-технічних працівників ВНЗ, університетів, інститутів НАН України, державних та недержавних науково-технічних центрів (НТЦ).

Результати інноваційної діяльності (ІД) практично реалізуються на ринковому етапі, який включає впровадження на ринок, розширення ринку, зрілість продукту і спад.

На стадії передсерійного виробництва проводяться дослідні й експериментальні роботи. Експериментальні роботи спрямовані на виготовлення, ремонт і обслуговування спеціального устаткування, необхідного для проведення наукових досліджень і розробок.

Стадії промислового виробництва включають два етапи: власне виробництво нової продукції та її реалізацію споживачам. Перший - це безпосереднє суспільне виробництво матеріалізованих досягнень науково-технічних розробок у масштабах, зумовлених попитом споживачів. Другий - доведення нової продукції до споживача.

За виробництвом інновацій настає їхнє використання кінцевим споживачем з рівнобіжним наданням послуг, забезпечення безава​рійної економічної роботи, а також необхідна ліквідація застарілого і створення замість нього нового виробництва.

Інноваційний процес не закінчується так зва​ним впровадженням, тобто першою появою на ринку нового продукту, послуги або доведенням до проектної потужності нової технології. Цей процес не переривається й після впровадження, бо в міру поширення (дифузії) нововведення вдосконалюється, стає ефективнішим, набуває раніше невідомих споживчих властивостей. Це відкриває для нього нову область застосування і ринки, а отже, й нових споживачів. 

















Рис. 3. Основні етапи життєвого циклу інновацій
Сутність дифузійних процесів на різних рівнях виникнення інноваційного середовища визначається рівноважним поширенням нововведень у ділових циклах науково-технічної, виробничої й організаційно-економічної діяльності, включаючи й сферу надання послуг. Врешті-решт дифузійні процеси дають новому технологічному укладу можливість посісти домінуюче становище в суспільному виробництві. Прицьому відбувається структурна перебудова економіки. Коли більшість технологічних ланцюгів виробництва продукції і надання послуг оновлюються, ділові цикли розвиваються в новому напрямі під впливом змін у системі цінностей.

Вітчизняні наукові діячі [2, с. 34] життєвий цикл інновацій розглядають з традиційної точки зору життєвого циклу товару (Рис. 3.).

Існує дещо інший підхід [7, с. 9] до життєвого циклу інновації. Він характерний для США (Рис. 4).
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Рис. 4. Типова модель інноваційного розвитку
Це - модель інноваційного розвитку й характерні співвідношення між часом та грошовими потоками в ході розробки інновації з помірною доходністю та порівняно великим періодом досягнення беззбитковості.
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Рис. 5. Моделі повільного та стрімкого інноваційного розвитку

Існує ще одна модель інноваційного розвитку, яка знаходиться на етапі впровадження в практику західними фахівцями (Рис. 5). Це так звана модель стрімкої інновації.

Західні спеціалісти саме стрімкі інновації розглядають як необхідне джерело підтримання доходів акціонерів на рівні вище середнього. Тобто фінансовий аспект виходить на перший план цільового впровадження інновацій. Систему методів переходу інноваційного розвитку на стрімкий забезпечує комплекс заходів, які називаються «Шість сигма + бережливе виробництво». Серед цих заходів виділяють розвиток творчості в рамках компанії, використання платформових інновацій (різні інновації фірми пов’язані деякими спільними деталями, технологіями…), інноваційних бліців (обговорення інноваційного проекту з постачальниками, потенційними клієнтами та іншими зацікавленими суб’єктами в процесі розвитку інновації).

4. В загальному вигляді схема інноваційного процесу та інститутів його підтримки зображена на Рис. 6.
До структури інституцій у сфері інноваційної діяльності належать центральні органи виконавчої влади, на які покладають завдання проведення і координації державної політики; інноваційні загальнодержавні (бюджетні і позабюджетні), галузеві, регіональні та корпоративні фонди (вони переважно утворюються державою, галузевим міністерством, місцевими органами виконавчої влади або корпораціями для фінансової підтримки ІД відповідно на загальнодержавному, галузевому, регіональному, корпоративному рівнях; їх кошти формуються за рахунок відповідно бюджетного фінансування, встановлених відрахувань підприємств, що входять до сфери управління засновників фондів, або внесків самих засновників); венчурні фонди, що здійснюють венчурне інвестування підприємств-виконавців інноваційних проектів; спеціалізовані небанківські фінансово-кредитні установи, які створюються як державні, комунальні, у формі акціонерного товариства для цільової фінансової підтримки відповідно загальнодержавних та регіональних інноваційних програм і пріоритетних інноваційних проектів; інноваційні структури за різними організаційно-правовими формами, зі статусом юридичної особи або без такого статусу на підставі договору про сумісну діяльність із визначенням галузі діяльності та типом функціонування, орієнтованим на створення та впровадження інноваційної продукції або сприяння інноваційної діяльності (технополіси, технопарки, інноваційні центри, інноваційні бізнес-інкубатори); банківські установи та інвестиційні фонди.
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Рис. 6. Загальна схема інноваційного процесу та інститутів його підтримки. Джерело: [9, с. 17].
5. Ступінь реалізації стратегії фірми по досягненню конкурентоспроможності випускаємої продукції багато в чому залежить від оптимальності організаційної форми інноватора (фірми). Р.А. Фатхутдінов [10, с. 105] розглядає 4 типи компаній (стратегій) взалежності від їх цілей: віоленти, коммутанти, патіенти та експлеренти.

Віолентна (силова) стратегія характерна для фірм, які діють в сфері великого, стандартного виробництва, де головне – масове виробництво якісного продукту за низькими цінами. Перевагу такі фірми надають глобальному ринку з невеликим ступенем пристосування до змін в ньому, та самі не націлені на зміну напрямів діяльності самого ринку.

Патіентна (сегментна) стратегія типова для фірм, які встали на шлях вузької спеціалізації для обмеженого кола споживачів. Свої дорогі та високоякісні товари вони адресують тим, кого не задовольняє звичайна продукція. Вони намагаються відійти від прямої конкуренції з ведучими корпораціями шляхом винайдення недоступних для великих фірм сфер діяльності. Ці фірми називають «хитрими лисами» економіки, які пристосовуються до змін ринку та потреб споживачів. 

Коммутантна (з’єднуюча) стратегія переважає при звичайному бізнесі в місцевих масштабах. Сила місцевого неспеціалізованого підприємства в його кращій пристосовуваності до задоволення невеликих за обсягом, а нерідко і короткочасних, потреб певного клієнта. Це шлях росту споживчої цінності не за рахунок зверхвисокої якості (як у патіента), а за рахунок індивідуалізації послуги. Ці фірми мають назву «сірі миші», які готові використовувати будь-яку можливість для бізнесу.

Експлерентна (піонерська) стратегія пов’язана зі створенням нових або з радикальним перетворенням старих сегментів ринку, це першопрохідці в пошуку та реалізації революційних рішень. Їх сила у впровадженні радикальних нововведень, отримуючи вигоду з першочергової присутності на ринку. В 85 випадках зі 100 вони програють, але за рахунок 15 випадків здобувають великий технічний, фінансовий та моральний успіх. Саме вони є двигунами науково-технічного прогресу.

Місце цих форм інноваторів можна розглянути на матриці «Витрати – споживча цінність» (Рис. 7).
Витрати 
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                                                Споживча цінність (якість товару)

Рис. 7. Матриця «Витрати – споживча цінність» для находження стратегії інноваторів.

Важче за все фірмам, які притримуються стратегії експлерента, бо їм для виживання приходиться збільшувати якість товарів та знижувати їх собівартість. Для того, щоб втриматись у даному сегменті ринку при відсутності можливості покращення технології або організації виробництва, фірма часто вимушена йти на зниження ціни товару та зменшення долі прибутку. Коммутанти та патенти, при збереженні на попередньому рівні витрат виробництва (при збереженні технології та організації виробництва), збільшують якість випускаємих товарів шляхом впровадження інновацій. Віоленти реалізують стратегію впровадження інновацій в покращання технології, організації виробництва, праці та управління. А фірми, які не впроваджували своєчасно інновації в продукт та процеси, виявилися невдахами, ринок згідно з об’єктивним законом конкуренції їх витіснив (або витіснить).

Вищенаведені типи стратегій можна присвоїти окремій фірмі, якщо вона спеціалізується на одному виді випускаємого товару або послуги. Якщо ж фірма випускає декілька видів товарів, то по ним вона часто застосовує різні стратегії. В цьому випадку нівелюється ризик в цілому по фірмі.

Інноваційна стратегія на кожному рівні управління (народне господарство, регіон, підприємство) має свої особливості. Так, на макрорівні вона пов'язана з упровадженням новітньої техніки і технології, появою нових видів інтелектуальної діяльності, тобто з радикальними інноваціями. На мікрорівні — з загаль​ною стратегією суб'єктів, рівнем їхньої інноваційності або готов​ності до змін.

Інноваційна стратегія характеризується взаємопов'яза​ним комплексом дій, спрямованих на зміцнення життєздат​ності і конкурентоспроможності суб'єктів, її вибір фахівці вважають найважливішою складовою циклу інноваційного ме​неджменту.

На початковому етапі формування інноваційної стратегії ви​значають її вид. Існують різні види стратегій, які мають свої ознаки та характеристики. За рівнями управління стратегії бувають: інституціональні (на рівні організацій та підприємств) та центральні (на рівні народного господарства) [11, с. 135].

Центральна інноваційна стратегія характеризується як метод сприяння розвитку економіки, коли на зовнішні умови функціонування суб'єктів господарювання здійснюється такий вплив, що дає змогу прискорити технічний розвиток і підвищити рівень економічної ефективності. Метою центральної інноваційної стратегії є створення умов для стійкого економічного зростання, виходу інноваційної продукції на внутрішній і зовнішній ринки, заміщення імпортної продукції на внутрішньому ринку зарахунок високого технологічного рівня та конкурентоспроможності виробництва. 
Відповідно до мети розрізняють такі інноваційні стратегії:

· стратегія «нарощення», яка базується на використанні влас​ного науково-технічного і виробничо-технологічного потенціалу. У процесі використання наукових результатів і виробничого по​тенціалу в промисловості освоюються високі технології і зростає випуск конкурентоспроможної продукції;

· стратегія «запозичень» полягає в тому, що, використовуючи інноваційний потенціал власної країни, освоюється випуск наукомісткої продукції високорозвинених держав світу. Виробницт​во зростає з одночасним розвитком науково-технічного і промислового потенціалу, який спроможний самостійно проводити роботи на всьому інноваційному циклі;

· стратегія «переносу», яка полягає у використанні зарубіжного науково-технічного і виробничого потенціалу в економіці держави способом залучення прямих іноземних інвестицій та трансферту новітніх технологій.

Залежно від стадії життєвого циклу інноваційні, стратегії діляться на стратегію відновлення, стратегію проникнення, стратегію наступу, стратегію захисту та стратегію виходу з ринку.

6. Згідно стадій життєвого циклу фірми [12, с. 83] виділяють 7 джерел фінансування, які зображені на Рис. 8.
Виділяють державні, окремо інвестиційні ресурси, та ресурси підприємств-учасниць інноваційного процесу. Серед джерел державної підтримки інноваційної діяльності підприємтсв виокремлюють бюджетні кошти, позабюджетні кошти спеціальних фондів, зарубіжні замовлення та гранти, власні фонди науково-дослідних організацій. Методи державної підтримки інноваційної діяльності підприємств діляться на прямі (субсидії, дотації, пряме інвестування, фінансове інвестування, фінансовий лізинг, кредитування) та непрямі (податкове регулювання, амортизаційне регулювання, розвиток інфраструктури, надання державних послуг та інформаційне забезпечення).
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Рис. 8. Джерела фінансування інноваційних підприємств згідно стадій життєвого циклу.
Практичне завдання студентам

1. Навести приклади п’яти різних за типами інновацій.

Питання для підготовки до семінарських занять:

1. Сутність, види та типологія інновацій.
2. Ринок інновацій: особливості попиту і пропозиції.
3. Життєвий цикл інновацій.

4. Суб’єкти інноваційної діяльності.
5. Інноваційні стратегії.

6. Фінансування інновацій. 

Контрольні питання:

1. Чим інновація відрізняється від нововведення?

2. Порівняйте теорії інновацій, в чому вони подібні і чим відрізняються.
3. Назвіть декілька класифікацій інновацій. Яка з класифікацій є універсальною?

4. В чому полягає особливість попиту та пропозиції на ринку інновацій?

5. Опишіть етапи життєвого циклу інновації.

6. Порівняйте між собою віолентну, експлерентну, коммутантну та патієнтну стратегію інновацій.

7. Назвіть джерела фінансування інновацій.
Тема 2. Місце технопарків та технополісів в світовій економіці

1. Основна характеристика технопарку, технополісу 
2. Технопарки американського типу
3. Технопарки європейського типу. Технополіси азійського типу
4. Технопарки України й Росії
1. Науково-технологічний парк - це комплекс дослідних інститутів, лабораторій, дослідних заводів, створюваних на заздалегідь підготовлених територіях навколо великих університетів з розвиненою інфраструктурою (лабораторні корпуси, виробничі приміщення багатоцільового призначення, інформаційно-обчислювальні центри колективного користування, системи транспортних та інших комунікацій, магазини, житлові приміщення) з метою впровадження нових технологій. Технопарк - це група юридичних осіб, які без створення юридичної особи та об'єднання капіталовкладень уклали договір про спільну діяльність та створили організаційні основи, необхідні для здійснення інноваційних проектів з промислового впровадження високих технологій, наукомістких розробок, та забезпечення промислового випуску конкурентоспроможної на світовому ринку продукції. 
В основу створення технопарків покладені такі принципи: координація діяльності та співробітництво таких головних ланок, як наука, вища школа, державний сектор виробництва, приватні компанії, місцеві та регіональні органи управління; підтримка малого наукомісткого бізнесу; концентрація і використання ризикового капіталу.

Як свідчить світовий досвід, загальною рисою при створенні і розвитку технологічних парків у високорозвинених країнах світу є те, що в цьому процесі велика роль належить державі. Важко знайти технологічний парк, при створенні якого тією чи іншою мірою не використовувалась би державна допомога.

У ході еволюції технопарків сформувалися три функціонально-планові моделі [13]: американська, европейська та азійська, хоча виділяють ще змішану модель, орієнтовану і на японську, і на американську, прикладом якої можуть служити «наукові парки» Франції, зокрема, найбільший з них «Софія Антиполіс» (площею понад 2000 га).
Технополіс - це науково-промисловий комплекс, створений для виробництва нової прогресивної продукції або розроблення нових наукових технологій на базі тісних відносин з університетами і науково-технічними центрами. У ньому поєднуються наука, техніка і підприємництво, здійснюється тісне співробітництво між академічною наукою, підприємцями, місцевими і центральними органами влади.

Функцією технополісу є максимальне використання унікального науково-виробничого та трудового потенціалу великого міста, його зручного економіко-географічного положення через формування життєво важливої для інноваційної діяльності інфраструктури.

Основою технополісу є його науково-дослідний комплекс. Він готує радикальні прориви в технології на основі фундаментальних наукових досліджень міжгалузевого характеру, які визначають перспективи розміщених у ньому виробництв.

Технополіси істотно різняться за масштабами, структурою та обсягом послуг, які надаються, за рівнем наукомісткості, складом учасників. До складу технополісів можуть входити: науково-дослідні організації та установи; промислові підприємства; культурно-побутові об'єкти; комунальні та інформаційні мережі; проектно-конструкторські центри та дослідні виробництва; фінансово-кредитні установи; торговельні, посередницькі, консультаційні та інші структури.

Технополіс характеризує гнучкість для формування нових структур, перерозподіл ресурсів, утворення нових суб'єктів наукової, науково-технічної та промислової діяльності. Науково-дослідні, промислові та інші організації в ньому самоорганізуються на основі спільної інфраструктури та інформаційної мережі, певної спеціалізації, а роль органів управління обмежується створенням базової інфраструктури, вирішенням різних організаційних питань, стимулюванням науково-дослідної діяльності та сприятливого економічного клімату.

Зазвичай технополіси створюються в місцях розташування найбільших співтовариств учених та університетів; поряд із найбільшими промисловими компаніями і в місцях концентрації висококваліфікованих фахівців; на перетині найбільших авто- і повітряних шляхів; у місцях із сприятливими природними та кліматичними умовами, високим культурним рівнем населення.

Створення технополісів охоплює тривалий інтервал часу і відбувається в 4 етапи: 1-й - підготовчий, він займає близько 5 років; 2-й - етап створення базової інфраструктури технополіса, що розтягується на 15-20 років; 3-й - етап розвитку технополіса з тривалістю від 10 до 20 років; 4-й - так званий комерційний етап, на якому напрями наукомісткого технологічного процесу, що реалізуються технополісом, починають давати комерційну віддачу. Цей етап завершує створення і розвиток технополіса з визначеною для нього спеціалізацією.

У розвинених країнах технопарки розміщуються при великих наукових центрах. Користувачами технопарків виступають маленькі приватні фірми, засновані, як правило, молодими вченими віком 25-35 років, які захистили PhD і прагнуть започаткувати конкурентоспроможний бізнес. Без відповідної допомоги на початковому етапі поява високотехнологічного бізнесу просто неможлива. Чим складніша наукова концепція, закладена в основу бізнес-проекту, тим більша підтримка має бути надана. Зазвичай послуги технопарку після відповідного обговорення бізнес-проекту незалежні експерти надають на період до 5-7 років. За цей час необхідно відпрацювати технологію, знайти партнерів і, найголовніше, — споживачів продукції. Фінансова діяльність компанії протягом цього періоду перебуває під безпосереднім контролем банку (як правило, приватного), який може надати необхідну допомогу, але водночас контролює кожну угоду і стежить за тим, аби всі зусилля започаткованої справи, до останньої копійки, було спрямовано на розвиток бізнесу. Банк має свою зацікавленість, бо у випадку успіху всього проекту його підтримку буде винагороджено [14].
Для створення технологічних парків необхідна велика сума інвестицій. За даними американських фахівців, у США на створення та розвиток технопарку середнього розміру необхідно від 10 до 12 млн. дол., у Польщі - мінімум 200-300 тис. дол., у Великій Британії - 225 тис. дол.. Витрати державного сектора на створення французького технопарку «Софія Антиполіс» становили на початку 70-х років ХХ століття близько 400 млн. франків. Крім того, приватний сектор вклав від 250 до 400 млн. франків у будівництво різних споруд, в тому числі й житлово-побутового призначення. Ще 300 млн. франків приватний сектор виділив на будівництво промислових споруд та закупівлю устаткування.

Першим Технологічним парком, який був створений в 1949 році, був парк «Силіконова долина» (штат Каліфорнія, США). Потім з'явились «Дорога 128» в штаті Масачусетс (США), «Біонічна долина» в штаті Юта (США).
В Європі технопарки почали з'являтися на початку 70-х років ХХ століття. Серед перших були Дослідницький парк в Единбурзі, наукові парки «Трініті Коледж» в Кембриджі, «Левен-да-Нев» у Бельгії, «Софія Антиполіс» в Ніцці та «Зона наукових і технічних інновацій та виробництва» в Греноблі. У 80-х роках ХХ століття технопарки почали з'являтися не тільки в найбільш розвинених країнах, але й в Канаді, Сингапурі, Австралії, Бразилії, Індії, Малайзії, Китаї, Японії. 

У світі нині функціонує близько трьох тисяч технопаркових структур: у США розташовані більше 160, у Японії — понад 50, Китаї — понад 50, Великій Британії — більше 40, у Франції — понад 50, Німеччині — більше 100, Голландії — 45, у Швеції та Фінляндії — відповідно 16 і 17, більше 50 — у Росії [5].
2. Американська модель технологічного розвитку передбачає виділення трьох  типів технопарків (характерна для США та Великобританії):

1. «Наукові парки» у вузькому значенні, які займаються виключно дослідженнями. Класичним прикладом є «Силіконова долина»;

2. «Дослідницькі парки», що відрізняються від перших тим, що в їхніх рамках нововведення розробляються тільки до стадії технічного прототипу. Типовий приклад «дослідницького парку», у якому на землях університету перебувають не підприємства й лабораторії саме промислових компаній, а дослідницькі інститути некомерційного характеру, тісно пов’язані із промисловістю, – Центр Іллінойського Технологічного Інституту, приватний дослідницький центр США. «Ідеальний» тип дослідницького парку являє собою найстарший науковий парк Шотландії – Херіот Уоттский: це єдиний технопарк в Європі, у якому дозволене тільки проведення науководослідних робіт і заборонене масове виробництво;

3. «Інкубатори». Інкубатор – це організація, основним завданням якої є формування й обслуговування максимально сприятливого середовища, призначеного для розвитку нових інноваційних фірм, що перебувають на стадії виникнення й становлення. Інкубатор, як просторове середовище, являє собою багатофункціональну будівлю або комплекс будівель, поділений на модулі для дрібних інноваційних підприємств, і який має систему обслуговування, що надає складний і простий сервіс. Інкубатори можна розділити на два основні види: 1) ті, які діють як самостійні організації; 2) ті, що входять до складу технопарку.

Інкубатори, зазвичай, забезпечують себе на засадах самофінансування. Відомо, що вони бувають трьох типів:

1) безприбуткові — ті, що працюють із залученням коштів місцевих органів влади, які зацікавлені у створенні робочих місць та економічному розвитку регіону;

2) прибуткові — ті, що не надають пільги при здаванні в оренду свого майна (орендарям пропонується широке коло різноманітних послуг, однак сплачують вони тільки ті із них, якими реально скористалися);

3) бізнес-інкубатори при вищих навчальних закладах надають ефективну підтримку підприємствам: необхідні консультації науковців, дослідну та лабораторну базу, обчислювальну техніку, можливість підвищити рівень своїх знань через спілкування з викладачами та користування бібліотекою. Завдяки такій підтримці, підприємства опановують високотехнологічну продукцію або займаються комерціалізацією інноваційної продукції, яка розроблена вченими закладу.

Американська модель технопарку меншою мірою засновується на державному фінансуванні технопарку, а більше використовує інвестиції різних зацікавлених фірм. Однак, слід відзначити, що й сам технопарк, і держава, яка надає кошти на його створення, не працюють на благодійних засадах. Парк є комерційною установою, що має на меті отримання прибутку у довгостроковій перспективі. Держава, з урахуванням цього, зменшує так звані «загальні» субсидії університетам, а з другого боку - розширює фінансування різних конкретних програм спільної діяльності університетів та промисловості. Широко використовуються такі форми, як надання урядом «посівних» грошей, а також «паритетне» фінансування (за умовами залучення до проекту додаткових приватних коштів — не менше 50%).

Першим технопарком в світі вважається технопарк «Силіконова долина» («Кремнієва долина»), який був створений в 1949 році на базі Стенфордського університету в США (штат Каліфорнія).

Ідея створення технопарку «Силіконова долина» була проста: здати ділянку університетської землі в оренду компаніям для розміщення там їхніх науково-дослідних підрозділів, що об'єднувалися в комплекс для розробок у сферах передових технологій з університетськими лабораторіями і дослідними групами [15].

Ініціатором створення технопарку був професор Стенфордського університету Фредерік Терман, який запропонував створити поряд із університетом особливу зону, де умови для створення та розвитку високотехнологічних фірм були б особливо сприятливими. Первісна назва цього утворення була «Стенфордський індустріальний парк». Спочатку він був організований на території, яка належала університету, де на пільгових умовах стали здавати в оренду землю і робочі приміщення для щойно створених малих високотехнологічних підприємств, що підтримували найтісніші зв'язки з університетом. Центра​лізовано на кошти університету та за рахунок урядових субсидій впродовж майже 30-ти років створювалась інфраструктура обслуговування такого бізнесу, підводились дороги і комунікації, розгортались системи зв'язку, тощо. Назву «Силіконова долина» вперше вжив у 1971 році журналіст Хофлер, вона сподобалась керівництву технопарку, стала офіційною і прижилась у світовій літературі.

«Силіконова долина» виник і розвивався за допомогою держави і при підтримці державних коштів. Такого високого рівня у своєму розвитку він досяг в результаті тих умов з боку держави, які завжди створюються для його функціонування. При розвитку «Силіконової долини» фірмам надавалися вигідні умо​ви кредитування та полегшувалися контакти з крупними виробничими фірмами в регіоні і потенційними замовниками. Фірмам надавалося на пільгових умовах необхідне приміщення, в їх розпорядженні були обладнані всім необхідним машинописні бюро, конференцзали, секретаріати, а також майстерні для виготовлення прототипів, лабораторії та інші приміщення для проведення НДДКР. Вони отримували необхідну консультацію в галузі виробництва, маркетингу, фінансів, а також патентну інформацію. Встановлювалась тісна кооперація з відділами фундаментальних і прикладних досліджень при вузах, а також з дослідницькими інститутами, що знаходилися в даному районі, не говорячи вже про зв'язки з іншими підприємствами того ж технологічного парку.

У «Силіконовій долині» виготовляють сучасні ЕОМ, в її зоні зосереджені фірми 17 найбільших концернів електронної промисловості: «IBM», «Х'юлет-Паккард», «Ксерокс», «Дженерал Електрик». У «Силіконовій долині» базуються концерни військово-промислового комплексу: «Локхід», «Форд Аероспейс», «Вестерн Електрик» та ін. Цей технологічний парк зосереджує близько 3 тис. середніх і дрібних електронних фірм з загальним числом зайнятих 190-200 тис. чоловік.

«Силіконова долина» — це найбільший інвестиційний центр, де зосереджено кадри найвищої кваліфікації: вчені, інженери, дизайнери, програмісти, юристи, менеджери, венчурні підприємці. 

Слід відзначити, що насьогодні кошти, що інвестуються компаніями, які заснували цей технопарк, складають третину національних інвестицій в економіку США. Компанії «Силіконової долини» фактично володіють 10% всіх патентів, зареєстрованих у США. Успішний досвід функціонування технологічного парку на базі Стенфордського університету стимулював появу таких же або суміжних утворень у США. 
У Великій Британії більше половини наукових парків побудовані так званими агентствами розвитку — державними організаціями, що створені для сприяння сільськогос​подарським районам та районам з високим рівнем безробіття в організації сучасної промислової бази (такі агентства є також в США, Шотландії, Уельсі та Північній Ірландії). 
3. Європейська модель технопарку (друга хвиля). Основною метою створення технопарків в Європі був трансферт технологій, тобто прискорення процесу впровадження наукових відкриттів у виробництво (Дослідницький парк Університету Херіот Уат, Единбург; Науковий парк Трініті коледжу, Кембридж; Левен-ла-Нев, Бельгія).

Для європейської моделі характерно: наявність будівлі, призначеної для розміщення в ній десятків малих фірм (це сприяє формуванню великого числа нових малих і середніх інноваційних підприємств, що користуються всіма перевагами системи колективних послуг); наявність декількох засновників (цей механізм керування значно складніше механізму з одним засновником, однак набагато ефективніше, наприклад, з погляду доступу до фінансування).

У Європі науково–технологічні парки почали створювати пізніше за американські. Вони також виконували роль генераторів створення в промисловості нових робочих місць, націлених на впровадження новітніх досягнень науки й техніки. 

Насьогодні європейська інноваційна інфраструктура нараховує більше 1,5 тисяч різних інноваційних центрів, у тому числі більше 260 науково–технологічних парків. Для європейських технопарків характерний коротший строк становлення. Вони базувалися на наявному досвіді, мали детально розроблені програми й бізнес–плани, активну підтримку держави й тому розвивалися швидше й успішніше.

Європейські технопарки, як правило, спираються на великі дослідні центри і є своєрідними містками між науковою сферою й промисловістю. Клієнтами технопарків у Європі є велика кількість державних і приватних підприємств, близько 70% усіх клієнтів — це приватні фірми.

Основна частина фінансування технопарків у Західній Європі здійснюється дер​жавою: у Великій Британії — 62%, у Німеччині — 78%, Франції — 74%, Нідерландах — близько 70%, в Бельгії — майже 100%.
Найбільший прогрес у цій сфері в Європі спостерігається в Німеччині та у скандинавських країнах. Так, на утворення технопар​ку «Бонн — Північний Рейн-Вестфалія» федеральним урядом було виділено левову частку коштів, а його функціонування постійно забезпечується внесками підприємств, розташованих у технопарку, та відсотками від державних внесків у спеціальні холдингові компанії.

Жодна з країн Європи не приділяє такої уваги розвитку технопарків, як Франція. У цій країні налічується понад 50 технопарків, у яких задіяно більш ніж 5000 компаній, 60 університетів і 2000 різноманітних науково-дослідних інститутів та їхніх підрозділів. Одним із найбільш вдало діючих технопарків вважається «Мец-2000», який було створено ще у 1983 p., і з того часу він перетворився на один з найпотужніших науково-технічних центрів Франції. До його складу входить понад 180 компаній, в т. ч. декілька найбільших транснаціональних, таких як IBM, «Daewoo», «Bosch» та ряд інших. Найважливішим етапом становлення технопарку стало встановлення партнерських відносин з Технологічним університетом штату Джорджія (США). Цей університет є провідним центром Америки у галузі венчурного бізнесу, завдяки чому багато американських компаній обрали «Мец-2000» своїм опорним пунктом у Європі. Зокрема, деякі розташовані поблизу міста й технопарку французькі університети ініціювали спільні з університетом штату Джорджія програми навчання, що підвищило престижність їхніх дипломів і залучило талановиту наукову молодь до інноваційного бізнесу. Зараз бюджет технопарку складає майже 400 млн. дол. на рік, 60 % з яких складають надходження від контрактів з великими компаніями.

Технопарки, які створюються у Франції, мають тенденцію до певної спеціалізації. Так, створений поблизу м. Ліона «Жерлан Біополь» має напрям розвитку - біотехнології. Інша особливість французьких технопарків - відносно великі розміри території. Ініціатива створення науково-технічних парків у Франції виникла на місцевому рівні, вона підтримувалась урядом країни.
Чи не найефективнішим розвитком серед країн Європи відзна​чається Фінляндія. У цій країні технопарковий рух розпочався в 1981р. У 2000-му в Фінляндії функціонувало 17 технопарків, до складу яких входило 1200 компаній, дослідницьких установ та інших організацій, в яких працювало близько 12 тис. спеціалістів різ​них напрямів. Так, науковий парк «Отанієма» у Фінляндії включає 70 малих фірм біотехнологічного та електротехнічного профілю. Парк діє як акціонерне товариство, власником акцій якого є підприємства, бан​ки та муніципалітет м. Еспо, політехнічний інститут, науковий центр та ряд інших організацій. Особливістю цього парку є надання можливості студентам користуватися приладами, комп'ютерами та технологічним устаткуванням і підзаробляти в малих фірмах, розта​шованих на його території.

У ФРН та Голландії створено 50 та 45 технопарків відповідно, в Італії найбільш відомим науково-технічним парком є «Технополіс новус ортус» на півдні країни поблизу м. Барі. Діяльність зі створення технопарків має місце і в інших країнах Західної Європи: Швеції, Нідерландах, Бельгії. На Британських островах розвивається «Сешкон Глен» у Шотландії, науковий центр в Ірландії, ФРН заснувала технопарки в Штутгарті та Мюнхені.
Японська модель. Навідміну від американської, припускає будівництво зовсім нових міст – так званих «технополісів». Проект створення технополісів був прийнятий до реалізації в 1982 році. В якості «технополісів» обрано 19 зон, рівномірно розкиданих по чотирьох островах. Всі «технополіси» повинні відповідати наступним критеріям: бути розташованим не далі, ніж в 30 хвилинах їзди від своїх «містбатьків» (з населенням не менш 200 тисяч чоловік) і в межах 1 дня їзди від Токіо, Нагоі або Осакі; займати площу меншу або рівну 500 квадратним милям; мати збалансований набір сучасних науковопромислових комплексів, університетів і дослідницьких інститутів у сполученні зі зручними для життя районами, оснащеною культурною й рекреаційною інфраструктурою;  бути розташованими в мальовничих районах і гармоніювати з місцевими традиціями й природними умовами.
У Японії, за підтримки уряду, з 1984 р. активно реалізується довгострокова програма «Технополіс» зі створення в малих містах країни 26 зон новітніх технологій, метою діяльності яких є вихід економіки на черговий щабель технологічного піднесення, а також стимулювання соціально-економічного розвитку периферійних префектур. Серед цих структур домінує технополіс Цукуба, який створено на початку 70-х років на базі добре спланованої акції одночасного «трансплантування» найкращих наукових центрів країни до єдиного субрегіону. Він включає в себе 3 технопар​ки, близько 50 державних НДІ, на які припадає майже половина Національного бюджету на НДР. У Японії найбільший науково-технічний центр «Цукуба» розташований біля Токіо. Цей технопарк об'єднує 47 науково-дослідних організацій, у яких працює 40 % усіх учених, зосереджених у державному секторі Японії. У цьому науковому оазисі зосереджені науково-дослідні лабораторії багатьох відомих компаній, як національних, так і зарубіжних [16].
Подібною є структура технополіса й у Кіото. Юридичною підставою для створення технополісів став прий​нятий ще у 1983 р. японським парламентом закон «Про прискорення регіонального розвитку на основі високотехнологічних промислових комплексів». Протягом 1984 р. урядом було офіційно зареєстровано 14 технополісів, а до липня 1988-го — ще 10. Тут створюються й розвиваються наукомісткі технології і виробництва, що визначають індустріальну, військову й економічну могутність Японії; а саме: авіабудування; випуск апаратури для космічних досліджень; виробництво оптичних приладів і волокон, матеріалів із заздалегідь заданими властивостями, що створюються на основі біотехнологій, медичної електронної апаратури, промислових роботів, інтегральних схем, ЕОМ; розробка математичного забезпечення ЕОМ і пристроїв для редагування текстів і перекладу їх на іноземні мови за допомогою ЕОМ; виготовлення фармацевтичних препаратів і медичного інструменту, апаратури для освоєння океану, тощо. 

Технополіси, відповідно до законодавства, передбачалося створювати в районах зі слабким розвитком наукомістких виробництв, але за умови, що в регіоні є університети. Саме місцевим університетам приділяється вирішальна роль у здійсненні й координації наукових розробок, забезпеченні зони технополіса кваліфікованими фахівцями і дослідниками. Обов'язковою умовою ефективної взаємодії всіх наукових установ і компаній у регіоні є оперативний обмін інформацією. У кожному технополісі під керівництвом місцевої влади розроблено плани розвитку зон, утворено координаційні центри й органи сприяння, до складу яких входять вчені, викладачі, архітектори, представники різних груп населення; визначено підприємства — технічні лідери й компанії, що готові фінансувати програму розвитку технополіса. Крім того, план передбачає домовленість із національними банками про виділення пільгових кредитів. Законом про технополіси передбачені значні пільги для учасни​ків проектів, спрямовані на заохочення розвитку наукомістких галу​зей промисловості. Протягом п'яти років від моменту прийняття програми в галузях високої технології діє система прискореної амортизації, що надає компаніям змогу списувати за перший рік до 30 % вартості устаткування і 15 % вартості будинків і споруд. Уряд надає субсидії на дослідницьку діяльність у технополісах, приймаючи на себе до третини витрат з організації лабораторі​ями спільних НДДКР у галузі новітніх технологій і розробок нової техніки.

В Китаї створення наукових і технологічних парків побудовано на використанні досвіду промислово розвинених країн. У країні налічується 53 національних парка, які системно охоплюють понад 65 тис. малих і середніх компаній, їхній сумарний кадровий науково-технічний потенціал становить майже 3 млн. учених та інженерів. Крім того, тут функціонують 50 провінційних парків і 30 парків при університетах. Формування технопарків у Китаї розпочалося зі створення Пекінської експериментальної зони розвитку високої і нової технології, яка поєднує у собі наукові дослідження, промислове виробництво й торгівлю. Важливою перевагою цієї зони стала її наближеність до найбільшого в Китаї навчального і наукового центру, до якого входять 50 вузів та 138 науково-дослідних інститутів. На початку 90-х pp. там діяло 827 підприємств високої і нової технології, з них 154 заклади Академії наук Китаю, 72 підприємства за участю іноземного капіталу. При цьому іноземні компанії залучаються завдяки державним піль​гам, а саме — звільненням від податків протягом перших трьох років діяльності в технопарку і зниженням ставки податку у наступні три роки. Створення технопарків у Китаї зумовлене загальною потребою стимулювання й активізації інноваційних процесів. Фактично, національні технопарки Китаю є зонами економічного й технічного розвитку. Китай створює дослідний центр «Шень Жен», поряд з Гонконгом. У Гонконзі функціонують два науково-технологічні парки, які спеціалізуються на розробці нових поколінь електронної техніки.
Південна Корея будує місто науки Даедук біля Тайхона, Тайвань вибрав для свого центру «Хсингу» місце поблизу Тайбея, де передбачені пільги фірмам, які бажають вкласти свої кошти в цей парк, у формі пільгових кредитів.
4. Технопарки Росії є спільними підприємствами декількох засновників. У заснуванні російських технопарків частіше всього беруть участь недержавні фірми, наукові організації та університети, що відповідає світовим тенденціям формування технопарків. У створенні «середнього» російського технопарку беруть участь засновники з різних відомств і галузей економіки. Кількість засновників одного технопарку — від 3 до 21, причому у 50 % випадків засновників більше 10. Це показове явище в розвитку російських технопарків. «Технопарковий» рух у Росії розпочався у 1990 р. у вищій школі. Зараз тут функціонує близько 60-ти технопарків. Традиційно найбільший внесок у статутний фонд російських технопарків вносять університети (37 % від загальних витрат), а найбільшу фінансову допомогу для свого становлення і розвитку російські технопарки одержали з федеральних, регіональних та місцевих бюджетів. Влада сприяла технопаркам у створенні власної матеріально-технічної бази, у фінансуванні підготовки фахівців, у підтримці інноваційних проектів малих підприємств, що входять у технопарки, тощо. Науковий парк Московського держуніверситету (МДУ), заснований у 1992 р. як закрите акціонерне товариство, має чотирьох засновників, науковий парк «Ізмайлово» при Московскому енергетичному інституті (МЕІ), заснований у 1991 р. як товариство з обмеженою відповідальністю, має трьох засновників (МЕІ, Міносвіти РФ та Мінпаливенерго), технопарк «Башкортостан», заснований у 1991 p., має 21 засновника. Статус юридичної особи технопарку свідчить про те, що він є самостійною організацією, що виступає як рівноправний партнер ВНЗ, науково-дослідної організації, промислового підприємства, банку, фонду тощо. У Росії близько 7 % технопарків не є юридичними особами: це — підрозділи університетів. До найістотніших недоліків таких технопарків можна віднести наступне: вони орієнтовані винятково на вирішення проблем власного засновника, а не всього регіону; за своєю сутністю, масштабом діяльності й типом управління технопарки такого роду не є інфраструктурою підтримки малого інноваційного підприємництва регіонального масштабу. Існування технопарків з такою формою власності пояснюється, насамперед, існуючою економічною ситуацією, наприклад, наявністю податкових пільг, які надаються університетам.
Російські технопарки використовують практично весь діапазон сучасних організаційно-правових форм, притаманних ринковій організації економіки. Приблизно у 46 % випадків технопарк є закритим акціонерним товариством, у 25 % — це товариство з обмеженою відповідальністю. В інших випадках використовуються інші організаційно-правові форми, наприклад, об'єднання юридичних осіб (асоціації), тощо. Майже всі технопарки Росії забезпечені офісними приміщеннями, близько 60 % з них мають ще й виробничі площі. Власні будинки та приміщення мають близько 15 % технопарків, інші ж орендують площі (в основному у засновників, на пільгових умовах, найчастіше — на безоплатній основі, що є специфікою Росії). Проблема придбання власних приміщень для технопарків є дуже гострою, й її ще нале​жить вирішити. Фактично ж, лише технопарки, що є «власниками» приміщень можна цілком віднести до діючих. Серед вдало функціонуючих наразі в Росії технопарків най​більш високий рейтинг мають Томський міжнародний діловий центр «Технопарк», московські технопарки «Центр», «Москворіччя», науковий парк МДУ, Зеленоградський науково-технологічний парк, «Технопарк» ЕТУ (м. Санкт-Петербург) та Башкирський інноваційний науково-технологічний парк «Башкортостан» (м. Уфа). Розвинені технопарки-лідери мають спеціально спроектовані будинки, що функціонально зорієнтовані на найкраще виконання завдань, які стоять перед ними. Як правило, російські технопарки, особливо на етапі їхнього створення, розміщуються у приміщеннях ВНЗ та інших засновників. Замість зведення спеціальних будівель, фірми технопарків нерідко пристосовують для своїх потреб нежитлові споруди, цехи підприємств й інші будинки. Це допомагає їм у стислий термін надати малим наукомістким фірмам, що лише розпочинають справу, набір послуг, використовуючи наявні на цей момент можливості. У Росії таких технопарків переважна більшість — понад 80 %. 
Для Росії характерно існування наукоградів — центрів колишнього військово-промислового комплексу СРСР, що є муніципальними утвореннями з містоутворюючими науково-виробничими комплексами (по суті — аналогами технополісів). Створювати наукогради почали у 1997 р. Науково-виробничий комплекс, який входить до складу наукограда, мусить відповідати одній з наступних умов: основні фонди комплексу складають не менш ніж 50 % від загального обсягу основних фондів усіх господарюючих суб'єктів (за винятком об'єктів житлово-комунальної та соціальної сфери), що знаходяться на території цього муніципального утворення; обсяг науково-технічної продукції (робіт, послуг) у вартісному вимірі складає понад 50 % від загального обсягу продукції (робіт, послуг) усіх господарюючих суб'єктів, що знаходяться на території цього муніципального утворення.
В Україні система технологічних парків є позитивним прикладом дієвості механізму, що забезпечує реалізацію державної інноваційної політики. Формування даної системи розпочалося у 2000 році. Станом на 2009 рік загальна чисельність технопарків в Україні становить шістнадцять, із яких було зареєстровано 12, а 4 технопарки проходили процедуру реєстрації.

Технопарки України можна поділити на три категорії:

- ті, що створювалися при вузах, НДІ без будь-якої підтримки держави і не мають жодних пільг (технопарк «Львівська політехніка»);

- ті, які функціонують у спеціальних економічних зонах (СЕЗ) і користуються такими ж податковими пільгами, як і решта підприємств цих зон (технопарк «Яворів», бізнес-інкубатор СЕЗ «Славутич»);

- створені на базі великих наукових центрів або ВУЗів, що мають потужні дослідні підрозділи, підпадають під дію Закону України № 991 – ХIV від 16 липня 1999 р. «Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків» і користуються спеціальними пільгами (технопарк «Інститут електрозварювання імені Є.О. Патона», технопарк «Інститут монокристалів», технопарк «Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка», технопарк «Вуглемаш», технопарк «Інститут технічної теплофізики», технопарк «Укрінфотех», технопарк «Інтелектуальні інформаційні технології», технопарк «Київська політехніка»).

Харківський технологічний парк «Інститут монокристалів» створено у 1999 році на базі науково-технологічного концерну «Інститут монокристалів» Національної академії наук України. Концерн - це найбільший в СНД центр з розробки, дослідження та застосування функціональних матеріалів, що є основою електронної, лазерної, сцинтиляційної, інформаційної, медичної та інших новітніх галузей сучасної техніки. Діяльність технопарку охоплює значну частку найбільш важливих і перспективних технологій вітчизняної і світової науки. Структура Технопарку «ІМК» являє собою добровільне об'єднання суб'єктів наукової, технологічної і підприємницької діяльності Харкова, Харківської області, Києва, Сум, Вінниці, Запоріжжя, Криму.
Інвестиційні та інноваційні проекти Технопарку «ІМК» виконують у таких пріоритетних напрямах діяльності:

- розробка, дослідження, створення технологій, отримання й освоєння виробництва, виготовлення і постачання на внутрішній та зовнішній ринки матеріалів, виробів з них, а також приладів і обладнання на їх основі для потреб: медицини і біотехнології, електроніки, лазерної техніки та нелінійної оптики, машинобудування, авіа- і ракетно-космічної техніки, приладобудування, хімічної промисловості, інформаційних технологій, агропромислового комплексу, будівництва, охорони навколишнього середовища;

- розробка, виробництво і реалізація конкурентоздатної високотехнологічної продукції для енергозабезпечення та потреб енергетики, в тому числі атомної;

- розробка, удосконалення і впровадження нових методів аналізу матеріалів і об'єктів навколишнього середовища, їх охорони, методів вивчення структури, фізичних і фізико-хімічних характеристик нових речовин і матеріалів;

- розробка, дослідження, створення технологій отримання, освоєння виробництва і виробництво науково-технічних і інформаційно-довідкових засобів для боротьби зі злочинністю;

- маркетинг світового ринку наукомісткої продукції у напрямах діяльності технопарку, розробка методичних матеріалів і підготовка вчених і фахівців, що мають конкретні технологічні пропозиції, для використання їх розробок на комерційній основі, виконання комплексу робіт з комерціалізації наукових розробок, залученню інвестицій в науково-технічну сферу, створення нових технологічних підприємств малого і середнього бізнесу.

Технопарк функціонує як інноваційна структура в рамках Угоди про спільну діяльність, відповідно до якої учасниками стали Науково-технологічний концерн «Інститут монокристалів» HAH України і організації, що входять до його складу, СП «Амкріс-Ейч», Центр розвитку малого бізнесу «Харківські технології», AT «Науково-дослідний інститут радіотехнічних вимірювань», Центр розвитку малого бізнесу надтвердих матеріалів ім. В.М. Бакуля HAH України, Національний науковий центр «Харківський фізико-технічний інститут» та інші. Серед відомих розробок цих наукових установ виділяють оптичні і сцинтиляційні кристали, детектори на їх основі, медичні томографічні гамма-камери, митні інтроскопи, медичні трансплан​тати та інструментарій на базі сапфіру, барвники і люмінофор цільо​вого призначення, виробництво алмазів, спеціальні інструменти для обробки різних матеріалів, ультразвукова і рентгенівська медична діагностична апаратура. Рівень цих розробок відповідає світовим стандартам, а в деяких випадках перевищує характеристики найкращих світових аналогів.

Технопарк є відкритою структурою і його учасниками можуть стати й інші науково-технологічні організації, профіль яких відповідає пріоритетним напрямам діяльності технопарку, і які мають перспективні інвестиційні та інноваційні проекти. Склад Технопарку налічує близько 50 учасників, спільних та дочірніх підприємств.

Серед найбільш значимих проектів, що реалізовані в Технопарку, слід зазначити проекти: наукова розробка, виробництво і реалізація високочутливих імуноферментних тест-систем для діагностики інфекційних захворювань (обсяг випуску становить 13 млн. грн.); розробка технології і організація дослідно-промислового ви​робництва кристалічних великогабаритних блоків, пластин, детекторів і блоків детектування для медичного приладобуду​вання (обсяг випуску становить 5,4 млн. грн.); організація виробництва і випуск першої партії літаків АН-140.

Розподіл загальної кількості зареєстрованих проектів Технопарку за галузями господарської діяльності має такий вигляд: медицина, хімічна промисловість - 35%; машинобудування, приладобудування - 19%; електроніка, інформаційні технології - 17%; охорона навколишнього середовища - 10%. 
Технологічний парк «Інститут електрозварювання ім. Є. О. Патона» створено як інноваційну структуру у липні 2000 року на базі науково-технологічного комплексу «Інститут електрозварювання ім. Є. О. Патона» (НТК ІЕЗ) НАН України у Києві.

Головною метою діяльності Технопарку є створення та підтримка організацій і підприємств-учасників Технопарку, що здійснюють розробку, випуск та реалізацію високотехнологічної конкурентоспромож​ної продукції та послуг за пріоритетними напрямами його діяльності.
Пріоритетними напрямами діяльності технопарку «Інститут електрозварювання ім. Є. О. Патона» є проведення фундаментальних і прикладних досліджень, конструкторсько-технологічних робіт, розробка технологій, матеріалів і устаткування, надання послуг, освоєння і супровід виробництва, постачання продукції на внутрішній і зовнішній ринки за такими напрямами: енергоефективні і ресурсозберігаючі виробничі технології, матеріали і обладнання, нові матеріали і конструкції, охорона довкілля, нові комп'ютерні засоби та технології інформатизації виробництва і досліджень, стандартизація, атестація, сертифікація та інші засоби забезпечення конкурентоздатного рівня якості продукції, підготовка та підвищення кваліфікації кадрів.

У Технопарку об'єднані більш ніж 30 організацій і підприємств Національної академії наук України, Міністерства промислової політики, Міністерства освіти і науки, а також інших відомств.

Серед засновників Технопарку, крім Інституту електрозварювання ім. Є. О. Патона та НТК ІЕЗ - дослідні заводи зварювального устаткування, зварювальних матеріалів та спеціальної електрометалургії, дослідно-конструкторські бюро, науково-технологічні та інженерні центри зварювання тиском «Титан», «Дуга», матеріалообробки вибухом, електрошлакових технологій, центр сертифікації «Сепроз», НДІ «Екотехнологія», TOB «Технолуч», центр розвитку інновацій. Учасниками Технопарку є також Каховський за​вод електрозварювального устаткування, електромашинобудівний завод «Фірма СЕЛМА» (м. Сімферополь), Запорізький завод зварю​вальних флюсів і скловиробів, які створені за ініціативою Інституту і працюють головним чином за його розробками.

Переважна більшість інноваційних проектів Технопарку здійснюється без будь-якого залучення коштів держбюджету або кредитів під державні гарантії. Виключення складають лише проекти другої черги, у яких передбачено фінансування з використанням 1,5 млн. грн. бюджетних коштів. До використання залучаються також іноземні інвестиції у вигляді участі іноземного капіталу в уставних фондах спільних підприємств - учасників Технопарку. Насьогодні такі інвестиції складають 5,0 млн. доларів.

Розподіл загальної кількості зареєстрованих проектів Технопарку за галузями господарської діяльності має такий вигляд: енергозбереження - 25%, металургія - 25%, машинобудування - 25%, приладобудування - 8,3%, інформаційні технології - 8,3%, охорона навколишнього середовища - 8,3%.

Технопарк «Вуглемаш» був створений у жовтні 2001 року з метою впровадження нових технологій і розвитку інноваційної діяльності в паливно-енергетичній, коксохімічній, металургійній, гірничорудній, хімічній галузях, транспорті і машинобудуванні.

Учасниками Технопарку є ЗАТ «Технологічний парк «Вуглемаш» (м. Донецьк), Інститут геотехнічної механіки HAH України (м. Дніпропетровськ), Фонд підтримки науки (м. Львів), Донецьке регіональне відділення Академії технологічних наук України (м. Донецьк), Державний інститут «Донгіпровуглемаш» (м. Донецьк).

Пріоритетними напрямами діяльності Технопар​ку є створення та впровадження нових, модернізація існуючих техніки та технологій для розвитку паливно-енергетичного комплексу, коксохімічної, металургійної, гірничорудної, хі​мічної галузей, машинобудування, будівельної індустрії, агропромислового комплексу, технологічного транспорту профілактики та реабілітації здоров'я населення; проведення науково-дослідних та дослідно-конструкторських робіт по створенню новітніх засобів, систем та комплексів обладнання, технологій та матеріалів за напрямами діяльності технопарку.

Технологічний парк «Інститут технічної теплофізики» зареєстрований 3 вересня 2002 року з метою розробок, впровадження і виробництва наукомісткої, конкурентоспроможної та високотехнологічної продукції в області енергетики.

Учасниками технопарку на час його реєстрації стали Інститут технічної теплофізики HAH України (м. Київ), ЗАТ «Дослідне конструкторське технологічне бюро теплоенер​гетичного приладобудування» (м. Київ), ЗАТ «Енергія-Інвест» (м. Київ), Експериментально-механічний завод Інституту технічної теплофізики HAH України (Кагарлицький район Київської області).
Пріоритетними напрямами діяльності Технопарку є технологічне устаткування для теплоенергетики, нетрадиційна енергетика, енерго- та ресурсоощадні теплотехнології, екологія в енергетиці.

Технологічний парк «УКРІНФОТЕХ» здійснює фундаментальні і прикладні дослідження, спрямовані на створення та розвиток глобального інформаційного простору та глобальних інформаційних мереж, а також спрямовує свою діяльність на розвиток новітніх інформаційних і телекомунікаційних технологій в різних галузях науки і техніки та впровадження їх у виробництво.

Пріоритетними напрямами діяльності Технопарку є наукове забезпечення створення національної телекомунікаційно-інформаційної інфраструктури, новітні технології передачі інформації, технології для виробництва та експлуатації телекомунікаційно-інформаційної інфраструктури.

Технологічний парк «Інтелектуальні інформаційні технології» створено для проведення фундаментальних та прикладних досліджень, конструкторсько-технологічних робіт, розробок технологій, систем, матеріалів і устаткування, постачання на внутрішній і зовнішній ринки конкурентоздатної високотехнологічної інноваційної продукції, надання науково-технічних, інформаційних та інших послуг у сфері інноваційних технологій та комунікаційних систем. Пріоритетними напрямами діяльності Технопарку є інтелектуальні інформаційні технології для управління складними процесами, у т.ч. для сфери державного управління, інтелектуальні інформаційні технології та системи для захисту навколишнього середовища та здоров'я населення, системне та функціональне математичне забезпечення персональних комп'ютерів та інших засобів обчислювальної техніки, розробка та створення нових засобів обчислювальної техніки, обробки та передачі даних, інтелектуальні інформаційні технології та системи для енергетики та енергозбереження, інформаційні технології для машино- та приладобудування, транспортних систем: будівництво і реконструкція, інформаційні технології та системи для високотехнологічного розвитку сільського господарства і переробної промисловості, інтелектуальні технології формування і використання національної інтегрованої системи інформаційних ресурсів, інтелектуальні технології й інформаційні системи наукового аналізу та супроводу політичної, правової, економічної і соціальної динаміки, інформаційні технології та системи в науці, освіті та культурі.

Пріоритетними напрямами діяльності технологічного парку «Київська політехніка» є комп'ютерні та телекомунікаційні технології для навчання, наукових досліджень, мікроелектроніка та нанотехнології, новітні та нетрадиційні технології енергозбереження та ресурсозбереження, технології ефективного використання низькосортних палив, охорона навколишнього середовища та інженерні й біотехнічні розробки з вирішення екологічних проблем, удосконалення хімічних технологій промислового призначення, отримання матеріалів з новими функціональними можливостями, сучасні технічні комплекси та системи, в тому числі спеціального призначення.

Взагалом, найбільше інноваційних та інвестиційних проектів виконується в енергозберігаючих галузях, в машино- та приладобудуванні, в медицині та фармакологічній галузі, в металургії, в інформаційних технологіях, телекомунікаціях та деяких інших галузях.

У вересні 2004 року, Президент України підписав Указ про створення першого в Україні технополісу на базі Київського політехнічного інституту. До його складу повинні були увійти наукові лабораторії КПІ, бізнес-інкубатор, українські та зарубіжні підприєм​ства, а також всесвітньовідомі компанії Samsung, Motorola, Dijital та інші.

Практичне завдання студентам

1. Зробити презентацію одного технопарку на вибір («Софія Антиполіс», «Силіконова долина», «Дорога 128», «Біонічна долина», «Трініті Коледж», «Левен-да-Нев», «Зона наукових і технічних інновацій та виробництва», «Хериот Уоттский» науковий парк, «Бонн — Північний Рейн-Вестфалія», «Мец-2000», «Отанієма», «Жерлан біополь», «Технополіс новус ортус», «Сешкон Глен», «Дае-дук», «Хсингу», «Шен-жень», «Цукуба», «Науковий парк Московського держуніверси​тету», «Ізмайлово», «Башкортостан», Томський міжнародний діловий центр «Технопарк», «Центр», «Москворіччя», Зеленоградський науково-технологічний парк, «Технопарк» ЕТУ, «Львівська політехніка»,  «Інститут електрозварювання імені Є.О. Патона», «Інститут монокристалів», «Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка», «Вуглемаш», «Інститут технічної теплофізики», «Укрінфотех», «Інтелектуальні інформаційні технології», «Київська політехніка»). Презентація повинна розкрити такі питання: назва технопарку, тип технопарку, місце розташування, рік заснування, структура, спеціалізація, особливість функціонування.
Питання для підготовки до семінарських занять:

1. Основні характеристики технопарку, технополісу.
2. Технопарки американського типу.  
3. Технопарки європейського типу. Технополіси азійського типу.
4. Технопарки України й Росії. 

Контрольні питання:

1. Дайте визначення технопарку.

2. У чому полягає різниця між технопарком і технополісом?

3. Назвіть моделі розвитку технопаркових структур. Дайте характеристику трьом типам технопарків.

4. У чому особливість функціонування наукоградів?

5. Назвіть технопарки України. На чому вони спеціалізуються? 

Тема 3. Моделі національних інноваційних систем

1. Сутність національної інноваційної системи

2. Основні складові НІС

3. Основні показники функціонування НІС
4. Особливості розвитку НІС США
5. Особливості розвитку НІС європейських країн
6. Особливості розвитку НІС Китаю та Японії
7. Особливості розвитку НІС Росії та України
1. У ХХ ст. відбулося формування національних інноваційних систем (НІС) в усіх розвинених країнах світу. НІС – це сукупність взаємозалежних структур, зайнятих комерційною реалізацією наукових знань і технологій у межах національних кордонів (компанії різної величини, університети, держлаболаторії, технопарки та інкубатори). Крім того, НІС можна визначити як комплекс інститутів правового, фінансового і соціального характеру, що забезпечують інноваційні процеси і мають міцні національні корені: традиції, політичні і культурні особливості. Довгостроковими детермінантами інноваційної активності НІС виступають об’єктивно задані умови для відповідної країни (розміри, природні ресурси, географічне положення і клімат, історія розвитку інститутів держави і форм підприємництва). 

Вперше ідея «інноваційних систем» з’явилася у Ліста в 1841 році [17, с. 6]. Він наголошував на важливості знань, зв’язку між науковими інститутами, виробничим сектором та іноземними технологіями для економічного розвитку. Пізніше дослідження національних інноваційних систем перейшло на новий етап, і знайшло своє відображення в роботах Фрімена (1987 р.), Доси (1988 р.), Лундвала (1992 р.), Нельсона (1993 р.), Едкіста (1997 р.).

Національну інноваційну систему (НІС) географічно визначають національні кордони, суб’єкти економічної діяльності та відносини між ними щодо ініціювання, імпортування, модифікації, створення, розповсюдження та використання як знань і технологій, так і безпосередньо інновацій.
Розрізняють чотири типи НІС [5, с. 124]. По-перше, НІС-новатори, що реалізують піонерну стратегію і є джерелами базових інновацій, а також продуктів подальшої обробки та використання знань. По-друге, НІС-імітатори, що реалізують стратегію переносу і спеціалізуються на продукуванні та використанні удосконалюючих інновацій. По-третє, НІС-користувачі інновацій, що реалізують стратегію запозичення і спеціалізуються на виробництві та використанні псевдоінновацій. По-четверте, група країн, які по суті не мають інноваційних систем і не реалізують активної стратегії інноваційного розвитку. Їх функція складається у пропозиції ресурсів низької ступені обробки та подання попиту на кінцеву продукцію інноваційних систем інших країн.

В сучасних НІС між агентами-інноваторами виникає взаємодія трьох типів:

· конкуренція, як процес перманентного суперництва між виробниками, який стимулює їх інноваційну активність;

· трансакція, що представляє собою обмін товарами та послугами, перш за все технологічними, між суб’єктами економічної діяльності;

· створення інноваційно-виробничих мереж, мета яких – трансфер інформації та технологій через встановлення неформальних зв’язків, співробітництво  та партнерство учасників ринку інноваційної продукції.

Зовнішні чинники впливу на формування НІС розподіляються на:

- міждержавні (глобалізація світової економіки, рівень конкуренції у наукомістких видах діяльності; рівень розвитку техніки і технологій, рівень доступу до експертної, патентної, статистичної інформації, досвіду в проведенні інноваційних процесів розвинених країн та їх визнаних учених; координація сумісних досліджень і заходів у сфері інноваційної діяльності, створення міжнародних організацій і установ в інноваційній сфері, міждержавне співробітництво у підготовці спеціалістів у сфері інноваційного менеджменту, оцінки об’єктів інтелектуальної власності (ОІВ), технологічного і управлінського консалтингу та ін.; обсяги та якість прямих іноземних інвестицій в інноваційну сферу; участь міжнародних фінансових інститутів в інвестуванні інноваційних проектів, тощо);

- державні (політична та економічна ситуація в країні; державна інноваційна політика, концепція і стратегія з орієнтацією на проривні технології, урахування наукових досягнень всесвітньо визнаних вітчизняних наукових шкіл; платоспроможний попит на інновації у державних структур, приватних підприємців, інших зацікавлених юридичних і фізичних осіб; структура інвестицій в економіку країни та інноваційну діяльність; сформованість елементів ринку інновацій; науковий та інноваційний потенціал країни, її регіонів; інноваційна активність підприємств різних форм власності, масштабів діяльності, наявність інноваційної інфраструктури з підтримки інноваційної діяльності в країні, у регіонах, просування інноваційної продукції, продуктів, послуг; рівень інформатизації суспільства, підприємницької і держаної сфер діяльності; законодавство щодо інноваційної діяльності, захисту прав на ОІВ, яке враховує світові стандарти; пріоритети науково-технічної та інноваційної діяльності, нормативно-методичне забезпечення оцінки, аналізу і моніторингу інноваційних процесів в економіці країни, регіонах, видах економічної діяльності, господарюючих суб’єктах; рівень співробітництва між наукою, бізнесом, владою, державна і регіональні інноваційні програми, економічно-фінансові методи і податкові механізми для підтримки і стимулювання інноваційної діяльності, тощо).

Окрім національної інноваційної системи на сучасному етапі розвитку світової економіки виділяються інноваційні системи вищого порядку: глобальну та регіональну.
2. В науковій літературі є декілька підходів до виділення структур НІС. Один з них розроблений Росом, Ферстромом та Гуптою [18, с. 4]. Згідно їх підходу, виділяється дванадцять структурних частин НІС: 1) населення і культура (рівень освіти, інноваційність, креативність, ставлення до ризику, підприємництво, ставлення до науки та технології); 2) освіта (навчання, кваліфікаційні рівні, вища освіта, розвиток робочої сили, професійне навчання та підготовка, початкова та середня освіта); 3) громадські та неприбуткові НДДКР (університетські, урядові НДДКР, неприбуткові приватні дослідження); 4) громадські блага (здоров’я та медицина, середовище, мистецтво та культура, захист, космос); 5) зв’язки (передача технологій, спільні дослідницькі інкубатори, розповсюдження технології, інноваційні компетентні конференції); 6) кластери (мережа кластерів, МНК, великі компанії, СМП, відповідні експортери, інноваційні компанії, компанії, що виконують науково-дослідні розробки, старт-апи, спін-офи, промислові структури, консультаційні послуги, інвестори, кредитори); 7) вітчизняні та міжнародні споживачі (ключові споживачі, прямі споживачі, акціонери, урядові закупки, міжнародні споживачі); 8) міжнародні зв’язки та інфраструктура (науково-дослідні та бізнесові зв’язки, рекрутингові компанії та компанії з найму, імпорт, експорт та інфраструктура – фізичні та інформаційні комунікації); 9) інтелектуальна власність (патенти та інше); 10) ризикове фінансування (заробітки від найму, венчурний капітал, боргові акційні гранти); 11) винагороди, стимули (звільнення НДДКР від оподаткування, особливе оподаткування на приріст капіталу); 12) урядова політика, фонди та закупівні інституції (фондові структури освіти, науково-дослідні фондові структури, наукова, технологічна та інноваційна політика, консультаційні структури, юридична система стандартизації, регулювання та контрактів, фіскальна та податкова політика, політика щодо торгівлі, тарифів та закупки, федеральні та регіональні урядові рішення, що керують процесами).

Ці дванадцять елементів можна зобразити схематично (рис. 9).


Рис. 9 Структура національних інноваційних систем.
Ще один підхід до структури НІС розроблений О. І. Бутенко та Є. В. Лазарєвою [19, с. 4] (рис. 10). В їх моделі в центрі НІС зображені окремо суб’єкти розробки та суб’єкти реалізації інновацій, які діють в межах певної інфраструктури під впливом ринкових сил, державної політики, в умовах певних інноваційних ризиків і зовнішніх чинників впливу. Інноваційна інфраструктура в їх моделі формується такими підсистемами:

· координація і регулювання розвитку інноваційної діяльності, що дозволяє економічними методами (особливо стимулюванням), інформаційною підтримкою, організаційною структурою управляти різними видами цієї діяльності для ефективного розвитку;

· якісне фінансове забезпечення інноваційної діяльності, яке передбачає: дострокове інвестування інноваційних процесів і проектів (на строк 7-10 років, коли спостерігається ефект від упровадження інновацій), фінансову підтримку через механізм здешевлення кредитів та пільгового кредитування, забезпечення обсягів і структури венчурного капіталу на рівні 18-24 % від загального обсягу фінансування інноваційної діяльності. Окрім названих, використання різних джерел і форм інвестування: державний і місцевий бюджети, власні кошти підприємницьких структур, банківських установ, позабюджетних фондів, інших країн, міжнародних фінансових інститутів, тощо;

· інформаційне забезпечення науково-технічної та інноваційної діяльності, яке надає доступ до її баз і банків даних: 1) з інновацій (продуктових, процесових, управлінських); 2) наукових організацій і відомих спеціалістів з науково-технічних проблем; 3) патентних фондів і патентних бібліотек для всіх організацій та підприємств незалежно від форми власності, тощо;

· експертиза (комерційна і державна) інноваційних програм, проектів, пропозицій, яка забезпечує проведення якісної і незалежної оцінки різних видів (наукова, технологічна, фінансово-економічна, екологічна та ін.);

· виробничо-технологічна підтримка (інжиніринг, субконтрактація) створення нової конкурентоспроможної наукомісткої продукції й високих технологій, їх практичного освоєння на підприємствах; використання інноваційного лізингу;

· маркетинг (стратегічний і тактичний) попиту на новації і результати НДР як об’єктів інтелектуальної власності, науково-технічних розробок і наукомісткої продукції на регіональний, міжрегіональні, державний і закордонні ринки, включаючи рекламну і виставкову діяльність;

· логістика як науково-практичний напрям господарювання і ефективне управління матеріальними і пов’язаними з ними інформаційними і фінансовими потоками у сферах виробництва і обігу інноваційної продукції;
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Рис. 10. Компоненти концептуальної моделі НІС розроблені О. І. Бутенко та Є. В. Лазарєвою.
· сертифікація наукомісткої продукції, надання послуг з метрології, стандартизації і контролю якості, патентування, ліцензування, акредитації;

· консалтингова діяльність (технологічний, управлінський, інші види консалтингу) щодо реалізації інноваційних проектів і програм на існуючих потужностях економічних агентів і прогресивної структурної перебудови галузевої, регіональної, національної економіки;

· підготовка і перепідготовка кадрів для інноваційної діяльності в умовах ринкової економіки, включаючи підготовку інноваційних і проектних менеджерів, фахівців з оцінки ОІВ, управлінських і технологічних команд для реалізації проектів; 

· інноваційно-посередницька діяльність як окрема сфера господарської діяльності у формі реальних організацій, які мають основні фонди, персонал, юридичне оформлення, технологічних брокерів і віртуальних інноваційних посередників: електронні біржі технологій, електронні інноваційно-впроваджувальні фірми, бізнес-інкубатори, тощо.

Окрім структурних елементів НІС важливим є визначення суб’єктів і об’єктів національних інноваційних систем. Суб’єкти НІС представлені усіма видами суб’єктів господарювання або їхніх підрозділів, які займаються створенням, розповсюдженням та використанням інновацій (промислові підприємства, венчурні фірми, НДІ, ВНЗ, підприємства та установи інфраструктури інноваційної діяльності), державою в особі органів державного управління і контролю за інноваційними процесами. Об’єктами НІС виступають інновації у фізичному та інформаційному розумінні, які створюються та використовуються з метою отримання прибутку або іншого ефекту [20].
3. Найповнішу класифікацію показників діяльності НІС, що є прийнятою у багатьох країнах, розробили Маастрихтський інститут економічних досліджень з інновацій та технологій (Maastricht Economic Research Institute on Innovation and Technology (MERIT) та Спільний центр досліджень – Інститут захисту та охорони громадян (the Joint Research Centre  Institute for the Protection and Security of the Citizen) [21, с. 28].

Ця класифікація показників має дві форми: складну, що складається з 25 показників, розрахована на високотехнологічно розвинені країни, та спрощену, що складається з 12 показників, і використовується для широкого кола країн. Відмінності в наборі показників зображені у табл. 1.

Обидві класифікації складаються з 5-ти груп показників: інноваційні керуючі, створення знань, інновації та підприємництво (розповсюдження), застосування, інтелектуальна власність.

4. Формування національних інноваційних систем у США та деяких європейських країнах розпочалося відразу після закінчення Другої світової війни [22].

На думку багатьох дослідників, передумови створення національної системи в США були закладені ще в середині XIX ст. системою Land-Grant College, яка передбачала виділення земельних ділянок університетам безкоштовно, за що останні повинні були надавати суспільству певні послуги. Оскільки в США в ті роки сільське господарство переважало над промисловістю, університети зобов'язані були надавати послуги фермерам. У результаті цих заходів було створено систему Research Extension Service станцій, які здійснювали впровадження досягнень науки у сфері сільського господарства.

Побудова національної інноваційної системи США здійснювалась на основі власних фундаментальних досліджень. Ще на початку XIX ст. американська система освіти та науки була інтегрована в практичні проблеми корпоративного сектору краще, ніж в інших країнах.

Для еволюційного процесу формування національної інноваційної системи США характерні такі ознаки: орієнтація науки та освіти на розв'язання проблем корпоративного сектору та сектору загальнодержавного управління; створення незалежних наукових організацій: консультативних та дослідно-експериментальних лабораторій великими компаніями для здійснення систематичної інженерно-конструкторської роботи власними силами; становлення корпоративної системи наукових досліджень та промислових лабораторій, формування державної системи фінансування наукових досліджень.

Основними суб'єктами державного регулювання інноваційної діяльності в США є: Американський науковий фонд, який займається фундаментальними дослідженнями, і Американська наукова рада, що представляє інтереси промисловості та університетів у науково-технічній політиці. Фінансування пріоритетних напрямків досліджень, визначених цими структурами, здійснюється на конкурсній основі. Фундаментальні дослідження в США, як правило, виконуються у вищих навчальних закладах, тоді як прикладні дослідження здійснюються переважно приватними бізнес-структурами (у власних лабораторіях або на замовлення у спеціалізованих інститутах). Такий підхід дозволяє поєднати дослідницьку діяльність та освіту.

Таблиця 1

Порівняльна характеристика спрощеної та ускладненої класифікації показників інноваційної діяльності

	1. Інноваційні керуючі:

	1.1 Нові випускники наукових та інженерних спеціальностей на 1000 чоловік віком 20-29 років;
1.2  Населення з вищою освітою на 100 чоловік віком 25-64 років;
1.3  Ставка пропускання широкосмугастої мережі (кількість широкосмугастих ліній на 100 чоловік);
1.4  Участь у постійному навчанні на 100 чоловік віком 25-65 років;
1.5  Рівень знань молодіжної освіти (% від населення віком 20-24 роки, які завершили щонайменше вищу середню освіту).
	1.1 Випускники наукових та інженерних спеціально-стей (% від всіх випуск-ників вищих учбових закладів)

1.2 Відсоток робочої сили з завершеною вищою освітою

1.3 Дослідники на мільйон жителів

	2. Створення знань:

	2.1 Державні витрати на НДДКР (% від ВВП);
2.2  Комерційні витрати на НДДКР (% від ВВП);
2.3  Доля середньо-високотехнологічних та високотехно-логічних НДДКР (% від витрат на виробничі НДДКР);
2.4  Доля підприємств, які отримують державне фінансування на інновації.
	2.1 Державні витрати на НДДКР (% від ВВП);
2.2 Комерційні витрати на НДДКР (% від ВВП);
2.3 Наукові статті на мільйон жителів

	3. Інновації та підприємництво (розповсюдження)

	3.1 Саме інноваційні МСП (% від МСП);

3.2  Інноваційні МСП, які співпрацюють з іншими (% від МСП);

3.3  Витрати на інновації (% від товарообігу);

3.4  Венчурний капітал ранньої стадії (% від ВВП);

3.5  Витрати на ІКТ (інформаційні та комунікативні технології) (% від ВВП);

3.6  МСП, які використовують організаційні інновації (% від МСП).
	3.1 Витрати на ІКТ (% від ВВП)

	4. Застосування:

	4.1 Зайнятість в високотехнологічних послугах (% від загальної робочої сили);

4.2  Експорт високотехнологічних товарів як доля загального експорту;

4.3  Продаж нових для ринку продуктів (% від товарообігу);

4.4  Продаж нових для фірми, але не нових для ринку товарів (% від товарообігу);

4.5  Зайнятість в середньо-високих та високотехнологічних виробництвах (% від загальної робочої сили).
	4.1 Експорт високотехнологічних товарів як доля загального експорту

	5. Інтелектуальна власність:

	5.1 Патенти EPO (Європейська патентна організація) на мільйон жителів;

5.2  Патенти USPTO (Організація патентів та торгових марок США) на мільйон жителів;

5.3  Потрійне патентування (в EPO, USPTO та JPO – Японська патентна організація) на мільйон жителів;

5.4  Кількість нових державних торгових марок на мільйон жителів;

5.5  Кількість нових державних моделей на мільйон жителів.
	5.1 Патенти EPO на мільйон жителів;

5.2 Патенти USPTO на мільйон жителів;

5.3 Потрійне патентування (в EPO, USPTO та JPO) на мільйон жителів;


Джерело: створено автором на основі [21].

Протягом кількох останніх десятиліть, за урядом США зберігається роль головного інвестора в сфері військових НДДКР. Уряд США завжди відігравав важливу роль в активізації інноваційних процесів, проте з початку 80-х років минулого століття, після прийняття низки законів, що регулюють відносини у сфері інноваційної діяльності, вона значно зросла.

У прийнятих законах особливу увагу було приділено питанням забезпечення взаємодії університетів та малих підприємств, розвитку малого наукомісткого бізнесу, вдосконалення трансферту технології із сфери науки в промисловий сектор. Для стимулювання технологічних нововведень було прийнято Закон Стівенсона-Вудлера «Про технологічні нововведення», який регулює процес передавання технологій федеральними лабораторіями.

США є першою державою світу, яка почала впроваджувати заходи, спрямовані на захист своєї інтелектуальної продукції на світовому ринку. Закон Бея-Доула («Закон про патентні процедури між університетами і малим бізнесом») дозволив університетам отримувати патенти на винаходи, зроблені за державні кошти (субсидії). Це спонукало американських вчених з одного боку працювати в інтересах промисловості, а з іншого - передавати технології підприємствам. У США створено одну з найбільш розвинутих організаційно-правових інфраструктур підтримки інноваційної діяльності. Трансферт технологій здійснюється із університетів у промисловість, як правило, з допомогою венчурних компаній, чи шляхом створення в середині малих корпорацій дослідницьких підрозділів.

Сьогодні національна інноваційна система США є генератором створення близько 80% усіх світових інновацій. Її основою є 150 великих університетів, які займають перші місця в світових рейтингах. Крім того, в США функціонують національні лабораторії - великі університети, які займаються дослідженням з певного напрямку прикладної науки.

Крім державних, в США також функціонує велика кількість приватних дослідницьких корпорацій, найбільш відомою з них є Ренд-корпорейшнз. Ці структури займаються фундаментальними та прикладними дослідженнями на комерційній основі. Вони, як правило, обслуговують інтереси американських державних відомств, а також приватних компаній.
5. Для сучасного етапу розвитку європейського суспільства характерним є формування єдиної інноваційної системи Європи, яка складається з національних інноваційних систем країн-членів ЄС та країн ОЕСР.

Ініціатива створення єдиної європейської інноваційної системи належить ОЕСР, яка, починаючи з 1990 року, активно підтримувала та просувала цю ідею. Перші спроби в області координування інноваційної політики в європейських країнах були втілені в документах «Зелена книга з інноваційної політики» та «Перший план дій в області інновацій».

У 2000 році була прийнята Лісабонська стратегія, яка визначила основні напрямки загальноєвропейської інноваційної політики. Основною метою цієї стратегії є побудова найбільш компетентної динамічної економіки знань, що забезпечить ЄС світове лідерство. Одночасно з прийняттям стратегії була проголошена концепція створення єдиного дослідницького простору в Європі. Ці заходи дозволили об'єднати зусилля вчених різних країн ЄС.

Створена у 1984 році мережа європейських бізнес-інноваційних центів є одним з найважливіших елементів інтегрованої європейської системи. До її складу входить близько 160 бізнес-інноваційних центрів і подібних до них організацій, а також 70 асоційованих членів. Основним завданням цих структур є підтримка малих, середніх фірм та окремих підприємців, що займаються інноваційною діяльністю.

Головною європейською фінансовою структурою, яка здійснює підтримку розвитку малих та середніх інноваційних підприємств, є Європейський інвестиційний фонд, створений у 1994 році. 

За останні 15—20 років у руслі загальної науково-технічної політики ЄС удалося створити розгалужену мережу транскордонного співробітництва, котра якщо поки й не зв'язала воєдино окремі національні інноваційні системи, але, в усякому разі, усунула багато бюрократичних перепон на шляху взаємного перетікання знань і технологій. Щорічно, в рамках численних постійно діючих програм і ініціатив, реалізуються сотні науково-дослідних програм.

Бюджет 7-ої рамкової програми досліджень ЄС на 2007—2013 рр. становить 54 млрд. євро. Німеччина не без підстав вважає себе двигуном інноваційного розвитку об'єднаної Європи. Будучи основним донором загальноєвропейських програм інноваційного розвитку, вона одночасно є і їх основним реципієнтом: її дослідники не тільки одержують найширший доступ до творчих лабораторій інших країн ЄС (80 % всіх проектів здійснюється за участю Німеччини), але й у вигляді грантів повертають назад більшу частину внеску Німеччини в бюджет союзу за статтею «наука й розробки» [23].

Сьогодні Європейські країни стоять на порозі переходу від лінійної до системної моделі поширення інновацій. Це було зазначено у повідомленні Європейської комісії «Інноваційна політика: вдосконалення підходу Союзу в контексті Лісабонської стратегії» 2003 року, основною ідеєю якого є неприпустимість стримування можливостей інноваційної політики ЄС вузьким баченням інновацій. Європейська комісія відзначає, що відбулась еволюція концепції інновацій — від лінійної моделі, вихідним моментом якої є науково-дослідна або дослідно-конструкторська розробка, до системної моделі, згідно з якою інновація складається зі складних взаємодій між індивідами, організаціями та їхнім операційним середовищем. Хоча дослідницькі роботи є принциповим чинником інновацій, але для більшості підприємств (за винятком високотехнологічних) визначальними є не технологічні особливості нових продуктів, а новаторські шляхи покращення їх позицій на ринку. 
Головною вимогою для інноваційної політики в рамках ЄС в сучасних умовах визнається її відповідність системній моделі інновацій, вплив на всі ключові сегменти ринкового середовища. Головним наслідком еволюції концепції інновацій в ЄС став перехід від предметного розуміння інновацій до розуміння інновацій як системного процесу, що охоплює не тільки діяльність розробників нових продуктів і технологій, промислових підприємств, які їх впроваджують у виробництво, але і діяльність суб’єктів інноваційної інфраструктури. У цілому, за останні десятиліття в країнах ЄС апробовані нові форми і методи стимулювання інноваційного розвитку, інноваційна політика набула комплексного, системного і довгострокового характеру з чіткими кількісними і якісними орієнтирами, а єдина політика ЄС стала «локомотивом» для національних урядів і приватного бізнесу [24].
6. Китайська економіка змішаного типу - «соціалізм із китайською специфікою» або «соціалістична ринкова економіка», за якого переважна частина ВВП (70 %) виробляється у приватному секторі під прямим контролем з боку держави. Урядом визначено шлях подальшого розвитку країни - формування інноваційної системи. Для досягнення поставленої мети, були встановлені наступні завдання, а саме - протягом 2006-2010 років здійснити перехід країни від індустріальної до технологічної держави; у 2011-2015 років - отримати статус інноваційної наддержави. Виходячи з цього, головною ціллю встановлено увійти в першу п’ятірку країн-лідерів у сфері науки й техніки. Крім того, правлячою партією визначено, що до 2020 р. питома вага витрат на науково-дослідні роботи має збільшитися до 2,5 % і знизитися на 1/3 залежність від імпортних технологій. 
Сьогодні Китай займає лідируючі позиції в електроніці, комп’ютерах, офісній техніці та телекомунікаційному устаткуванні. Менш охопленими є фармацевтична галузь, галузі медичного приладобудування й авіакосмічна. Неухильно зростає частка продукції високих технологій у китайському експорті. Китай експортує останні покоління телевізорів, аудіо- і відеотехніку, електронні засоби зв’язку, мобільні телефони, автомобілі. Імпортує понад 70 % устаткування для виробництва автомобілів, прецизійних верстатів із автоматичним управлінням, текстилю, понад 95 % складного медичного обладнання, 100 % устаткування для виробництва оптичного волокна, телевізорів і мобільних телефонів.

Китай довгий час відставав від розвинутих країн у витратах на фундаментальні дослідження. Збагнувши, що запозичені технології не забезпечують стабільне зростання конкурентоспроможності держави, урядом прийнято рішення про розроблення власних інновацій. У 2006 р. витрати на науково-дослідні та дослідно-конструкторські роботи (далі - НДДКР) у цій країні становили 1,42 % ВВП, у США - 2,61 %, в Японії та Південній Кореї - понад 3 %. Сьогодні на Китай припадає 14,7 % наукових співробітників світу, США - 22,8 %, Японію - 11,7 %. При цьому, кількість дипломованих фахівців в сфері інформаційних технологій щорічно збільшується.

Для стимулювання інноваційної активності в науковій сфері була змінена система підбору кадрів, значний акцент зроблено на залучення молоді в науку та «імпорті інтелекту», на що витрачаються величезні кошти. Проте, в державі ще залишаються проблеми з поверненням вчених-китайців, які працюють закордоном і триває відтік молодих кадрів за кордон. Влада заохочує повернення вітчизняних фахівців, пропонуючи найвигідніші умови, досить високо оплачуючи їх роботу.

У 1998 р. розпочалася реорганізація Китайської академії наук, введено новий порядок визначення наукових пріоритетів і фінансування. До 2010 р. з 129 академічних інститутів планувалося залишити 30 найбільш сильних і визнаних у світі. На частку 50 університетів сьогодні доводиться 2/3 державних асигнувань, що ведуть дослідження й розробки. Університети, як і інститути Академії наук займаються фундаментальними дослідженнями, при них створюються науково-технічні компанії, технопарки й бізнес-інкубатори.

Академія наук позиціонує себе як науково-інноваційну організацію, що дозволяє їй не лише здійснювати пошукові дослідження світового рівня, а й управляти, інколи спільно з місцевими адміністраціями, більш ніж 40 тисячами науково-технічних компаній. Академія відкриває спеціальні дослідницькі центри на території вільних економічних зон та активно інвестує їх через венчурні фонди. В університетах Цинхуа, Фудань та Цзяотун є власні венчурні фірми. Швидко розвивається кооперація з бізнесом: університети залучають 36 % приватних вкладень у НДДКР. Університети та науково-дослідні інститути Китаю можуть створювати технопарки, інноваційні компанії, тощо. Наприклад, Founder Group (комп’ютери) заснована на гроші Пекінського університету й розвивається переважно за рахунок успішного впровадження технології лазерного набору ієрогліфічних текстів. Найбільш у науковому плані розвинулися Цинхуа та Пекінський державний університет. 
Уряд планує створити інформаційну мережу, центри колективного користування, забезпечити входження 25 китайських університетів у число кращих у світі. Акцент робиться на створення ідеальних умов для молодих науковців, ефективне сполучення дослідницької та освітньої діяльності.

Провідну роль у фінансуванні науки грає залучення іноземних інвестицій. У країні відбувається створення міжнародних дослідницьких центрів, у т.ч. корпоративних, що використовують місцевий науковий персонал. Серед державних пріоритетів є розвиток інформаційних, біо- і нанотехнологій. Заважають розвитку НДДКР на підприємствах такі фактори: 

- слабкі стимули до інновацій у державних підприємствах;
- система державних комерційних банків не орієнтована на достатньому рівні на кредитну підтримку малих і середніх підприємств, зокрема, інноваційної, венчурної діяльності;

- китайські підприємства мають серйозну недостачу висококваліфікованих кадрів, здатних проводити НДДКР і впроваджувати результати досліджень. Позначаються дуже високі темпи росту економіки й недостатні вкладення бізнесу в навчання працівників; 
- можливостей залучати менеджерів і талановитих дослідників у китайських підприємств істотно менше, ніж в іноземних.

Основний наголос в інноваційному розвитку держави до 2020 р. робиться на бізнес, як на головного замовника нових розробок. Понад 30 % приросту китайської економіки забезпечують реалізація інноваційних проектів і впровадження досягнень науково-технічної революції.

Китайська академія наук і університети стають для бізнесу базою розробки національних інноваційних рішень. За 30 років реформ країна залучила в економіку 860 млрд. дол. прямих іноземних інвестицій, було створено 650000 підприємств з іноземним капіталом, які не лише усунули залежність низки галузей економіки від імпорту, а й стали провідними постачальниками продукції на світовий ринок. Підприємства, за участю іноземного капіталу, виробляють 80 % високотехнологічних товарів, що йдуть на експорт. Зазначене дозволило вітчизняним компаніям посісти перші позиції з постачання високотехнологічної машинобудівної продукції [25]. 

Інноваційна стратегія Японії, яка була сформована в умовах післявоєнного невисокого технічного рівня на основі принципів концентрації засобів та сил, успішно застосовується протягом багатьох десятиліть. З 1990 р. витрати Японії на НДДКР є найвищими у світі й у 2000 р. досягли близько 3 % ВВП. НДДКР у цій країні мають такі особливості: активна роль держави в загальній координації науково-дослідних робіт; широкомасштабні державні програми НДДКР; вагоме фінансування приватними компаніями прикладних досліджень і дослідно-конструкторських розробок; найбільша у світі кількість заявок на отримання патентів; найвищий у світі рівень імпорту об’єктів інтелектуальної власності. 

Японські підприємства досягли успіхів частково завдяки трансферту технологій, особливо американських, але в останні роки ця країна нарощує обсяги експорту об’єктів інтелектуальної власності. Одна тільки компанія «Хітачі» має 53 000 патентів, зареєстрованих як у своїй країні, так і за кордоном, щорічно подаючи заявки на 10 000 нових патентів. Основні напрямки інноваційної політики такі: підтримання дослідників та вдосконалення науково-технічної бази; реформування сфери освіти та створення нової сучасної інфраструктури; збільшення фінансування ефективних досліджень; усебічна підтримка приватних НДДКР, включаючи субсидування та захист інтелектуальної власності; підтримка міжнародного науково-технічного співробітництва; підвищення якості освіти в технічних вузах; посилення зв’язків між приватним сектором і університетами.

В Японії податкова система відіграє невелику роль у стимулюванні інноваційної діяльності і трансферу нових технологій. Однак, підчас податкової реформи 1997 – 1999 рр. проведено зменшення прибуткового податку з підприємств і податку з доходів фізичних осіб. Зокрема, максимальну ставку зменшено з 50 % до 37 %. Також були знижені локальні податки.
Корпоративний податок був знижений з 37 % до 30 %, а у випадку малих та середніх підприємств – з 28 % до 22 %. Спеціальна ставка 27 % застосовується для підприємств, товариств, які проводять діяльність, яка слугує реалізації суспільних інтересів. Окрім загальнодержавного податку, корпорації платять локальний податок – 9,6 %, а малі та середні підприємства – 5 %. 

У Японії позики на пільгових умовах з метою стимулювання малих підприємств надають для виконання таких проектів: розробка нової технології і нових видів продукції; сприяння технічної і виробничої кооперації підприємств малого бізнесу; відродження дрібних підприємств у загальному контексті розвитку економіки окремих регіонів, тощо. Для цього, в рамках Міністерства зовнішньої торгівлі і промисловості, наданням фінансової допомоги малим підприємствам займаються три спеціалізовані установи: Фінансова корпорація малого бізнесу, Національна фінансова корпорація і Банк Соко (Чукин). Фінансова корпорація малого бізнесу на пільгових умовах надає довготермінові позики для розширення основного й обігового капіталу. Крім того, держава (під заставу майна компанії) гарантує приватним банкам своєчасне погашення
кредитів, що їх надають малим компаніям. У Японії також існує окрема програма фінансової допомоги для новостворених підприємств.
НДДКР у цій країні мають такі особливості: активна роль держави в загальній координації науково-дослідних робіт; широкомасштабні державні програми НДДКР; вагоме фінансування приватними компаніями прикладних досліджень і дослідно-конструкторських розробок; найбільша у світі кількість заявок на отримання патентів; найвищий у світі рівень імпорту об’єктів інтелектуальної власності.

У Японії впровадження в промисловість результатів досліджень і розробок фундаментального та прикладного характеру здійснює «Японська корпорація розвитку досліджень». У цій країні існує також система державних фондів для заохочення науково-дослідної діяльності в малих приватних і державних організацій, які ведуть фундаментальні дослідження - Фонд стимулювання і координації науково-технічної політики. З метою полегшення фінансового становища венчурів, забезпечення їм доступу до банківських кредитів і позик, у Японії функціонує мережа державних і місцевих органів сприяння розвитку венчурних підприємств. Створена урядом організація «Центр сприяння розвитку підприємств» орієнтована на стимулювання науково-дослідних і конструкторських робіт. Її метою є гарантування повернення 80 % обсягу фінансових коштів, які надаються приватними банками венчурним підприємствам. При центрі функціонує комітет, що вивчає стан венчурів, які звертаються за допомогою, робить висновок про перспективність чи неперспективність певного проекту і на основі цього проводить відбір підприємств для рекомендації їх банкам. Характерним для Японії є те, що до фінансування венчурного бізнесу тут долучаються великі банки. Уряд Японії надає підтримку венчурному бізнесу через три акціонерні компанії сприяння інвестиціям у малі й середні підприємства. Понад 80 % акціонерного капіталу належить приватному сектору (банкам,брокерським, страховим компаніям), а решта – місцевим корпораціям. Основною функцією цих компаній є придбання акцій малих і середніх підприємств із метою подальшого продажу їх на ринку цінних паперів. Крім того, вони виступають посередниками і гарантами під час емісії акцій і розміщення позик, надають різні послуги. Ураховуючи підвищений ризик фінансування венчурних підприємств, вони встановлюють певні межі цих операцій: на венчурне фінансування спрямовується не більше 5 % загальної суми фінансів або 20 % обсягу внутрішніх резервів.

Національна інноваційна система Японії перебуває на високому рівні розвитку, проте, як зазначають дослідники, майбутнє її залежатиме від того, наскільки структурна перебудова економіки Японії сприятиме науково-технічному прогресу.

7. Національна інноваційна система України насьогодні знаходиться на початковому етапі розвитку.
В Україні простежується ізольованість один від одного таких елементів НІС як науково-технічна сфера, інноваційна інфраструктура, підприємства, інтелектуальні та матеріальні ресурси, що і є однією з основних причин стримування формування в Україні НІС. Занепад галузей і підприємств реального сектору економіки зумовлює скорочення замовлень на НДДКР. Багато підприємств не працюють або виконують надзвичайно малий обсяг робіт порівняно зі своєю потужністю через неконкурентоспроможність продукції, зумовлену технологічним відставанням виробництва. Підприємства потребують інвестиційних коштів на модернізацію, технічну перебудову виробництва, поліпшення асортименту продукції та науковий супровід. Тобто потенційний попит на НДДКР галузевих НДІ відкладений до часу відповідного зростання економіки реального сектору.
Виділяються декілька причин низької інноваційної активності в економіці: 1) пасивність в інноваціях пов’язана зі слабкістю зовнішніх і внутрішніх стимулів, а саме - з недостатнім рівнем конкуренції, адже на тих підприємствах, які змушені конкурувати з імпортом, і на тих, які працюють на зарубіжних ринках, рівень інноваційної активності значно вищий; 2) структурна деформація української економіки, домінування в ній сировинних галузей, які менш схильні до інноваційних процесів; 3) непрямі методи регулювання, які не стимулюють інновації. Окрім цього, негативним фактором є також «розпорошення» управлінських функцій між кількома центральними органами виконавчої влади в сфері державного управління інноваційним розвитком економіки України. Виділяють також наявність інституціонального розриву між наукою і виробництвом. Негативно впливають на розвиток НІС також незацікавленість українського підприємницького сектору в інноваціях, державна політика щодо використання обмежених коштів держави на підтримку псевдоінновацій (принаймні того, що за офіційними статистичними виданнями відноситься до інновацій - механізація, автоматизація, удосконалення, винаходи, тощо), що спрямовані на удосконалення переважно застарілої техніки, консервуючи таким чином технологічну відсталість і низьку конкурентоспроможність продукції. 

Іншими гальмуючими факторами інноваційного розвитку  України є консервативний менталітет українців, індивідуалізм; історично зумовлена недовіра до нового, зокрема нових джерел і механізмів фінансування,  недосконале інноваційне законодавство; нерозвиненість кластерних інноваційних структур, інноваційної інфраструктури, фондового ринку; відсутність прямого доступу до джерел фінансування інноваційних розробок; низький рівень соціального забезпечення населення, у тому числі низький рівень заробітної плати.
Серед факторів, що є потенційно сприятливими для інноваційного розвитку України, виділяємо: високий рівень освіти, бажання і зацікавленість у навчанні; націленість держави на розвиток НІС; наявність великої кількості нерозв’язаних питань і проблем майже в усіх галузях економіки України.

Розвиток НІС Росії дуже подібний до українського. Росія, як і Україна, продовжує далеко відставати від розвинених країн.
Тільки 5-6 % російських промислових підприємств ведуть розробку і впровадження технологічних інновацій. Наприкінці 80-х років таких підприємств було 60-70 %. Інноваційна продукція в Росії сьогодні не набирає і 1 %, цей же показник у Фінляндії - більше 30%, в Італії, Португалії, Іспанії - від 10 % до 20 %. Частка Росії в світовому обсязі торгівлі цивільної наукомісткої продукції вже протягом ряду років не перевищує 0,3-0,5 %. Для порівняння: частка США – 36 %, Японії – 30 %, Німеччини – 17 %, Китаю – 6 %. 
У 2008 році, вперше за всі пострадянські роки, держава вирішила взяти стратегічну ініціативу російського розвитку в свої руки, розробивши Концепцію довгострокового розвитку Росії до 2020 року.
На інноваційний розвиток Російської Федерації впливають такі фактори: 

- необхідність поєднувати процес технічного оновлення промислової бази (модернізація), та створення умов для підвищення конкурентоспроможності вітчизняної економіки на базі створення оригінальних технологій і продуктів (інновації);

- наявність значних запасів природних ресурсів. З одного боку, цей достаток породжує «сировинне прокляття», коли висока рентабельність вкладення коштів у видобуток сировини відволікає інвестиційні ресурси від обробної промисловості і галузей високих технологій. З іншого - воно забезпечує дуже ємний і платоспроможний ринок для нових технологій і продуктів;

- існування слаборозвиненої інфраструктури - транспортної, телекомунікаційної, енергетичної;

- велика територія країни обумовлює немалу роль держави у світовому масштабі;

- різноманітні в соціально-економічному плані великі регіони зумовлюють очаговість розвитку інноваційних процесів, локалізацію їх у найбільш розвинених регіонах. 

НІС Росії поки ще має ряд слабких сторін. Основними з них є:
- недостатня координація між державним і приватним сектором у розробці пріоритетів і заходів фінансової підтримки інноваційної діяльності;
- низький рівень реалізації вжитих заходів, спрямованих на розвиток інноваційної діяльності в підприємницькому секторі та вирішення проблем технологічного відставання промисловості;
- некомплексний характер політики, спрямованої на поліпшення міжвідомчого трансферу знань і технологій, низький рівень міжвідомчої координації інноваційної діяльності;
- низький рівень підтримки малих інноваційних підприємств на всіх стадіях розвитку, відсутність в країні великих інноваційних компаній і, як наслідок, - відсутність системи просування реального практичного досвіду інноваційного підприємництва [26, с. 169].

Практичне завдання студентам

1. Дослідити показники національної інноваційної системи країни за вибором (Австрія, Бельгія, Болгарія, Хорватія, Кіпр, Чехія, Данія, Естонія, Македонія, Франція, Німеччина, Греція, Угорщина, Ісландія, Ірландія, Італія, Латвія, Литва, Люксембург, Мальта, Нідерланди, Норвегія, Польща, Португалія, Румунія, Словаччина, Словенія, Іспанія, Швеція, Швейцарія, Туреччина, Великобританія) і скласти груповий інноваційний рейтинг країн.
Питання для підготовки до семінарських занять:

8. Сутність національної інноваційної системи.  

9. Основні складові НІС.
10. Основні показники функціонування НІС. 

11. Особливості розвитку НІС США.
12. Особливості розвитку НІС європейських країн.
13. Особливості розвитку НІС Китаю та Японії.
14. Особливості розвитку НІС Росії та України.
Контрольні питання:

1. Дайте визначення НІС.

2. Кому належить ідея інноваційних систем?

3. Назвіть типи НІС.
4. Які фактори впливають на формування НІС?

5. Назвіть рівні інноваційних систем.

6. З чого складається НІС?

7. Назвіть основні групи показників НІС.

8. Виділіть характерні риси НІС США.

9. Порівняйте розвиток НІС України та Росії.

10.  В чому особливість функціонування НІС Японії та Китаю.

11.  Особливості розвитку європейської інноваційної системи.

Тема 4. Законодавче забезпечення функціонування національної інноваційної системи в Україні

1. Державна політика щодо регулювання діяльності НІС України

2. Державна підтримка технопарків України 

3. Іноземне фінансування інноваціних підприємств в Україні
1. Законодавче забезпечення інноваційної діяльності в Україні, насамперед, регулюється Законом України «Про інноваційну діяльність» (№40-IV/2002), де представлені термінологія та основні аспекти державного регулювання в сфері інноваційної діяльності, охарактеризовано правовий режим інноваційних проектів, продуктів, інноваційних підприємств та методологію їх державної реєстрації, а також особливості фінансової підтримки та міжнародного співробітництва в сфері інноваційної діяльності. У Законі України «Про наукову і науково-технічну діяльність» (№1316-IV/2003) визначаються організаційні, правові та фінансові засади функціонування та розвитку науково-технологічної сфери. Закон України «Про пріоритетні напрями інноваційної діяльності в Україні» (№443-IV/2003) створює правову базу для концентрації ресурсів держави на провідних напрямках науково-технологічного оновлення виробництва, забезпечення вітчизняного ринку конкурентною наукомісткою продукцією, та виходу з нею на світовий ринок.   У Законі України «Про спеціальний режим діяльності технологічних парків» (№3333-IV/2006) визначено правові та економічні засади запровадження та функціонування спеціального режиму інноваційної діяльності технологічних парків. Також в даній сфері суспільних відносин діють Цивільний Кодекс України (глава IV «Право інтелектуальної власності»), Закони України «Про інвестиційну діяльність» (№1560-12), «Про наукову і науково-технічну експертизу» (№51/95-ВР), «Про власність» (№ 697-XII), «Про державне регулювання в сфері трансферу технологій» (№ 143-V), Указ Президента України від 30.12.2005 року № 1873/2005 «Про утворення Державного агентства України з інвестицій та інновацій», Указ Президента України від 11.07.2006 року № 606/2006 «Про рішення Ради національної безпеки і оборони України від 6 квітня 2006 року «Про стан науково-технологічної сфери та заходи щодо забезпечення інноваційного розвитку України», постанова Верховної Ради України «Про дотримання законодавства щодо розвитку науково-технологічного потенціалу та інноваційної діяльності в Україні» (№1786-VI). З червня 2011 року розглядається проект Інноваційного кодексу України.

Інноваційним підприємством в Україні вважається підприємство (об'єднання підприємств) будь-якої форми власності, якщо більше ніж 70 % обсягу його продукції складає інноваційна продукція (продукти). Інноваційною визнається продукція, яка є результатом виконання інноваційного проекту або виробляється вперше, є конкурентноздатною і має вищі техніко-економічні показники. 

Зараз в Україні визначилися декілька організаційних форм реалізації інноваційної діяльності: університетські науково-дослідні центри, де відбувається ефективне об'єднання фінансових ресурсів, кваліфікованих наукових кадрів, матеріально-технічної бази; технопарки — акціонерні товариства, які займаються патентуванням, рекламою, маркетингом, консалтингом, лізингом, орендою в сфері науково-технічної діяльності; технополіси — якісно нова територіальна форма інтеграції науки і виробництва, що забезпечує високі темпи науково-технічного розвитку за рахунок можливостей регіону; бізнес-інкубатори — дрібні наукомісткі фірми, на яких створені сприятливі умови для розробки сучасних наукових продуктів, навчання кадрів, стимулювання власного бізнесу;  венчурні підприємства — малі підприємства, які забезпечують зв'язок між фундаментальними дослідженнями і масовим виробництвом, спеціалізуються на розробці нових наукових ідей та їх втіленні у виробництво. 

Згідно чинного законодавства України, основними принципами державної інноваційної політики є: орієнтація на інноваційний шлях розвитку економіки України; визначення державних пріоритетів інноваційного розвитку; формування нормативно-правової бази у сфері інноваційної діяльності; створення умов для збереження, розвитку і використання вітчизняного науково-технічного та інноваційного потенціалу; забезпечення взаємодії науки, освіти, виробництва, фінансово-кредитної сфери у розвитку інноваційної діяльності; ефективне використання ринкових механізмів для сприяння інноваційній діяльності, підтримка підприємництва у наукововиробничій сфері; здійснення заходів на підтримку міжнародної науковотехнологічної кооперації, трансферу технологій, захисту вітчизняної продукції на внутрішньому ринку та її просування на зовнішній ринок; фінансова підтримка, здійснення сприятливої кредитної, податкової і митної політики у сфері інноваційної діяльності; сприяння розвитку інноваційної інфраструктури; інформаційне забезпечення суб’єктів інноваційної діяльності; підготовка кадрів у сфері інноваційної діяльності [27]. 
Об’єктами інноваційної діяльності в Україні є: інноваційні програми і проекти; нові знання та інтелектуальні продукти; виробниче обладнання та процеси; організаційно-технічні рішення виробничого, адміністративного, комерційного або іншого характеру, що істотно поліпшують структуру і якість виробництва і (або) соціальної сфери; сировинні ресурси, засоби їх видобувутку і переробки; товарна продукція; механізми формування споживчого ринку і збуту товарної продукції. 
Державне регулювання інноваційної діяльності в Україні здійснюється шляхом: визначення і підтримки пріоритетних напрямів інноваційної діяльності державного, галузевого, регіонального і місцевого рівнів; формування і реалізація державних, галузевих, регіональних і місцевих інноваційних програм; створення нормативно-правової бази та економічних механізмів для підтримки і стимулювання інноваційної діяльності; захисту прав та інтересів суб’єктів інноваційної діяльності; фінансової підтримки виконання інноваційних проектів; стимулювання комерційних банків та інших фінансово-кредитних установ, що кредитують виконання інноваційних проектів; встановлення пільгового оподаткування суб’єктів інноваційної діяльності; підтримки функціонування і розвитку сучасної інноваційної інфраструктури. 
Суб’єктам інноваційної діяльності, для виконання ними інноваційних проектів, може бути надана державна фінансова підтримка шляхом: 
а) повного безвідсоткового кредитування (на умовах інфляційної індексації) пріоритетних інноваційних проектів зарахунок коштів Державного бюджету України та коштів місцевих бюджетів; 
б) часткового (до 50 %) безвідсоткового кредитування (на умовах інфляційної індексації) інноваційних проектів зарахунок коштів Державного бюджету України та коштів місцевих бюджетів за умови залучення до фінансування проекту решти необхідних коштів виконавця проекту і (або) інших суб’єктів інноваційної діяльності; 
в) повної чи часткової компенсації (зарахунок коштів Державного бюджету України та коштів місцевих бюджетів) відсотків, сплачуваних суб’єктами інноваційної діяльності комерційним банкам та іншим фінансово-кредитним установам за кредитування інноваційних проектів; 
г) надання державних гарантій комерційним банкам, що здійснюють кредитування пріоритетних інноваційних проектів; 
д) майнове страхування реалізації інноваційних проектів у страховиків, відповідно до Закону України «Про страхування». 
Досягнення цілей і завдань науково-технічної політики здійснюється державою шляхом застосування форм прямого та непрямого регулювання. 

До важелів прямого регулювання в сфері науково-технічної діяльності належать: визначення державних пріоритетів розвитку науки і техніки; формування державних науково-технічних програм; доведення державних замовлень на науково-технічні розробки; бюджетне фінансування фундаментальних досліджень та реалізації науково-технічних програм; проведення державної науково-технічної експертизи; підготовка науково-технічних кадрів вищої кваліфікації; здійснення патентної та ліцензійної діяльності. 

До важелів непрямого регулювання науково-технічної діяльності належать: створення сприятливих умов для здійснення науково-технічної діяльності всіма суб'єктами підприємництва; правовий захист інтелектуальної власності;  звільнення від оподаткування, введення пільгового режиму оподаткування суб'єктів господарювання в сфері науково-технічної діяльності; введення пільгового кредитування; встановлення взаємовигідних міжнародних зв'язків; пропагування науково-технічних досягнень; стимулювання науково-технічної творчості. 

Завданням регулювання науково-технічної діяльності є створення оптимального механізму поєднання ринкових і державних важелів впливу на науково-технічні процеси, їх орієнтація на економічне зростання та інтеграцію у світову економіку. Ринковий і державний механізми регулювання по-різному впливають на ефективність науково-технічної діяльності, зумовлюють різні дії і політику в цій сфері. 

Ринкові механізми розвитку науково-технічної діяльності зумовлюють потребу в політиці сприяння активізації приватного бізнесу, створення однакових правових умов захисту інтелектуальної власності, господарювання, конкуренції. Державне регулювання пов'язане з виділенням пріоритетних напрямів науково-технічної діяльності, формуванням програм і держзамовлень, їх фінансуванням. У регулюванні науково-технічної діяльності важливо забезпечити оптимальне поєднання ринкових механізмів і державного впливу на функціонування і розвиток цієї важливої сфери економіки. Механізм регулювання науково-технічної діяльності в цілому передбачає: правове забезпечення науково-технічної та інноваційної діяльності; створення економічно сприятливих умов для ефективного здійснення науково-технічної діяльності шляхом застосування податкових і фінансово-кредитних важелів; забезпечення бюджетним, базовим і програмно-цільовим фінансуванням науково-технічної діяльності у розмірі не менше 1,7 відсотка ВВП. Базове фінансування надається для участі наукових, дослідних і проектних організацій у розвитку фундаментальних досліджень. 
Для забезпечення розвитку науки і сприяння науково-технічній творчості, держава створює систему науково-технічної інформації, забезпечує стандартизацію, сертифікацію та метрологію, проводить експертизу науково-технічних розробок. 

З метою постійного оновлення інтелектуального потенціалу суспільства, розвитку науково-технічної культури, новаторства та сприяння творчості, держава забезпечує престиж наукової праці, організовує підготовку і підвищення кваліфікації науково-технічних кадрів, забезпечує відбір талановитої молоді, запроваджує систему атестації кадрів, встановлює державні стипендії, премії і почесні звання для осіб, що зробили значний внесок у розвиток науки. 

Державна політика у сфері патентів і ліцензій спрямована на регулювання відносин щодо набуття та використання права на об'єкти інтелектуальної власності. Автори прав отримують доходи від використання їхнього продукту у підприємницькій діяльності. Тим самим створюється ефективна система мотивацій до науково-технічної діяльності, її практичної спрямованості, підвищення якості розробок. 

Важливим засобом державного регулювання у сфері науково-технічної діяльності є державна підтримка міжнародного науково-технічного співробітництва. Держава створює необхідні правові та економічні умови для здійснення вільних та рівноправних відносин з міжнародними організаціями, товариствами, об'єднаннями. Науково-технічне співробітництво здійснюється шляхом проведення спільних досліджень, технічних розробок на основі кооперації, реалізації спільних програм, обміну науково-технічною інформацією, проведення міжнародних конференцій, конгресів, симпозіумів, обміну кадрами, спільну підготовку фахівців, тощо.

Джерелами фінансової підтримки інноваційної діяльності є: кошти Державного бюджету України; кошти місцевих бюджетів; власні кошти спеціалізованих державних і комунальних інноваційних фінансово-кредитних установ; власні чи запозичені кошти суб’єктів інноваційної діяльності; кошти (інвестиції) будь-яких фізичних і юридичних осіб; інші джерела, не заборонені законодавством України. 
Держава забезпечує реалізацію стратегічних пріоритетних напрямів інноваційної діяльності через систему загальнодержавних (національних) програм економічного, науково-технічного, соціального, національно-культурного розвитку, охорони довкілля. 

Реалізація середньострокових інноваційних пріоритетів загальнодержавного рівня здійснюється через державні прогнози та програми економічного і соціального розвитку України, на конкурсних засадах через державне замовлення; на галузевому та регіональному рівнях — через інноваційні програми та проекти, інноваційні проекти технопарків. 

Стратегічними пріоритетними напрямами інноваційної діяльності в Україні на 2003—2013 роки визнано: 

1. Модернізацію електростанцій; нові та відновлювальні джерела енергії; новітні ресурсозберігаючі технології. 

2. Машинобудування та приладобудування, як основу високотехнологічного оновлення всіх галузей виробництва; розвиток високоякісної металургії. 

3. Нанотехнології, мікроелектроніку, інформаційні технології, телекомунікації. 

4. Вдосконалення хімічних технологій, нові матеріали, розвиток біотехнологій. 

5. Високотехнологічний розвиток сільського господарства і переробної промисловості. 

6. Транспортні системи, будівництво, реконструкцію. 

7. Охорону й оздоровлення людини та навколишнього середовища. 

8. Розвиток інноваційної культури суспільства. 

З метою забезпечення динамічного та ефективного управління процесами інноваційного розвитку, своєчасного внесення змін і доповнень, проводиться систематичний моніторинг реалізації пріоритетних напрямів інноваційного розвитку. 

Серед основних проблемних моментів у законодавчому забезпеченні інноваційної діяльності в Україні, можна виділити наступне: обмеження інноваційної діяльності, що є наслідком неефективного державного впливу, зокрема податкових пільг, антимонопольного, патентно-ліцензійного та кон’юнктурного регулювання технологічного оновлення виробництв.
2. Діяльність технологічних парків в Україні регулюється такими спеціальними законодавчими актами: 
- Закон України «Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків» зі змінами та доповненнями від 02.12.2010;
- Постанова КМУ «Про затвердження Положення про порядок створення і функціонування технопарків та інноваційних структур інших типів» зі змінами та доповненнями від 25.08.2004;
- Постанова КМУ «Про відкриття спеціальних рахунків технологічними парками і затвердження Порядку зарахування сум податків на спеціальні рахунки та їх використання технологічним парком» зі змінами та доповненнями від 22.11.2004; 
- Постанова КМУ «Про утворення комісії з організації діяльності технологічних парків та інноваційних структур інших типів» зі змінами та доповненнями від 07.09.2011;
- Постанова КМУ «Про нормативно-правові акти щодо забезпечення реалізації Закону України «Про спеціальний режим інноваційної діяльності технологічних парків» зі змінами та доповненнями від 10.08.2011;
- Закон України вiд 25.06.2009 № 1563-VI «Про наукові парки» із змінами та доповненнями від 16.06.2011;
Пріоритетні напрями діяльності для кожного із технологічних парків розробляються відповідно до Законів України «Про пріоритетні напрями розвитку науки і техніки» (№2623-111 від 11.07.2001) та «Про пріоритетні напрями інноваційної діяльності в Україні» (№433-IV від 16.01.2003), та затверджуються Президією Національної акаде​мії наук України та центральним органом виконавчої влади з питань науки (на даний час - Міністерством освіти і науки України).

Реєстрацію, розгляд та експертизу інвестиційних та інновацій​них проектів технологічних парків здійснює центральний орган ви​конавчої влади з питань науки (Міністерство освіти і науки України та Український державний центр науково-технічної та інноваційної експертизи). Положення про порядок розгляду і реєстрації інвести​ційних та інноваційних проектів за пріоритетними напрямами ді​яльності технологічних парків затверджується Кабінетом Міністрів України.

З метою забезпечення механізму впровадження спеціального ре​жиму інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків створена Комісія з організації діяльності технологічних парків і ін​новаційних структур інших типів. Комісія є постійно діючим орга​ном Кабінету Міністрів України, який призначає і затверджує персо​нальний склад і голову Комісії. Очолює Комісію віце-прем'єр-міністр України з гуманітарних питань.

Згідно положення про Комісію, на неї покладаються завдання організаційного і методичного забезпечення діяльності зі створення і функціонування інноваційних структур різних типів. Комісія займа​ється стратегічними і актуальними проблемами діяльності технопар​ків, розглядає пропозиції і ухвалює рішення з таких питань: створення, реорганізація і ліквідація технологічних парків і інноваційних структур інших типів; визначення пріоритетних напрямів діяльності інноваційних структур, реєстрація проектів, що виконуються ними; удосконалення системи показників і критеріїв економічної і соціальної ефективності проектів; удосконалення механізму ведення оперативного бухгалтер​ського обліку витрат на інвестиційні та інноваційні проекти, впровадження системи контролю і відповідної державної ста​тистичної і бухгалтерської звітності; сприяння реалізації механізму нарахування і цільового вико​ристання коштів, що акумулюються на спецрахунках техно​логічних парків, здійснення контролю за цільовим викорис​танням товарів, що ввозяться до України для реалізації інвес​тиційних та інноваційних проектів. Однією з найважливіших функцій Комісії є організація експер​тизи і реєстрація інвестиційних та інноваційних проектів. Загаль​не управління процесами експертизи і реєстрації проектів здійснює Департамент інновацій і трансферу технологій Міністерства освіти і науки України, Робоча група з питань підготовки пропозицій щодо організації діяльності технологічних парків і інноваційних структур інших типів, Український державний центр експертизи науково-технічних та інноваційних проектів, які визначають склад експерт​ної групи для проведення експертизи поданих документів (проектів). Після проведення експертизи, члени експертної групи представляють в Міністерство науки і освіти висновок про відповідність проекту за​твердженим критеріям.

Особливості державної підтримки діяльності технопарків в Україні полягають в наступному. Інвестиційні та інноваційні проекти технопарків є пріори​тетними для залучення кредитів, що надаються під держав​ні гарантії іноземними державами, банками, міжнародними фінансовими організаціями, іншими фінансово-кредитними установами. Інвестиційні та інноваційні проекти, які виконуються у пріо​ритетних напрямах діяльності технологічних парків, є пріо​ритетними для залучення коштів Української державної інно​ваційної компанії та її регіональних відділень.

Для держави в цілому технопарки є вигідними з різних точок зору: підвищується рівень країни у світовому суспільстві, з'являються можливості рівноправного економічного співробітництва з розвиненими країнами, покращується екологічна ситуація в країні та рівень життя її населення, збільшуються масштаби іноземних інвестицій, можливості експорту та валютні надходження.

В подальшому, економічна політика більшості високорозвинених країн світу стосовно технологічних парків включає такі види державної підтримки: пільгове фінансування окремих проектів, податкові та кредитні пільги, державне замовлення на інноваційну продукцію, механізм реєстрації, та ін.
3. Іноземне фінансування інноваційної діяльності простежується за структурними елементами НІС України. 
Фінансування НДДКР зарахунок іноземних коштів у 2004 році становило 21,37% загального обсягу фінансування, що становить більше п’ятої частини загального фінансування. Це є значним позитивним підтримуючим фактором розвитку НДДКР, але тільки у сучасних умовах початкового розвитку НІС України. Бо без цього фінансування і так слабкий стан розвитку НДДКР зовсім впаде. Надалі ж, коли Україна стане більш інноваційно розвиненою державою, така частка іноземного фінансування буде стратегічно загрозливою для України, бо можна буде стверджувати, що п’ята частина всіх науково-дослідних розробок контролюється іноземними компаніями, що означає, що доходи від їх комерціалізації також будуть сконцентровані в іноземних компаніях. Це, у самому негативному випадку, може призвести до природних іноземних монополій на об’єкти науково-дослідних розробок.

Участь іноземних компаній у розвитку Української медицини з позиції інноваційних розробок вагома. По-перше, у 2007 р. у сфері медицини іноземці зареєстрували біля 70% заявок на винаходи, 67% патентів на винаходи та 38% заявок на товарні знаки фармацевтичних препаратів. По-друге, з усіх сфер діяльності іноземні фонди надають преференції у фінансуванні науково-дослідних розробок саме у медичній сфері. По-третє, станом на 1.10.2008 р. в охорону здоров’я та надання соціальної допомоги було вкладено 153,5 млн. дол. прямих іноземних інвестицій, а Державний бюджет у 2008 році передбачив 736 млн. дол. на фінансування Міністерства охорони здоров’я України, з яких тільки 1,4 млн. дол. йшло на фундаментальні дослідження і 4,4 млн. дол. на прикладні наукові і науково-технічні розробки.

Що ж до іноземного фінансування у напрямку збереження навколишнього зовнішнього середовища, то можна сказати, по-перше, що зараз активно просуваються пропозиції іноземних інвесторів щодо фінансування українських ресурсозберігаючих, біоенергетичних проектів, по-друге, активно в 2008 році проводилась робота Національного агентства екологічних інвестицій України щодо залучення інвестицій через механізми Кіотського протоколу по захисту екології. 
Україна дуже зацікавлена в іноземних інвестиціях в космічну галузь. Це підтверджує кількісно Загальнодержавна цільова науково-технічна програма на 2008-2012 роки, в якій передбачається залучення коштів іноземних компаній у сумі близько 3000 млн. гривень на здійснення комерційних заходів «Морський старт», «Наземний старт» та інших, у той час, коли за рахунок коштів Державного бюджету України виділяється всього 1460 млн. гривень, а інших джерел у сумі 1035 млн. грн..

Що до трансферу технологій, то за кордон передається біля 12% нових українських технологій і біля 20% іноземних нових технологій закупляється із-за кордону. Так, в травні 2007 року, було реалізовано контракти на експорт цивільних технологій на суму 50 млн. дол.. Іноземне фінансування технологічних парків в 2006 році складало 2264,8 млн. грн.. В той же час, коштів вітчизняних інвесторів було отримано 3306 млн. грн., кредитів на суму 400 млрд. грн., і нічого не було профінансовано з бюджетних коштів. Іноземних коштів технопарками використовується порівняно невелика кількість. Такий самий висновок стосується іноземного фінансування й інших інноваційно-активних підприємств України.

Іноземці в Україні отримують 18,5% всіх патентів. З усіх країн найбільше українськими патентами зацікавлені були в 2007 році Росія (89 патентів), Туреччина (63 патентів), Польща (45 патентів), США (25 патентів), Японія (20 патентів), Італія (19 патентів), Німеччина (15 патентів), Австрія (13 патентів), Кіпр (13 патентів), Нідерланди (11 патентів), Білорусь (10 патентів), і менш за 10 патентів зареєстрували Франція, Китай, Індія, Корея, Швейцарія, Молдова, Великобританія, Фінляндія та Болгарія. Також іноземці зареєстрували за національною українською процедурою 21% всіх знаків на товари і послуги, і подали 100% заявок на реєстрацію знаків на товари і послуги за Мадридською процедурою. Найбільшу кількість знаків за національною процедурою зареєстрували США  (829 знаків), Росія (596 знаків), більше 100 знаків - Швейцарія, Німеччина, Великобританія, Індія, більше 50-ти знаків – Білорусь, Китай, Кіпр, Франція, Японія, Нідерланди, Польща, Швеція, більше 20 знаків – ОАЕ, Австрія, Канада, Чехія, Фінляндія, Республіка Корея, Ліхтенштейн, Туреччина, Тайвань, Віргінські о-ви. За Мадридською процедурою, найбільше заявок подали підприємства Німеччини (1930 заявок), Франції (903 заявки), Італії (883 заявок), Швейцарії (688 заявок), Росії (448 заявок), США (418 заявок), Китаю (391 заявка), Туреччини (361 заявка), Угорщини (346 заявок), Австрії (304 заявки), Чехії (276 заявок), Нідерландів (263 заявки), Польщі (246 заявок), Великобританії (237 заявки), Іспанії (210 заявок), більше 100 заявок - Бельгії, Болгарії, Японії. Всього ж зацікавлено отримувати права інтелектуальної власності в Україні підприємств 133 держав. 

Практичне завдання студентам

1. Побудувати групою студентів модель технопарку (назва, сфера діяльності, розташування, фінансування, органи підпорядкування, юридична форма власності, залучені учасники, розподіл доходів, налагодження процесу комерціалізації, захисту прав інтелектуальної власності, економічні відносини, звітність, оподаткування) з визначенням тих законодавчих актів (зі статтями), якими він повинен керуватися.
Питання для підготовки до семінарських занять:

4. Державна політика щодо регулювання діяльності НІС України.
5. Державна підтримка технопарків України.
6. Іноземне фінансування інноваціних підприємств в Україні. 

Контрольні питання:

1. Якими головними законодавчими актами регулюється інноваційна діяльність підприємств в України?

2. За якими критеріями підприємство вважається інноваційним?

3. Які в Україні визнані організаційні форми реалізації інноваційної діяльності?

4. Назвіть основні принципи побудови державної інноваційної політики України.

5. Яка передбачається державна підтримка суб’єктам інноваційної діяльності?

6. Назвіть важелі прямого і непрямого державного регулювання інноваційної діяльності України. В чому полягає державна підтримка діяльності технопарків в Україні?

Тема 5. Географія інноваційного розвитку країн

1. Світовий рейтинг країн за показниками «інноваційні керуючі»
2. Світовий рейтинг країн за показниками «створення знань»

3. Світовий рейтинг країн за показниками «інновації та підприємництво»

4. Світовий рейтинг країн за показниками «застосування»

5. Світовий рейтинг країн за показниками «інтелектуальна власність»

Для аналізу географії інноваційного розвитку країн використовують рейтингові показники інноваційного розвитку країн ОЕСР [28]. В останньому десятиріччі проявились наступні тенденції глобального інноваційного розвитку. 
1. В табл. 1 виділені сучасні діапазони коливань показників (інноваційних керуючих) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн.
Таблиця 1

Діапазони коливань показників інноваційного розвитку (інноваційних керуючих) інноваційно розвинених країн

	Показник інноваційного розвитку
	Діапазон коливань показника

	Інноваційні керуючі

	Частка випускників наукових та інженерних спеціальностей
	Від 17,8% в Греції до 4,5% в Японії та від 37% (Китай) до 4,7% в Бразилії

	Частка випускників першої вищої освіти
	Найбільша у США (30,3%), Японіі (9,1%) та Великобританії (7%)

	Використання компаніями широко смугастої мережі
	Від 45,6% в Мексиці до 99,5% в Ісландії


Джерело: складено автором за даними [28].

Першу вищу освіту отримують від 86,5% жінок і 40,2% чоловіків в Ісландії до 6,2% жінок і 4,4% чоловіків у ПАР. Частка дипломів з наукових спеціальностей коливається від 17,8% в Греції до 4,5% в Японії, а інженерних спеціальностей – від 37% у Китаї, та до 4,7% в Бразилії. Найбільша світова частка випускників першої вищої освіти приходиться на США (30,3%), Японію (9,1%) та Великобританію (7%), зокрема в наукових та інженерних спеціальностях – відповідно 21,8%, 10,7% та 7,7%. Щорічний приріст робочої сили в країнах коливається від -0,1% в Японії до 5,3% в Іспанії, а частки зайнятих з постійною освітою – від 1% в Німеччині до 8,2% в Іспанії. Ступінь доктора наук отримують від 3,3% населення відповідного віку в Португалії до 0,1% в Індії, Китаї, ПАР, Чилі. Ступінь доктора наук  в наукових та інженерних спеціальностях отримують від 70,3% докторів наук в Чилі до 23% в Угорщині. Найбільшу частку докторів наук в світі забезпечують США (28,1%), Німеччина (12,5%) та Великобританія (8,2%), зокрема в наукових та інженерних спеціальностях – відповідно 25,6%, 10,6% та 9,4%. Найбільший відсоток безробітніх з вищою освітою в 2007 році був характерний для Словаччини (8,5% випускників), а найменший – для Норвегії (1,7%).

Щорічно проблемам зміни клімату, повітряним та хімічним забрудникам, біологічній варіативності присвячується все більше наукових статтей: середньорічний приріст в 2002-07 роках становив від 14 до 20%. Змінам клімату присвячується від 0,15% (Китай) до 2,23% (США) наукових статтей, повітряним та хімічним забрудникам – від 0,18% (Китай) до 2,40% (США) наукових статтей, біологічній варіативності – від 0,26% (Японія) до 2, 46% (США). Середньорічний приріст статей в дослідженнях мозку в 2001-06 роках становив 15,8%. Генній інженерії присвячується від 0,49% (Японія) до 2,46% (США) всіх наукових статтей в світі, регенеративній медицині – від 0,52% (Іспанія) до 2,58% (США) наукових статтей, науковому дослідженню рослин – від 0,24% (Китай) до 2,24% (США). Середньорічний приріст наукових статей про зовнішнє середовище 2002-07 роках становив 15,8%, зокрема про наноматеріали та елементи - 25%, надпровідність та квантові розрахунки – 17,8%, хімічний синтез – 15,2%. В світі найбільша частка наукових статей по всім трьом групам належить Сінгапуру (відповідно 4,46%, 2,86% та 3,06%) та Швейцарії (2,64%, 2,47% та 2,99%). Тенденції в написанні наукових статей відокремлюються певною стабільністю з 1985 року: щорічний обсяг написання індивідуальних статей стабільно знижується з  91 тис. статтей в 1985 році до 50 тис. в 2007 році, статтей у співавторстві у рамках однієї наукової інституції весь цей період трималось на рівні 200 тис. статей, статтей у рамках вітчизняного співавторства зростало зі 121 тис. до 285 тис. статтей, а в рамках міжнародного – з 29 тис. до 150 тис. статтей. Взагалому, в світі в міжнародному співавторстві публікується біля 20% наукових статтей. Найбільший обсяг - більше 50 % - характерний для Франції та Німеччини.

Серед наведених науково-інженерних проблематик на сьогоднішній день в світі зосереджена увага на таких базових науках як географія, біологія (медицина), фізика, хімія. Вивчення та розвиток унікальних навичок по відношенню до цих наук формується в шкільних закладах, тому для тієї держави, яка бажає ефективно розвиватись і будує стратегію певної спеціалізації, необхідно зосередитись на удосконаленні навчання в середніх навчальних закладах та надалі ВУЗах, і окремо стимулювати навчальний процес відповідно до вибраної спеціалізації.

Щорічний приріст доступу населення до комунікацій в 2005-07 роках коливався від 1,7% (Люксембург) до 15,9% (Мексика), при цьому в країнах на 100 мешканців найбільше стаціонарним доступом до комунікацій забезпечена Швеція (83,7 чоловік), найменше – Мексика (23,1 людина), а мобільним доступом – найбільше Італія (151,4 лінія на 100 мешканців) і найменше – Канада (62,1 лінія). Все більше компаній починають використовувати Інтернет в якості ринку: в 2008 році відсоток компаній, які здійснювали закупки через Інтернет коливалось від 2,2% до 67,7%, продавали продукцію - від 2,2% до 44,8% відповідно в Мексиці та Новій Зеландії. Взагалому, товарообіг електронної комерції коливається від 2,1% (Італія) до 22,3% (Норвегія) всього товарообігу в країнах. Від 99,5% в Ісландії до 45,6% в Мексиці компаній використовують широсмугасту мережу, і від 88,9% компаній в Японії до 46,3% компаній в Португалії мають власні веб-сайти (за даними 2008 року).

Розвиток комунікацій надає більшу свободу, прискорює процес розповсюдження знань та інформації, знижає трансакційні витрати. А це для розвитку інновацій є важливим фактором.
2. Одним із головних факторів розподілення фінансових ресурсів на НДДКР за рівнем технологічного розвитку є технологічна спеціалізація країни. Тож по цим показникам можна робити висновки, які галузі в країні більше розвинені.

Фінансування інновацій є одним із найголовніших прямих факторів впливу на інноваційний розвиток країни. Уніфікованої ефективної пропорції фінансування по джерелам визначити неможливо з погляду на наявність великої кількості факторів впливу, задіяності великої кількості учасників в інноваційному процесі. Проте, можна виділити деякі особливості. Якщо держава стратегічно концентрує процес розвитку інновацій від моменту розробки ідеї про нововведення до моменту комерціалізації інновації в межах державних інноваційних інституцій, то ефективно обмежити участь іноземного капіталу і максимально задіяти ресурси державних, муніципальних інноваційних фондів і в меншій мірі вітчизняних корпорацій. Для цієї стратегії необхідна побудова сильної науково-лабораторної бази та налагодженого процесу комерціалізації нововведень. При такій стратегії в країні будується інноваційна структура мислення населення і вся економіка налаштовується на інновації, бо лише за таких умов державні інноваційні розробки будуть необхідні і вітчизняним і іноземним комерційним структурам. Більш розповсюдженою стратегією у світі є максимальне комерційне фінансування інновацій. Держава в цьому випадку лише пасивно втручається через пільги, стимулюючі законодавчі проекти, створення спеціальних кластерів, містечок, парків. В такому випадку створюються найбільш прибуткові розробки в умовах великої конкурентної боротьби. Залучення великої кількості іноземних ресурсів для інноваційної діяльності в країні свідчить про наявність певних конкурентних інноваційних ресурсів необхідних для іноземних компаній та відсутності в країні своїх фінансових ресурсів на інновації.

В табл. 2 виділені сучасні діапазони коливань показників (створення знань) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн.
Таблиця 2

Діапазони коливань показників (створення знань) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн

	Показник інноваційного розвитку
	Діапазон коливань показника

	Створення знань

	Частка витрат ВВП на НДДКР
	Від 0,5% у Словаччині до 4,7% в Ізраїлі

	Частка державного фінансування НДДКР
	Від 16,6% в Люксембургу до 62,6% в Росії

	Частка комерційного фінансування НДДКР
	Від 79% в Люксембургу до 26% в Росії

	Частка комерційних витрат на високо- та середньо-високотехнологічні НДДКР
	Від 24,8% в Чехії до 71,9 % в Ірландії та від 13,4% в Ірландії до 63,1 % в Чехії

	Частка бюджетних асигнувань в сфері охорони здоров’я 
	Від 0,005% ВВП в Швеції до 0,222% в США


Джерело: складено автором за даними [28].

Динаміка приросту світової частки витрат ВВП на НДДКР значно повторює динаміку приросту світового ВВП, проте більші коливання відображаються на частках витрат ВВП на НДДКР: зростання ВВП в 1984, 2000 та 2006 роках відповідно на 4,87%, 4,08% та 3,13% призвело  до зростання витрат ВВП на НДДКР на 8,73%, 6,11% та 4,94%, зниження приросту ВВП в 1993 та 2001 році до 1,58% та 1,14% призвело до зниження частки витрат ВВП на НДДКР на 0,91% та 0,29%. Така еластичність показників витрат ВВП на НДДКР та ВВП для всіх країн різна, проте коливається від 0,5 (Великобританія) до 3,5 (Угорщина). Що ж до відношення витрат ВВП на НДДКР до ВВП, то у країнах ОЕСР воно становить від 0,5% (Словаччина, Мексика) до 4,7% (Ізраїль). Аналіз розподілу фінансування НДДКР між джерелами в країнах показує, що комерційне фінансування займає від 79% (Люксембург) до 26% (Росія) всіх витрат на НДДКР, державне - від 16,6% до 62,6% в цих же країнах, а інші джерела, в тому числі й іноземні кошти, – від 1,5% (Корея) до 23,4% (Великобританія). Інтенсивність комерційних витрат на НДДКР в світі з кожним роком зростає на 2-2,5%. Найвищі темпи зростання – більше 3,5% характерні для Японії, яка з 2001 року стала світовим лідером, випередивши США (біля 3%). Проте, за обсягами комерційних витрат, безперечним лідером залишається традиційно США – 221 млрд. дол. (2007 рік). Взагалому, з 1993 року світові обсяги зросли з 297 млрд. дол. до 517 млрд. дол. в 2007 році.

Податкова норма субсидіювання 1 долару витрат на НДДКР в країнах коливається від 0,425 у Франції до -0,02 у Новій Зеландії. Майже у всіх країнах податкова норма субсидіювання однакова, як для МСП, так і для великих підприємств, виключенням є Великобританія, Канада, Нідерланди, Норвегія, Польща та Японія,  де для МСП норма вища. Порівняння податкових норм субсидіювання у 1999 та 2008 роках дозволяє зробити висновок, що у більшості країн за десятиліття норма зросла, зниження характерне було лише для Данії, Італії та Мексики.

Витрати на НДДКР у фармацевтичному секторі становлять від 0,01% ВВП в Греції до 0,48% в Данії, комерційні витрати на науково-дослідні розробки в фармацевтичному секторі - від 2,17% всіх комерційних витрат на НДДКР (Корея) до 28,78% (Данія) і винятком є Угорщина з надвисокою часткою витрат - 44,26%. Біотехнології займають від 21,7% всіх комерційних витрат на НДДКР (Ірландія) до 0% (Польща), в абсолютних показниках лідирують США (25 млрд. дол.), Франція (2 млрд. дол.) і найменша частка характерна для Польщі (0,3 млн. дол.). Суспільні витрати на НДДКР в біотехнологіях у світі коливаються від 1% (Словенія) до 19% (Корея) суспільних витрат на НДДКР і від 14,9% (Словенія) до 85% (Польща) всіх витрат на НДДКР в біотехнологіях.
Порівняння відсотків урядових витрат на комерційні НДДКР в 1997 та 2007 роках в загальному обсязі комерційних НДДКР свідчить про те, що за десятиліття у більшості країн відсоток урядових витрат знизився. В деяких країнах таке зниження доходило до -20% (Мексика). Взагалому, в 2007 році коливання відсотку урядових витрат на комерційні НДДКР становило від 1,1% (Японія) до 16,2% (ПАР), винятком була Росія (55,3%). Таке саме зниження характерно було і для комерційного фінансування НДДКР в вищій освіті і державному секторі: максимальне зниження характерне для ПАР (-9,7%), Ірландії (-8,2%), Словенії (-6,4%), а зростання більше 6% характерно було для Ізраїлю, Німеччини, Росії. Взагалому, відсоток комерційних витрат коливався в 2007 році від 1% в Ірландії до 19,9% в Туреччині.

Це свідчить про збільшення розриву між підприємствами, освітою і державою, що само по собі може привести до значних негативних наслідків для економіки.

Аналіз динаміки приросту НДДКР у світі свідчить, що щорічний приріст НДДКР у 1988-93 роках у високотехнологічних галузях коливався в діапазоні -3,8% – 0,58%, надалі він досягав 8-10% у 1997 та 2000 роках і в 2006 році становив 6,25%. Приріст НДДКР у середньо-високотехнологічних галузях був найвищим у 1988-89 роках - біля 6-7%, а в інші роки він коливався від 0 до 5% за винятком 1992 та 2002 років, коли приріст був майже 4%. Зміна НДДКР у середньо-низькотехнологічних та низькотехнологічних галузях мав щорічні значні коливання з приростом більше 4% у 1989, 1990, 1995, 1996, 2004 та 2005 роках, менше -2% у 1992 та 2002 роках. Комерційні витрати на НДДКР у більшості країн зосереджені у високотехнологічному виробництві і складають від 24,8% (Чехія) до 71,9 % (Ірландія), а в середньо-високо технологічному та середньо-низько і низькотехнологічному виробництві – відповідно від 13,4% (Ірландія) до 63,1 % (Чехія) та від 7,6% (Німеччина) до 42,3% (Австралія).

Урядові бюджетні асигнування чи витрати на НДДКР в сфері охорони здоров’я в 2008 році коливались від 0,005% ВВП (Швеція) до 0,222% (США). Середній щорічний приріст цих асигнувань в 2000-08 роках становив від 1% (Греція) до 36% (Естонія) за винятком Польщі (54,3%) і Швеції (-5,2%). Урядовий бюджетний фонд цивільних НДДКР у світі становить від 0,2% ВВП (Мексика) до 1% (Португалія). Фонд оборони в багатьох країнах нульовий, найбільший у США (0,6% ВВП), і 0,2% ВВП становить в Великобританії, Франції та Кореї. Середній щорічний приріст в 1998-2008 роках державного бюджетного фонду оборони та цивільних НДДКР становив від 1,04% (Австралія) до 22,13% (Люксембург) за винятком Ізраїлю та Франції, де простежувалось зменшення обсягів на -0,6% та -0,41%.
3. В табл. 3 виділені сучасні діапазони коливань показників (інновації та підприємництво) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн. 

Таблиця 3

Діапазони коливань показників (інновації та підприємництво) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн

	Показник інноваційного розвитку
	Діапазон коливань показника

	Інновації та підприємництво (розповсюдження)

	Частка МСП в комерційних НДДКР   
	Від 14,31% в США до 73,39% в Новій Зеландії

	Частка МСП, що співпрацюють в інно-ваційній діяльності з іншими компаніями
	Від 4,3% в Італії до 27,5% в Фінляндії

	Частка товарообігу нових для ринку продуктових інновацій  МСП  
	Від 2,6% в Німеччині до 20,4% в Греції.

	Обсяги венчурного фінансування
	Від 23 млн. дол. в Греції до 1,9 млрд. дол. у Франції (Великобританія - 4,5 млрд. і США 17 млрд. дол.)

	Частка іноземного капіталу, що надходить до ІКТ 
	Від 5,6%  в Ірландії до 27% в США

	Частка МСП, що вроваджують нетехнологічні інновації  
	Від 24,5%  в Словенії до 68,1%  в Німеччині


Світова практика свідчить, що в більшості країн комерційною науково-дослідною діяльністю займається більша кількість середніх підприємств з кількістю від 50-ти до 249-ти працівників. Їх частка складає від 6,4% в Японії до 45,5% в Словаччині. Частка комерційних компаній, що займається НДДКР, з кількістю працівників до 50-ти чоловік варіюється від 2,4% в Німеччині (Японія – 0%) до 45,9% в Новій Зеландії. В той же час в більшості країн держава більше фінансово підтримує підприємства з кількістю працівників до 50-ти осіб: частка державного фінансування комерційних НДДКР у світі варіюється від 3,8% у Великобританії до 60,3% в Угорщині для підприємств з кількістю працівників до 50-ти осіб, і від 4,1% у Великобританії до 57,6% у Словаччині для підприємств з кількістю від 50-ти до 249-ти працівників. В біотехнологіях на частку малих науково-дослідних фірм припадає від 6% (Ірландія) до 36,7% (Німеччина) всіх фірм, що займаються НДДКР в біотехнологіях.

Дані 2004-06 років показують, що великі підприємства більше схильні до співпраці в інноваційній діяльності ніж МСП: частка великих компаній, що співпрацюють в інноваційній діяльності з іншими компаніями, коливається від 15,6% в Туреччині до 70% в Фінляндії, а МСП – від 4,3% в Італії до 27,5% в Фінляндії. З вищими учбовими закладами з інновацій співпрацюють від 7,9% (Нова Зеландія) до 59,1% (Фінляндія) великих підприємств і від 1,3% (Іспанія) до 16,3% (Фінляндія) МСП. З урядовими інституціями співпрацюють від 5,8% (Австралія) до 29,8% (Словенія) великих компаній і від 0,9% (Угорщина) до 4,2% (Франція) МСП (Фінляндія є виключенням – відповідно 52% і 12,3%). Частка МСП в комерційних НДДКР коливається від 14,31% в США до 73,39% в Новій Зеландії.

З точки зору ефективності, виконання НДДКР розподілення між великими, середніми та малими компаніями залежить від типу, етапу створення інновації, галузі, фінансових потреб та потреб у ресурсах. Ідеальний варіант інноваційного розвитку країни полягає в поєднанні ресурсів малих та великих підприємств та у їх співпраці.

На ринок країн нові для ринку продуктові інновації виводять від 20,9% (Великобританія) до 62,8% (Люксембург) великих компаній, і від 5,5% (Угорщина) до 26,6% (Люксембург) МСП. Частка товарообігу нових для ринку продуктових інновацій в 2006 році великих компаній коливалась від 4,7% в Норвегії до 35,4% в Греції товарообігу інноваційних компаній, а МСП – від 2,6% в Німеччині до 20,4% в Греції. Власними продуктовими інноваціями займається від 26,5% (Угорщина) до 70,5% (Люксембург) великих компаній і від 4% (Норвегія) до 30,9% (Франція) МСП. Власними процесовими інноваціями займаються від 18,8% (Угорщина) до 50% (Естонія) великих компаній і від 5,1% (Угорщина) до 26,4% (Франція) МСП. У всіх країнах власних продуктових и процесових інновацій більше, з невеликою різницею у виробничому секторі, аніж послуг. Винятком є Люксембург, де частка процесових інновацій в послугах на 0,6% більша, ніж у виробництві. Нетехнологічними інноваціями в світі займається від 40,1% (Австралія) до 89,7% (Люксембург) великих компаній, і від 24,5% (Словенія) до 68,1% (Німеччина) МСП. Нетехнологічні інновації в половині країн переважають в виробництві, а в половині – в послугах, і така різниця коливається від 13,2% в Німеччині, де відсоток компаній що займаються нетехнологічними інноваціями в промисловості складає 76,9% всіх компаній, а  в сфері послуг – 63,7%, до -11,3% в Португалії, з відповідними значеннями 50% та 61,4% підприємств.

Такі дані свідчать, що для розвитку економіки і підприємств важливі інновації і в послугах і у виробництві, технологічні і нетехнологічні. Головне – комплексний і гармонійний підхід.

Для більшості країн верхньою межою венчурного інвестування є 1,9 млрд. дол. (показник Франції у 2008 році), а нижньою - 23 млн. дол. (показник Греції). Винятком є обсяги венчурного інвестування Великобританії та США (4,5 та 17 млрд. дол. відповідно). Венчурний капітал розподіляється між трьома сферами: комунікаціями, інформаційними технологіями та біотехнологіями (здоров’я). Розподіл венчурного інвестування між цими сферами на прикладі світового лідера, США, з 1995 року, коли обсяги капіталу були приблизно рівні і становили відповідно 1,2, 1,8 та 1,8 млрд. дол., показує наступні тенденції: 
- лідируючим сектором по залученню венчурного капіталу є інформаційні технології; найбільш стабільно венчурний капітал надходить до біотехнологій; 
- для всіх трьох сфер можна виділити чотири етапи залучення капіталу (1995-98 роки – поступове нарощування обсягів до 3,9, 6,4 та 4,5 млрд. дол., 1999-2000 роки різке збільшення фінансування до 27, 37 та 7,7 млрд. дол., що було наслідком перетоку капіталу після  Азійської фінансової кризи 1997-98 роки, та наступне зниження до стабільних рівнів в 2002 році - 4,7, 8,1 та 5,3 млрд. дол.; 2002-07 роки стабільне зростання обсягів в інформаційних та біотехнологіях до 9,7 та 9,4 млрд. дол. і зниження капіталовкладень до комунікацій до 3,5 млрд. дол.) і п’ятим етапом є зниження обсягів вкладень венчурного капіталу з 2008 року внаслідок світової фінансової кризи, що розпочалася в 2007 році: за рік обсяги впали в інформаційні технології на 10%, біотехнології – на 15% і в комунікації – на 33%, проте з другого кварталу 2009 року намітилось зростання у всіх сферах.

Фінансування інновацій зарахунок венчурних фондів відіграє значну роль в інноваційному розвитку. Водночас, венчурні фонди, які фінансують інноваційні розробки, можуть розвиватися тільки в економічно розвиненій країні з наявною політичною стабільністю. Капітал венчурних фондів створюється зарахунок як вітчизняних, так і закордонних корпоративних коштів. Тому обсяг венчурного інвестування є показником стабільності, розвиненості як країни, так і зокрема її інноваційної системи.

Фінансування старт-апів та початкової стадії інноваційної діяльності від світових криз значно не залежить. В США фінансування старт-апів та початкової стадії інноваційної діяльності зарахунок венчурного капіталу в 2008 році складало 1,3 та 5,3 млрд. дол.. Нажаль, не в багатьох інших країнах таке фінансування взагалі існує, хоча, і відіграє велику роль у розвитку НІС. 

Динаміка приросту іноземного інвестування до всіх секторів країни і до ІКТ подібна і коливається в діапазоні від -7,6% до 15%, для ІКТ і від -2,6% до 11,4% для всіх секторів. Високі темпи приросту характерні були в 1988-89 та 1995-2001 роках (біля 12,5% та 14% для ІКТ і 11% та 6% для всіх секторів), а низькі – в 1991-93 та 2001-04 роках (біля 3% та -5% для ІКТ і -0,2% та -2,6% для всіх секторів). До 2001 року темпи приросту інвестицій до ІКТ були вищі ніж до всіх секторів, а надалі знизились. В 2007 році вони майже зрівнялись: 8,3% - приріст інвестування нерезидентами ІКТ та 7,4% - всіх сфер. З усіх сфер економічної діяльності на ІКТ припадає від 5,6% (Ірландія) до 27% (США) іноземного капіталу. В свою чергу, цей капітал розподіляється між устаткуванням інформаційних технологій, де зосереджується від 1,2% (Португалія) до 15,2% (Великобританія), і в більшості країн сюди направляється більша частка іноземного капіталу що приходиться на ІКТ, програмним забезпеченням, де зосереджується від 1,5% (Фінляндія) до 10,4% (Бельгія) іноземного капіталу, та комунікаційним устаткуванням, де зосереджується від 0,9% (Данія) до 7% (Португалія) всіх іноземних інвестицій. Лідером з експорту товарів ІКТ з 2004 року став Китай, в 2007 році (356 млрд. дол.) відірвавшись від США на 191 млрд. дол.. Більшість країн є чистими імпортерами товарів ІКТ. Доля торгового балансу товарів ІКТ в загальній торгівлі в країнах коливається від -5,4% (Австралія) до 5,9% (Корея). Експорт послуг ІКТ коливається від 0,1 млрд. дол. (Ісландія) до 30,2 млрд. дол. (Ірландія).
4. Відносні показники торгівлі технологічними товарами добре відображають зміщення акцентів глобального технологічного розвитку і технологічну стратегію держав. Наявність технологічних змін у всіх галузях економіки, будь то зарахунок власних, чи закордонних технологій, що відображається майже рівними пропорціями торгівлі високотехнологічними, середньо-високотехно-логічними, середньо-низько-технологічними, та низькотехнологічними товарами, свідчить про гармонійний розвиток світової економіки.

В табл. 4 виділені сучасні діапазони коливань показників (застосування) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн. 

Таблиця 4

Діапазони коливань показників (застосування) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн

	Показник інноваційного розвитку
	Діапазон коливань показника

	Застосування

	Частка людського капіталу з науки і технологій, що зосереджена в послугах 
	Від 19,6% в Японії до 44,09% в Люксембургу

	Частка ескпорту товарів високотехнологічних галузей 
	Від 0,5% в Чилі до 46,9% в Ірландії

	Частка товарообігу нових для ринку продуктових інновацій
	Від 4,7% в Норвегії до 35,4% в Греції великих компаній і від 2,6% в Німеччині до 20,4% в Греції МСП


Джерело: складено автором за даними [28].

В науці та технологіях задіяно від 41,6% усього зайнятого населення в Люксембургу до 12,7% в Туреччині. Більша частка людського капіталу з науки і технологій зосереджена в послугах (від 19,6% в Японії до 44,09% в Люксембургу людського капіталу у галузях). На виробництво приходиться від 6,78% в Японії до 29,02% в Швейцарії. Щорічний приріст людського капіталу в науці та технологіях в послугах коливається від 6,3% в Іспанії до 1,1% в США, а в виробництві – від -2,1% в Люксембургу до 7,6% в Італії. 

Структура розподілення людських ресурсів між виробництвом і сферою послуг є відображенням структури господарювання країни. Якщо людський капітал переважає в секторі послуг, то це свідчить про те, що в країні науковою та технологічною діяльністю займаються більшою мірою в невеликих комерційних компаніях та наукових інституціях. А переважання у виробництві відповідає наявності в країні потужних інноваційних виробничих підприємств.

Динаміка приросту дослідників на підприємствах і працівників в промисловості з 1982 року показує, що за весь період темпи приросту кількості працівників в промисловості не перевищували 2% і більшою мірою становили 1-2%, кризовими були 1982-83, 1992-93 та 2002-03 роки, коли темпи приросту були біля -0,5%. Темпи приросту дослідників на підприємствах коливаються більшою мірою від 4% до 7,5%. Гірші роки приросту становили 0,5-2% (1992-94, 2000, 2002 та 2007 роки), і лише в 2004 році було зниження до -0,44%. У більшості країн кількість дослідників переважає у комерційному секторі, сума коливається від 0,5 дослідників на тисячу зайнятого населення в ПАР до 8,8 дослідників – у Фінляндії. Коливання кількості дослідників в некомерційному секторі становить від 0,6 дослідників на тисячу зайнятого населення в Мексиці до 8 дослідників – в Новій Зеландії. В середньому, по країнам ОЕСР, ці показники становлять в 2007 році – 4,8 дослідників на тисячу зайнятого населення в комерційному секторі і 2,6 – в некомерційному. В середньому в світі середній щорічний рівень приросту кількості дослідників в комерційному секторі в 1997-2007 роках коливався від 21,9% в Португалії до -7,2% в Словаччині. 

Незважаючи на порівняно низький відсоток приросту дослідників, загальна позитивна динаміка зростання кількості науковців вже відіграє позитивну роль у розвитку глобального інноваційного ринку.

Технологічний платіжний баланс в країнах коливається від -1,02% ВВП (Швейцарія) до 1,23% ВВП (Швеція). Торгівля середньо-високотехнологічними товарами в 2007 році становила 39%, високотехнологічними - 23%, середньо-низькотехнологічними – 20% і низькотехнологічними – 18% всього обсягу торгівлі технологічними товарами. Середньорічний приріст ескпорту товарів високотехнологічних галузей в світі коливається від 2% (Японія) до 33,8% (Словаччина), а середньо-високотехнологічних галузей – від 4,8% (Великобританія) до 25,7% (Китай). Частка ескпорту товарів високотехнологічних галузей в усьому експорті товарів в світі коливається від 0,5% (Чилі) до 46,9% (Ірландія), а середньо-високотехнологічних галузей – від 4% (Ісландія) до 56,6% (Японія). Більшість країн є чистими імпортерами високотехнологічної продукції. В більшості країн за десятиліття 1997- 2007 роках різниця між експортом і імпортом високотехнологічної продукції зменшилася. В середньо-високотехнологічній торгівлі зміни в торговому балансі в країнах коливаються від -17% (Чилі) до 15,2% (Японія), і за десятиліття сам торговий баланс у більшості країн покращав.
5. Показники патентної активності є відображенням результативності нововведень і відноситься до елементів їх комерціалізації. Відповідне збільшення кількості  пантентів в країні свідчить про подальший розвиток НІС, поліпшення економічної ситуації в країні. В залежності від потужностей підприємств і стратегічного спрямування на широту ринку збуту, підприємство обирає і тип патенту. Коли підприємство вирішує зареєструвати патент з розповсюдженням більше ніж тільки в своїй країні, то найчастіше обирають країни з погляду культурної та географічної близькості.

В табл. 5 виділені сучасні діапазони коливань показників (інтелектуальна власність) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн.
Таблиця 5

Діапазони коливань показників (інтелектуальна власність) інноваційного розвитку інноваційно розвинених країн

	Показник інноваційного розвитку
	Діапазон коливань показника

	Інтелектуальна власність

	Кількість зареєстрованих патентів  в EPO, USPTO та JPO
	Від 1 на Кіпрі до 15805 у США

	Частка зареєстрованих торгових марок на товари та послуги 
	Від 2,94% в Китаї до 50% в Словаччині


Джерело: складено автором за даними [28].

З 1987 року тенденції щорічного приросту патентування дуже подібні до тенденцій приросту державних витрат на НДДКР і коливаються від -5% (характерно для 1991 та 2001 років) до 8-10% (1988, 1989. 1995 та 1996 роки). З 2005 року обсяги приросту впали до 0,2-2,2%. Для всіх країн характерним є те, що чим більше державних витрат на НДДКР, тим більше реєструється патентів у трьох патентних організаціях (европейській, американській і японській). Найменші такі пропорції характерні для Кіпру (1 патент – 8 млн. дол. в 2005-07 роках), а найбільші – для Японії та США (відповідно 14258 патентів на 86 млрд. дол. та 15805 патентів на 184 млрд. дол.).

Порівняння патентної активності на технології в сфері зовнішнього середовища в 1996 та 2006 році показує, що за десятиліття зросла увага в країнах до забруднення повітря (кількість реєстрації патентів зросла на 0,1% - з 0,7% до 0,8% всієї кількості зареєстрованих патентів) та відновлюваної енергетики (зростання з 0,3% до 0,7%), і впала – до менеджменту сонячного випромінення (знизилась з 0,9% до 0,4%) і контролю забруднення води (з 1% до 0,7%). З усіх країн, що підписали Угоду про патентну співпрацю (PCT), лідерами патентної активності по всім чотирьом категоріям зовнішнього середовища є США, Японія і Німеччина (на них приходиться більше 50% всіх зареєстрованих патентів). Аналіз показників патентування в сфері оздоровлення показує, що в розвинених країнах за останнє десятиліття патентування медичних технологій зросло і коливається від 5,1% всіх патентів (Японія) до 12,2% (США), а фармацевтичних препаратів – зменшилося і коливається від 5% (Японія) до 10% (США). В країнах, що розвиваються, ситуація протилежна: збільшення патентування з 9% до 11% фармацевтичних препаратів, і зменшення патентування медичного устаткування з 8,9% до 4,3% всіх патентів. За обсягами патентування як медичних приладів, так і фармацевтичних препаратів, лідирує США (відповідно, 48,49% та 42,06% частки всіх патентів в 2004-06 роках) і Японія (10,53% та 10,59%). Лідером в патентуванні НДДКР в біотехнологіях  та нанотехнологіях також є США та Японія, частка яких в світі складає відповідно 43,5% та 11,63% всіх патентів в біотехнологіях і 43,01% та 17,27% всіх патентів в нанотехнологіях. Серед груп нанотехнологічної сфери найбільше реєструється патентів на наноматеріали (34,1% всіх патентів на нанотехнології в 2004-06 роках), далі йдуть електронні частини і оптоелектроніка (33,3%), вимірювання і виробництво (23,4%), медицина і біотехнологія (16,8%), зовнішнє середовище і енергетика (2,5%). За останнє десятиліття підприємства майже всіх країн почали більше співпрацювати з іноземними партнерами щодо патентування, що виражається у збільшенні відсотку спільних патентів від 0,06% (Ізраїль) до 13,1% (Угорщина), виняток у зменшенні характерний для Бразилії, Ірландії, Італії, Китаю, Кореї, ПАР, Росії, Японії. Частка патентів, отриманих разом з іноземними партнерами, в світі в 2004-06 роках коливалась від 3,1% в Японії, до 44,4% в Бельгії. Більшість країн своїми партнерами в патентуванні обирають компанії США та країн ЄС.

Приріст реєстрування торгових марок в Організації патентів та торгових марок США, підчас сучасної світової кризи з червня 2007 року, почав стабільно знижуватись з 0,12% до -0,19% у грудні 2008 року, після чого темпи приросту почали поступово зростати, хоча і залишались від’ємними. В липні 2009 року приріст становив -0,1%. Найбільше всього криза вплинула на реєстрування торгових марок в фінансуванні та страхуванні, збільшивши розрив між динамікою приросту реєстрування торгових марок в фінансуванні та страхуванні та товарів і послуг: якщо в червні 2007 року приріст реєстрування торгових марок в фінансуванні і страхуванні дорівнював 0,105%, товарів – 0,095%, послуг – 0,141%, то в липні 2009 року ці значення становили відповідно -2%, -0,9% та -0,7%. Кількість трансграничних торгових марок в 2007 році коливалась в країнах від 28 (Словаччина) до 17954 (США). В часовому просторі різкий підйом обсягів трансграничних торгових марок на 30% простежувався в 2000 році, після чого обсяги зменшувались впродовж двох років на 20% і надалі поступово зростали щорічно на 6-8%. Відсоток зареєстрованих торгових марок на товари становить від 42,46% (Словаччина) до 89,3% (Китай), виняток становить Ісландія (27,08%), на послуги – від 3,04% (Ізраїль) до 37,5% (Ісландія), одночасно на товари і послуги – від 2,94% (Китай) до 50% (Словаччина).

Зменшення реєстрування торгових марок у США підчас кризи показує високу залежність цього процесу від фінансової кон’юнктури.

Практичне завдання студентам

1. Студентам необхідно побудувати єдиний глабальний інноваційний рейтинг країн за останній рік, використовуючи 19 показників інноваційного розвитку і джерело [28]. Це виконується поступово таким чином:

- 19 показників розподіляються між студентами (студенти повинні працювати групами по обраному показнику);

- по обраному показнику вони повинні зробити презентацію щодо зміни рейтингових позицій країн за останні 10 років;
- студенти будують власний глобальний інноваційний рейтинг.

Питання для підготовки до семінарських занять:

1. Світовий рейтинг країн за показниками «інноваційні керуючі». 

2. Світовий рейтинг країн за показниками «створення знань». 

3. Світовий рейтинг країн за показниками «інновації та підприємництво». 

4. Світовий рейтинг країн за показниками «застосування». 

5. Світовий рейтинг країн за показниками «інтелектуальна власність».
Контрольні питання:

1. Назвіть головні світові тенденції інноваційних показників «інноваційних керуючих».
2. Оцініть сучасний стан фінансування інноваційної діяльності в країнах.

3. Перерахуйте основні світові тенденції венчурного фінансування інноваційної діяльності.
4. Порівняйте роль малих, середніх та великих підприємств у глобальній інноваційній системі.
5. Оцініть сучасний стан країн за показниками застосування інновацій.
6. Назвіть світові тенденції активності країн в сфері реєстрації прав на інтелектуальну влісність.
Тема 6. Світовий досвід використання ефективних інструментів інноваційного розвитку

1. Формування інноваційної культури підприємств
2. Державне заохочення інноваційної активності
3. Міжнародне співробітництво в інноваційній діяльності
1. Інноваційна культура розглядається як цілісна система вироблених в організації і притаманних її членам моделей поведінки, що впливають на модус, спосіб життєдіяльності організації. Інноваційна культура є результатом соціальних взаємодій і передається через навчання, численні контакти між групами людей, поведінку, настанови, норми, систему ціннісних орієнтацій, манери одягатися, етику трудових відносин, символи, стиль керівництва, церемонії, комунікації, мову. 

Інноваційна культура - історично стійка система норм, правил і способів здійснення нововведень в різних сферах життя суспільства, характерна для даної соціокультурної спільноти. Це історично пристосована в конкретному соціумі структура моделей і алгоритмів інноваційних дій. Вона відіграє роль соціокультурного механізму регуляції інноваційної поведінки соціальних суб'єктів.

Інноваційна культура підприємства сприяє формуванню його позитивного іміджу серед зовнішніх контрагентів (партнерів, споживачів, потенційних співробітників, тощо), як такого, що активно розробляє та впроваджує інноваційні ідеї і є відкритим для сприйняття нової ідеї. Такий образ підприємства робить його привабливим для творчих людей-інтелектуалів. Завдяки цьому, в поєднанні із відповідною кадровою політикою, формується колектив працівників з високим рівнем інтелектуальних здібностей. А робота в умовах ефективно сформованої інноваційної культури стимулює цих фахівців виявляти і реалізовувати свій потенціал через постійне генерування, відбір, апробування та впровадження в дію нових ідей. При цьому важливо, щоб інноваційна активність працівників мала не хаотичний, а впорядкований характер, спрямований на реалізацію стратегії інноваційного розвитку підприємства. В результаті проходження усіх стадій інноваційного процесу – від виникнення інноваційної ідеї і до її реалізації – відбувається накопичення нових знань, умінь, навичок та досвіду. 

Елементами інноваційної культури підприємства є:
1. інноваційна культура працівників (за винятком керівників): їх освіта, рівень науково-технічних знань; творчий та інтелектуальний потенціал; кваліфікація робіт; трудовий досвід, здатність до саморозвитку; інноваційні цінності; ергономічні умови на робочому місці; внутрішній настрій працівника, відносини з безпосереднім керівником; сукупність мотивуючих факторів на підприємстві, рівень корпоративної культури підприємства; усвідомлення стратегічного напрямку діяльності організації;

2. інноваційна культура керівників: їх освіта, рівень науково-технічних знань; переважний стиль управління; інноваційні цінності; схильність до ризику / уникнення ризику; усвідомлення стратегічного напрямку діяльності організації;

3. інноваційна історія підприємства: історія змін на підприємстві (негативна історія породжує більш сильний опір змінам);

4. інноваційний потенціал підприємства: менеджмент організації; виробництво; технологія, маркетинг, кадри, фінанси; корпоративна культура; організаційна структура; інформаційні ресурси;

5. інноваційні можливості підприємства: можливості реалізації інноваційного потенціалу підприємства в конкретних умовах зовнішнього середовища.
Завданнями інноваційної культури в системі інноваційної діяльності підприємства є:

- виявлення творчих сил і здібностей, талантів, розвиток і реалізація креативного потенціалу працівників;
- оптимізація кадрового, виробничого, фінансового та науково-технічного потенціалів для здійснення інноваційного процесу;

- стимулювання інтелектуальної та творчої активності на досягнення певних цілей завдяки використанню інноваційних ідей;
- активізація та оптимізація інноваційних процесів на підприємстві:

- формування і впровадження інноваційних стратегій розвитку підприємства;
- застосування демократичного стилю управління;
- ліквідація бар’єрів всередині організаційної структури підприємства для вільної комунікації та передачі інформації;
- співпраця з усіма учасниками інноваційної інфраструктури;
- у поєднанні із корпоративною культурою формування інтенсивно-інтелектуального клімату всередині підприємства, а також створення інноваційного іміджу підприємства;
- організаційно-управлінське забезпечення інноваційного процесу [29].

На рис. 1 зображена модель взаємодії інноваційної культури та інноваційного процесу.
[image: image9.png]Jrm— Gopysasm nowmIBHOTO BTAY Tpra6Tsicrs mianpresicrsa
e i — ot o2
s— [ ——— ospa———

‘Kadposa neximica nionpuevcmea 1

Foprysasut xoteTimy E—

: BHCOKOKBaTidixoBamEX [  KBaTidikoBaHMX ‘1—

[ — - xapis |

) J
Jr—

@ Caxonviense s, &xine,
inwosayiinor
nasuis ma docsidy
omnocmi
I

~BHIHAYCHIS KHTEpIAM

Isosauiinui npovec

[ 2 T T T _"1
|
1
|
|

Crpareria HoBamIIEOr0 Tesepysamsa ——
> H . Bixdip izeit
posEmTXY miATpHENMCTE irmosamiiE: itet

Tipasirase Texniko-exoROMITHE
obrpyHTyBasHA HoBOi pospodEIr

Brposazsems
BHKOpHCTaRE anpodysasis

!

PeaTizanis {EHOBAIIAHOTO IPOTYKTY KA PHEEY

!

S ——— —

|

OliHKa BLINOBLIHOCT ‘Bubip KpHTEpiis Ta GOPMYSAHHA BIMOT MOT0 |

npodecifisoro pisir ¢ muzBHImeRRs sEATiikaL TpALiBHE i
S —

"Po3p0G TeHEA 30X0TIS, FAMPABTEHITS 52 TOKDAIIEHEA
podeCifTEITK FXOCTeft MEPCOHATY 32 PAXYHOK ETACHHX.

| mEmor
mrcpen dirancysars





Рис. 1. Концептуальна модель взаємодії інноваційної культури та інноваційного процесу. Джерело: [30]
Діапазон інноваційної культури досить широкий: від створення умов ефективного використання інноваційного потенціалу (особистості, підприємства, організації) до його реформування.

Сутність інноваційної культури організації розкривається в таких характеристиках, як: мотивованість робітників до знань і розробки інновацій; націленість на результат; робота в команді; прагнення досягти високого професіоналізму; можливість спілкування з колегами на семінарах, виставках, конференціях (поза роботою); свобода висловлювання думок, ідей; свобода творчості.

Реально діюча культура щоденно реалізується через різні конкретні форми, такі як: культурні ритуали, процедури, церемонії, комунікації з використанням особливої, притаманної даній організації мовної культури, символів.

Існують три різновиди культурних процедур в організації:

- процедури, що супроводжують інноваційно-виробничий процес, утілюючи в певні форми професійні дії (наприклад, процедура обговорення ідеї або способи взаємодії з колегами в творчій групі чи виробничими підрозділами). Ці процедури називаються робочими;

- процедури, що забезпечують координацію інноваційного процесу, наприклад проведення виробничих нарад. Такі процедури називаються управлінськими;

- процедури, що опосередковують завершення інноваційного процесу, підведення підсумків упровадження нововведень, одержання результатів, винагороди учасників розробок, винаходів. Це ритуали винагород і визнання.

Культурні церемонії втілюють цінності організації у вигляді святкових подій, які мають як постійний, повторюваний, так і випадковий характер, наприклад, нагородження переможців конкурсів винахідництва або церемонії, пов'язані зі значними подіями в житті фірми. У рамках культурних комунікацій передається інформація за допомогою різних засобів - це історії, легенди, перекази, плітки і т. ін. Як правило, вони виражають у неявній формі основні цінності інноваційної культури. Інформація про цінності, яка обертається в культурних мережах, набуває специфічної форми, характерної для даної організації, тобто культурний простір різних фірм має свою, відмінну від інших, мову. У межах кожного специфічного простору мова культури уніфікована, тобто існує єдина термінологія для всіх учасників організації. Наявність власної мови в інноваційній культурі дає змогу найбільш виразно сформулювати сутність цінностей організації, які поділяють усі.

Інноваційна культура виконує наступні функції:

- трансляційну — передача з минулого в теперішній час і з теперішнього часу в майбутнє усталених типів інноваційної поведінки соціальних суб'єктів, які пройшли тривалу апробацію і набули певного ціннісного забарвлення в рамках даного суспільства;

- селекційну — відбір знову створених або запозичених інноваційних поведінкових моделей, які в щонайбільшій мірі відповідають потребам суспільства на певному етапі його розвитку;

- інноваційну — розкриття креативних можливостей описуваного соціокультурного механізму, вироблення нових типів інноваційної поведінки на основі зразків інноваційної діяльності, які виникли всередині самої культури або були щеплені ззовні.

Досвід становлення світових цивілізацій свідчить про те, що не існує єдиного для всіх оптимального балансу у функціональному полі інноваційної культури. Її розвиток — це постійна зміна стабільних і «гіперфункціональних» періодів, коли має місце різкий зсув в роботі соціокультурного механізму у напрямі форсованої реалізації тієї або іншої функції.

Проблемам формування інноваційної культури, як пріоритету і фундаменту успішного соціально-економічного і духовного розвитку держави, у розвинених країнах приділяється значна увага. Одним із важливих завдань країн Європейського Союзу є формування і розвиток інноваційного мислення суспільства, зокрема, в рамках Європейської комісії з науки і техніки створено постійно діючий форум «Навчання в інформаційному суспільстві». В Росії ще у 1999 р. діячі науки, культури, освіти, представники ділових кіл та органів державного управління підписали Національну хартію інноваційної культури. У 2001 р. в Москві відбувся форум «Інноваційна культура на зламі століть».

Що ж до України, можна зауважити, що проблемам інноваційної культури увага майже не приділяється. У 2003 р. за участю Центру досліджень науково-технічного потенціалу та історії науки імені Г.М. Доброва НАН України було розроблено Концепцію інноваційного розвитку економіки України, яка містила спеціальний розділ «Формування сучасної інноваційної культури суспільства».
2. Чинники об'єктивного відторгнення економічних реформ передусім пов'язані з неспроможністю суспільства забезпечити потік науково-технічних інновацій, опанування та поширення нових технологій [31]. Ані ринок, ані командно-адміністративна система, взяті у чистому вигляді, не забезпечують динамічності технологічних змін у країні. Вільна конкуренція сама по собі не максимізує можливості суспільства щодо технологічних змін. Найефективнішим механізмом стимулювання технологічних змін є ринкове конкурентне середовище, куди держава втручається таким чином, щоб захистити й підтримати тих суб'єктів ринку, які беруть на себе тягар інноваційної ініціативи.

Виділяють декілька причин необхідності державної підтримки інноваційних зусиль приватних фірм:
1. Окремі приватні фірми не взмозі привласнити адекватну частку загального зиску, що виникає від їх інноваційності в суспільстві, не можуть привласнити собі весь прибуток, який отримає суспільство внаслідок дифузії їх інновації, але цього сумарного прибутку не було б у разі нездійснення цією приватною фірмою даної інновації.

2. Ризик, що існує в інноваційній діяльності, часто не під силу приватній фірмі, бо означає для неї високу вірогідність банкрутства.

3. Має місце неможливість організації відповідного науково-технічного інформаційного простору для потреб інноваційної поведінки на рівні окремої фірми.

4. Існує недосконалість ринку капіталів для звичайного отримання позики під інноваційний проект. Не враховуючи суспільний зиск, ціна такого капіталу залишається надто високою для багатьох іннова​ційних проектів.

5. Забезпечення можливості уникнути розпорошення ресурсів суспільства при нераціональному дублюванні робіт з наукових досліджень, розробок та впроваджень.

6. Потреби національної безпеки. Особливо це стосується військової техніки, де інновації вирішують переваги країни в озброєнні.

7. Зовнішні стосунки країни й окремих фірм. На цьому етапі часто стає важливим підтримати вітчизняні інноваційні ініціативи всупереч ринковій поточній ситуації з огляду на майбутні перспективи.

Вплив держави розрізняється з точки зору стимулювання чи то попиту на інноваційні продукти (укладення відповідних контрактів на розробку й виробництво), чи пропозиції таких продуктів (фінансової та технічної допомоги), чи створення сприятливого інституційно-правового середовища для підприємців-інноваторів (податкової політики, політики щодо промислової власності, сприятливого для інновацій загального стану економіки, тощо).

Стимулююча інноваційна політика, орієнтована на економічне зростання - це комплексне явище, яке охоплює елементи, з одного боку, національної макроекономічної політики щодо створення сприятливого інвестиційного клімату реалізації інноваційних проектів, а з другого - запровадження на державному рівні спеціальних стимулів інноваційних технологічних змін, які пов'язані з реалізацією таких управлінських дій, як: - пряме державне фінансування інноваційних інвестицій по реалізації програм структурної перебудови економіки; - пряме державне фінансування інвестицій в розвиток сучасної інноваційної інфраструктури; - застосування системи пільг щодо податку на прибуток за умови його використання на інноваційні інвестиції; запровадження статистичного обліку щодо обсягів та результатів використання інвести​ційно-інноваційних податкових пільг; - введення системи податкового кредитування приросту обсягів витрат підприємств на дослідження та розробки; - запровадження системи стимулювання кооперації науки і виробництва в інноваційному процесі; - дозвіл прискореної амортизації основних фондів підприємств; - забезпечення сприятливих торговельних умов для розвитку процесів ефективного формування конкурентоспроможного національного товаровиробника інноваційних продуктів, відстоювання прав та інтересів вітчизняних інноваторів на зовнішніх ринках; - удосконалення економічних відносин щодо охорони прав промислової власності.

Останнім часом безпосередня підтримка інноваційної діяльності в розвинутих країнах дедалі більше замінюється непрямими методами регулювання: - наданням позик, в тому числі безвідсоткових; - державними дотаціями; - зниженням ставок податків на прибуток; - податковим кредитом на приріст обсягів досліджень та розробок; - виключенням з прибутку, що оподатковується, поточних видатків на НДДКР; - пільговим режимом оподаткування видатків на НДДКР при міжфірмовій кооперації; - звільненням від прибуткового податку або зменшенням його ставки; - звільненням від деяких відрахувань до бюджету;

- звільненням від сплати податку на прибуток та капітал власників акцій ризикових інноваційних фірм.

Прикладами державної підтримки інноваційної діяльності в різних країнах є [11, с. 179-186] наступне. 
В Австралії інвестиції в наукомісткі галузі обкладаються 50% податку, встановлених для інших галузей, і амортизаційні відрахування складають 150% і виплачуються впродовж 3-х років. 
В Австрії використувується метод прискореної амортизації в 105%, пільги діють впродовж п’яти років. 
В Бельгії використовується пропорційний метод амортизації на 3 роки в 100%, а для будівель 20 років, пільги діють впродовж п’яти років.
В Бразилії введено скорочення до 50% податку на прибуток для покриття витрат бразильських та іноземних компаній на наукові дослідження і розвиток технології в галузі мікроелектроніки, звільняється продукція цієї галузі від 10-15% податку на промислові вироби, скорочується на 1% податку на прибуток компаній, що інвестують капітал у національні фірми, пов’язані з виробництвом засобів інформатики чи розвитком технологій. 
У Великобританії, у будь-якій сумі, списуються витрати на НДДКР на собівартість продукції (послуг); пільги діють впродовж 5-ти років; існує зменшення податку на прибуток для венчурних фірм з 35% до 25%; в системі страхування коштів, які надаються венчурним фірмам, впроваджується  повернення 70% середньострокових позик, які надаються на 2-7 років; видаються субсидії на проведення досліджень з розроблення нових видів продукції чи процесів в розмірі 75% витрат (не більше ніж 50 тис. фунтів стерлінгів) фірм, на яких зайнято до 50 осіб; згідно з державними програмами субсидування малих інноваційних фірм відшкодовуються 50% витрат на нововедення. 
В Ізраїлі видаються дотації на проведення НДДКР в розмірі 50% витрат промислових компаній. 
В Іспанії видається податковий кредит в розмірі 15%, пільги діють впродовж 5-ти років. 
В Італії впроваджені пільгові кредити до 80% вартості проекту на термін 15 років на технологічні нововведення  (30% суми кредиту видається протягом реалізації програми і до 20% на її завершальній стадії); видаються субсидії в розмірі 25% (32% для південних районів країни) від вартості ЕОМ малим і середнім підприємствам видобувної і обробної промисловості на купівлю та лізинг ЕОМ; зменшується оподатковуваний дохід на 50% витрат на НДДКР протягом року або на 100% витрат на НДДКР (якщо результати досліджень не можуть знайти застосування на практиці) протягом року; протягом 3 років з моменту придбання устаткування, обладнання списуються  амортизаційними відрахуваннями по 15% на рік; існують податкові пільги до 25% від суми інвестицій при купівлі передових технологій для підприємств із чисельністю зайнятих до 100 осіб; знижуються податкові платежі до 40-50% витрат на купівлю послуг, що сприяють придбанню нової технології залежно від розміру підприємства. 
В Канаді нараховуються субсидії на реалізацію проектів промислових досліджень у сумі до 50% витрат на заробітню плату науково-дослідного персоналу; зменшується сума корпораційного податку на суму, еквівалентну частині приросту власних витрат фірми на НДДКР відносно попереднього рівня; впроваджується податковий кредит в обсязі 10-25% капітальних і поточних витрат на НДДКР залежно від масштабу корпорації та її териториального розміщення; пільги переносяться на 7 років; податок на прибуток зменшується на 15% для тих працівників, які вкладають свої кошти у венчурні фонди; впроваджене поетапне зниження податку на прибуток корпорації з 28% до 21% протягом 4-х років; впроваджуються пільги з оподаткування приросту капітальних активів, половина яких включається в оподаткований прибуток; не оподатковуються прибутки від продажу цінних паперів або об’єктів власності за реінвестування у виробництво; податок на опціони сплачується після реального отримання прибутків від продажу акцій. 
В Нідерландах існують державні гарантії на інвестиції приватним компаніям в розмірі 50%; впроваджений податковий кредит від 12,5% до 25% від витрат на оплату праці; існують  пільгові кредити  до 40% вартості проекту на термін 10 років для венчурних фірм, а також можливість неповернення кредиту у випадку технічних чи комерційних підрахунків; впроваджені пільгові безпроцентні державні кредити для нових високотехнологічних фірм.
В Німеччині надаються цільові безплатні субсидії підприємствам, що освоюють нову технологію, дотації на підвищення кваліфікації науково-дослідного персоналу (не більше ніж 5 співробітників від кожної фірми), а саме: на стажування у вищих наукових закладах, наукових інститутах, інших державних чи приватних науково-дослідних організаціях на термін до 3-х років; впроваджені цільгові кредити фірмам, що вкладають кошти в модернізацію підприємства, освоєння випуску нових товарів, а також у заходи щодо раціонального використання енергії в обсязі до 50% коштів, що вкладає власник фірми; держава сплачує витрати на технічну експертизу проектів, оцінку можливостей патентування результатів проведення НДДКР, до 80% витрат на інженерні та інші консультації; існують пільгові кредити малим і середнім підприємствам, що вступають у промислову кооперацію з іншими фірмами; пільгові кредити передбачаються фірмам, що впроваджують ЕОМ, терміном на 15 років; надаються субсидії малим та середнім фірмам для придбання майна (до 7,5% від вартості придбаного майна) з метою досягнення економії витрат енергії; перебдачаються дотації в розмірі 20% придбаного чи утвореного майна в межах його вартості малим підприємствам на інвестування в НДДКР під час придбання патентів і рухомого майна, а також на час вкладень у нерухоме майно, що використовується для НДДКР; надаються дотації малим та середнім фірмам на наукові дослідження або розроблення нової технології для виготовлення продукції в розмірі 30% від договірної чи контрактної суми проекту;  виплачуються дотації до 50% вартості робіт підприємствам з кількістю зайнятих до 1000 осіб на науково-дослідні роботи, що виконуються за їх замовленням у навчальних і науково-дослідних закладах; впроваджена система страхування кредитів, яка гарантує приватним банкам 80% вартості позик на 15-23 роки; фірми з обмеженою відповідальністю, що займаються НДДКР, повністю звільняються від податку; використовується прискорена амортизація 10% від витрат виробництва нового обладнання; надаються дотації наукомістким підприємствам, що існують не більш ніж два роки і нараховують не більше ніж 10 зайнятих в обсязі 75% витрат, пов’язаних з їх створенням чи розвитком; передбачені дотації комунальній владі, навчальним, науково-дослідним установам, торгово-промисловим палатам на створення технологічних центрів в обсязі 75% витрат, що виникають на стадії планування і підготовки, а також на стадії безпосереднього будівництва центру; надається податкова знижка на приватні інвестиції у НДДКР до 7,5%.
В США існує податковий кредит в сумі 20%, що передбачає виключення витрат на приріст НДДКР, пов’язаних з основною виробничою і торговою діяльністю, із суми доходу, який оподатковується; передбачається перенесення пільг на майбутнє від 3 до 15 років; запроваджений пільговий режим амортизаційних відрахувань для обладнання до 3-х років, а для інших фондів – до 5-ти років; пільгове оподаткування в обсязі до 20% для венчурних фірм та фірм, що здійснюють НДДКР, застосовується у відношенні до приросту витрат на НДДКР порівняно із середньорічним рівнем цих витрат за попередні 3 роки, а також 20% витрат компаній на програми фундаментальних наукових досліджень, що виконуються університетами за контрактами з ними; запроваджене вирахування з доходу, що оподатковується, вартості наукової апаратури та обладнання, яке безкоштовно передається компаніям університетами та науково-дослідними організаціями; немає податку на оренду венчурних фірм; не підлягє оподаткуванню юридична форма ризикового капіталу; передбачений інвестиційний податковий кредит у формі зменшення податку на прибуток, установленого в розмірі від 6 до 10% загальної вартості інвестицій в устаткування; існує зменшення податку на прибуток від організацій з цінними паперами венчурних структур, а саме 60% доходу не оподатковується взагалі, а 40% оподатковується звичайними податками; Адміністрація в справах малого бізнесу (АМБ) гарантує повернення до 90% приватного капіталу, який вкладається у венчурний бізнес; АМБ – надає субсидії венчурному бізнесу на розширення зовнішньоекономічної діяльності, різні види управлінської допомоги; федеральні відомства зобов’язані виділяти зі свого бюджету не менш ніж 1,25% зі свого бюджету на фінансування венчурного бізнесу; згідно з законодавством США залучають венчурні фірми до виконання всіх інноваційних проектів, вартість яких більше ніж 100 тис. дол.; запроваджені пільги з оподаткування приросту капітальних активів, при яких оподатковується 2/3 отриманого доходу; податок на опціони сплачується після реального отримання прибутків від продажу акцій.
У Франції передбачені державні дотації організаціям, що проводять науково-дослідні роботи за контрактами в розмірі до 50% суми витрат на проведення робіт за замовленнями МСП; надаються субсидії МСП до 50% витрат підприємств на наймання наукового персоналу; передбачений податковий кредит на приріст витрат на НДДКР в розмірі 50% приросту витрат компаній на НДДКР порівняно з рівнем минулого року; запроваджений пільговий податок для нових компаній в розмірі 25% прибутку протягом 3-х років; не обкладаються податками кошти, що вкладаються в ризиковані проекти.
В Швейцарії існує податковий кредит для завершення НДДКР; існує можливість перенесення пільг на 2 роки.

В Швеції амортизаційні відрахування сплачуються пропорційно по 30% на рік для НДДКР і 4% - для будівель.
В Японії існує податковий кредит в обсязі 20% витрат на приріст НДДКР (але не більше, як 10% від загальної суми податкових зобов’язень); введений пільговий податок на прибуток венчурних підприємств в розмірі 30%, тоді коли звичайний податок становить 42%; передбачається отримання субсидій з державних фондів до 2 млн. ієн; надаються пільгові кредити венчурним фондам під 5-6% річних; існує урядова гарантія повернення до 80% обсягу фінансових коштів, які були вкладені у венчурний бізнес.
3. В забезпеченні інноваційного розвитку важливу роль може відіграти співробітництво з іноземними партнерами. 
Міжнародне наукове і науково-технічне співробітництво у широкому значенні є спільною і злагодженою діяльністю у сфері науки і техніки, являє собою форму міжнародних економічних відносин. Його сутність у вузькому значенні конкретизується стосовно різних суб'єктів, спрямованості і забезпеченості міжнародними угодами, а саме:

1) міждержавне науково-технічне співробітництво – це спільна наукова і науково-технічна діяльність, яка здійснюється у рамках відповідних міждержавних, міжурядових і міжвідомчих угод про науково-технічне співробітництво, проводиться державними установами (різної приналежності) і суспільними організаціями (які об'єднують науковців і фахівців). Таке співробітництво носить некомерційний характер і фінансується за рахунок коштів державного бюджету певної країни, країн-партнерів, міжнародних організацій, суспільних організацій і добродійних фондів. У межах такого співробітництва суб'єкти можуть приймати участь у виконанні міжнародних науково-технічних програм і проектів, долучатися до діяльності іноземних і міжнародних наукових товариств, асоціацій і спілок на правах їх членів, укладати контракти з іноземними організаціями і юридичними особами, брати участь у міжнародних симпозіумах та інших заходах в області розвитку науково-технічних зв'язків;

2) міжнародне науково-технічне співробітництво у сфері інновацій – це спільна наукова і науково-технічна діяльність, яка здійснюється у межах міжнародних інноваційних проектів і спрямована на розробку і реалізацію інновацій, проводитися як державними установами, так і комерційними структурами. Таке співробітництво носить переважно комерційний характер і фінансується в основному за рахунок коштів приватних структур однієї або декількох країн, а також за рахунок коштів державного бюджету у межах цільових програм. Співробітництво забезпечується відповідними міжнародними контрактами на виконання науково-технічних робіт, проведення розробок, впровадження інновацій та ін.
Міжнародне науково-технічне співробітництво тісно переплітається з поняттям «міжнародний науково-технічний обмін», яке розкриває сутність науково-технічних зв'язків дещо з іншої точки зору. Міжнародний науково-технічний обмін визначається у широкому і вузькому значеннях. У широкому сенсі під ним мається на увазі проникнення будь-яких науково-технічних знань та обмін виробничим досвідом між країнами, а у вузькому – передача науково-технічних знань і досвіду, що відноситься до відтворення конкретних технологічних процесів. Він також трактується як сукупність економічних відносин між суб'єктами різних країн з приводу обміну і використання результатів науково-технічної діяльності. Особливості міжнародного науково-технічного обміну зумовлені специфікою предмету обміну – нові знання, які мають вільний характер і можуть використовуватися неодноразово, що є проявом економії на масштабі (обмеженням стає тільки моральне старіння).

Перетворення НТП в один з найважливіших чинників порівняльних переваг країн, що визначає їх позиції на світовому ринку, істотно підвищує роль міжнародного науково-технічного обміну у системі міжнародних економічних відносин. Його форми розглядаються, перш за все, з погляду їх платності: комерційні і некомерційні. «Левова частка» міжнародного науково-технічного обміну припадає на ліцензійну торгівлю.

Головним предметом міжнародного науково-технічного обміну є міжнародна передача (трансфер) технології, яка виділяється як самостійне явище і позначає увесь спектр економічних відносин з приводу купівлі-продажу результатів наукової і інноваційної діяльності, які підпадають під категорію «технологія», а також надання послуг у сфері використання технологій. У методологічних і прикладних документах, розроблених Організацією економічного співробітництва і розвитку, у поняття «трансферт технологій» включено широке коло комерційних угод: щодо передачі технічних засобів за допомогою патентів і ліцензій, передача ноу-хау; щодо трансферту (продажу, ліцензування, франчайзингу) проектів, торговельних марок і зразків; щодо надання послуг технічного характеру(включно з технічним й інжиніринговим навчанням) і технічної допомоги; щодо трансферту результатів НДДКР.

Основними формами міжнародного співробітництва у сфері інноваційної діяльності є [32]: впровадження міжнародних проектів, консорціуми університетів, організація та проведення міжнародних науково-практичних конференцій, інноваційне співробітництво з підприємствами, міжнародні програми.
У першу чергу міжнародне співробітництво, головною метою якого є інноваційний розвиток країни, реалізується шляхом розробки та подальшого впровадження міжнародних проектів. Загалом, спільна робота представників різних країн світу над інноваційним проектом є найбільш поширеною формою міжнародного співробітництва у сфері інноваційної діяльності. Як правило, робота суб’єктів інноваційної діяльності у рамках спільного інноваційного проекту носить тривалий характер, завдяки чому між теоретиками-науковцями та практиками-інноваторами складаються міцні ділові стосунки, що після завершення проекту поглиблюються і розширюються. Значною перевагою тривалого міжнародного співробітництва є також напрацювання і постійне вдосконалення механізму обміну інноваціями, досвідом, знаннями, надбаннями та здобутками у сфері інноваційної діяльності.
Наступною формою міжнародного співробітництва, націленого на забезпечення інноваційного розвитку країни, є консорціуми університетів. Провідну роль в інноваційному розвитку відіграють учені різних країн світу. Основним місцем зосередження і професійної діяльності вчених, як правило, є вищі навчальні заклади (ВНЗ), у стінах яких нерідко проводяться дослідження, апробація та експлуатація новітніх винаходів. Разом з тим, науковців часто запрошують до роботи над певними інноваційними проектами у рамках окремих підприємств, установ та організацій різних форм власності. Основна перевага формування консорціуму ВНЗ різних країн полягає у наступному: об’єднання зусиль учених різних університетів відкриває широкі можливості для отримання високоякісних результатів спільної діяльності у сфері інноваційної діяльності. При створенні спільних ВНЗ об’єднуються зусилля та потужності кількох закладів вищої освіти, що у свою чергу розкриває широкі можливості проведення різноманітних досліджень. Характерною тенденцією сучасності є диверсифікація форм організації освітньої діяльності: поява величезних кампусів, з поширенням інформаційно-комп’ютерних технологій розвивається дистанційна освіта, міжнародні спільні освітянські та наукові проекти, спільні навчальні заклади, можливість одночасного отримання дипломів ВНЗ різних країн. Так звані мережеві університети створюються завдяки науковій співпраці інтелектуальної еліти різних країн: наукові товариства вчених різних країн не мають чітко визначеної територіальної організації, вони збираються на тематичні конференції, конгреси, зустрічі, тощо.
Ще одним видом міжнародного співробітництва ВНЗ є організація та проведення міжнародних науково-практичних конференцій. Причому, або конференція в цілому, або окремі її секції за сучасних умов, як правило, орієнтовано на обговорення актуальних питань інноваційного розвитку. Процес підготовки, організації та проведення міжнародних конференції є досить тривалим і складним. У рамках самої конференції відбувається обмін знаннями, досвідом і пропозиціями між загальновизнаними науковцями та практиками-інноваторами, а також молодими вченими. Наряду з міжнародними науково-практичними конференціями досить регулярно проводяться різноманітні міжнародні семінари, симпозіуми, присвячені питанням інноваційного розвитку та інноваційної діяльності. Регулярне проведення подібних заходів цілком спроможне чинити суттєвий вплив на інноваційний розвиток країни. 
У багатьох випадках інновації потребують впровадження на практиці, чого у повному обсязі не можуть забезпечити заклади вищої освіти. У зв’язку з цим, окремі університети або консорціуми університетів прагнуть до налагодження сталих контактів з підприємствами відповідного профілю діяльності. Причому досить привабливим є розширення зв’язків не тільки з вітчизняними, а й з іноземними підприємцями-суб’єктами інноваційної діяльності. Міжнародне інноваційне співробітництво університетів з підприємствами, окрім прямого впливу на інноваційний розвиток країни, активно сприяє поліпшенню іміджу ВНЗ. Останнє, на нашу думку, можна пояснити тим, що співробітництво з підприємствами надає студентам університету можливості набуття практичного досвіду, а випускники здобувають реальний шанс отримання першого робочого місця, що у свою чергу приваблює до ВНЗ більшу кількість абітурієнтів. Разом з тим, зв’язки закладу вищої освіти з іноземними підприємствами відкривають для студентів можливості професійної та творчої самореалізації і набуття досвіду діяльності за фахом за кордоном. 
Наступною формою міжнародного співробітництва, що забезпечує інноваційний розвиток країни, є міжнародні програми. На сьогоднішній день у сфері інноваційної діяльності функціонує кілька міжнародних програм, у рамках яких міжнародні фонди присуджують гранти на реалізацію найбільш перспективних та актуальних інноваційних проектів. Окрім того, міжнародні фонди нині віддають перевагу проектам, учасниками яких є представники різних держав (міжнародні проекти інноваційного характеру). 
Перевагами міжнародного співробітництва у сфері інноваційної діяльності є дослідження, інновації, знання, досвід, досягнення, консультації, ідеї, підтримка, мобільність учених, фінансові можливості, технічні потужності, саморозвиток, інформація, імідж, конкурентоспроможність, міжнародне визнання, розширення масштабів співробітництва, навички міжетнічних комунікацій.

Практичне завдання студентам

1. Навести приклади інноваційної культури на підприємствах будь-якої країни світу.

2. Проаналізуйте, в якій країні держава забеспечує найсприятливіший інноваційний клімат.
Питання для підготовки до семінарських занять:

4. Формування інноваційної культури підприємств. 

5. Державне заохочення інноваційної активності. 

6. Міжнародне співробітництво в інноваційній діяльності.

Контрольні питання:

1. Визначте поняття інноваційної культури.
2. Назвіть структурні елементи інноваційної культури.
3. Які завдання виконує інноваційна культура.
4. Охарактеризуйте функції, які виконує інноваційна культура.
5. В чому полягає необхідність державної підтримки інноваційних процесів.
6. Назвіть механізми держаного стимулювання інноваційного розвитку.
7. Назвіть форми міжнародного інноваційного співробітництва.
Тема 7. Еволюція світових інноваційних рішень

1. Технологічний уклад – основа інноваційних рішень 

2. Найкращі світові  інноваційні компаній й інновації останньої декади
1. Технологічний уклад – сукупність технологій, які є характерними для визначеного рівня розвитку виробництва. Технологічний уклад характеризується єдиним технічним рівнем складників його виробництв, пов’язаний потоками якісно однорідних ресурсів, робочої сили та спирається на загальний науково-технічний потенціал.

Зміна технологічних укладів здійснюється у зв’язку із науковим і техніко-технологічним прогресом, коли відбувається перехід від низьких до більш високих, прогресивних технологій.
Поняття «технологічний уклад» було запроваджене російським ученим С. Глазьєвим і тісно пов’язане з теоріями «довгих хвиль», які супроводжували становлення і розвиток капіталістичного способу виробництва. Фундаментальний внесок у створення зазначених теорій зробив М.Д. Кондратьєв. Він стверджував, що науково-технічна революція розвивається хвилеподібно, і кожний цикл триває приблизно 45–60 років. Протягом останніх століть в історії технологічної еволюції змінили одна одну п’ять хвиль і склалося п’ять технологічних укладів [33]. 
Перша хвиля (1770–1830 рр.) сформувала уклад, який ґрунтується на нових технологіях у текстильній промисловості та використанні енергії води. Цей період відзначається широким застосуванням парових двигунів і розвитком машинобудування, руйнуванням феодальної монополії. Форми організації інноваційної активності у країнах-лідерах: поодинокі винахідники, котрі ставали підприємцями та наукові товариства.

Друга хвиля (1830–1880 рр.) позначилася механізацією виробництва практично всіх видів продукції, створенням мережі залізниць та морських шляхів. Економічними символами цього періоду були вугілля і транспортна інфраструктура. Соціально-економічні характеристики укладів країн-лідерів: свобода торгівлі, обмеження або руйнування монархічних режимів, підтримка зовнішньої політики обмеження державного втручання в економіку при потужній концентрації внутрішніх ресурсів на ключових напрямках. Інноваційну активність у країнах проявляли окрім винахідників-підприємців науково-дослідні центри, велись наукові дослідження в університетах і національних академіях.

Третя хвиля (1880–1930 рр.) базувалася на використанні в промисловому виробництві електроенергії, розвитку важкого машинобудування та електротехнічної промисловості на основі сталевого прокату, нових відкриттях у галузі хімії, становленні хімічної промисловості. То був період нафтового буму в США, створення потужного воєнно-промислового комплексу в Європі, широкого впровадження радіозв’язку і телекомунікацій. Починає розвиватися виробництво автомобілів та літаків, кольорових металів, алюмінію, пластмас, товарів тривалого користування. З’являються величезні фірми, картелі та трести. Дрібні компанії поглинаються великими, відбувається концентрація банківського і фінансового капіталів. Соціально-економічні характеристики укладів країн-лідерів: створення та розширення інститутів державного регулювання, розширення державної власності, індустріалізація. Інноваційна активність: створення національних наукових центрів, внутрішньофірмових та корпоративних відділів, лабораторій. Стає необхідною і розповсюджується загальна початкова освіта.

Четверта хвиля (1930–1980 рр.) характеризується становленням укладу, який базується на подальшому розвитку енергетики із використанням нафти, нафтопродуктів та газу, а також засобів зв’язку, нових синтетичних матеріалів. Це ера масового виробництва автомобілів, тракторів, літаків, різноманітних видів озброєнь, товарів тривалого користування, будівництва швидкісних автомагістралей, аеропортів. З’являються та інтенсивно поширюються комп’ютери і програмні продукти для них. Атом, що спочатку використовується у воєнних, а згодом і в мирних цілях. На ринку панує олігопольна конкуренція, утворюються транснаціональні корпорації. Соціально-економічними характеристиками укладів країн-лідерів були такі: розвиток військово-промислового комплексу, інститутів соціального забезпечення. Для інноваційної активності в усьому світі характерне державне фінансування наукових робіт, розширення наукових досліджень безпосередньо в промисловості. Став необхідним та утвердився розвиток системи вищої, обов’язкової середньої та професійної освіти.

П’ята хвиля, що почалася в середині 80-х рр. ХХ ст., спирається на досягнення в галузі мікроелектроніки, інформатики, біотехнології, генної інженерії, освоєння нових видів енергії, космічного простору, супутникового зв’язку, тощо. Відбувається перехід від розрізнених фірм або навіть транснаціональних корпорацій до єдиної мережі компаній, що з’єднані електронними засобами зв’язку, тісно взаємодіють у галузях технології, контролю якості продукції, планування інвестицій. Соціально-економічними характеристиками укладів країн-лідерів є такі: потужна державна політика у стратегічних видах інформаційно-комунікаційних інфраструктур, розвиток і домінування транснаціональних корпорацій, становлення глобального регулювання економіки. Інноваційна активність характеризується масштабною державною підтримкою інноваційних процесів, фінансуванням наукових робіт, глобалізацією інноваційних процесів в інформаційній сфері, трансфером технологій, розвитком та поширенням інноваційних структур.

Сьогодні все помітнішими стають ознаки наступних — шостого і сьомого — технологічних укладів. Шостий дає поштовх до нового етапу в розвитку медицини та біотехногогій, сьомий — до створення технологій «холодного термоядерного синтезу», що має докорінно змінити енергетичний потенціал земної цивілізації. 
Розвиток кожного укладу сприяє сходженню цивілізації на новий, вищий рівень, що створює наступність в історичному процесі й значно збільшує економічні можливості суспільства. Істотно ускладнюючи економічні взаємозв’язки та посилюючи їхній нелінійний характер, технологічні уклади формують відповідну виробничу структуру, яка справляє визначальний вплив на процес матеріального виробництва і сферу послуг.

Таблиця 1

Становлення технологічних укладів у світі

	Показник
	Технологічний уклад

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Період домінування
	1770-1830рр.
	1830-1880рр.
	1880-1930рр.
	1930-1980рр.
	Від 1980-1990 років до (?)

	Технологічні лідери
	Великобританія, Франція, Бельгія 
	Великобританія, Франція, Бельгія, Німеччина, США
	Німеччина, США, Великобританія, Франція, Бельгія, Швейцарія, Нідерланди 
	США, країни Західної Європи, СРСР, Канада, Австрія, Японія, Швеція, Швейцарія 
	Японія, США, ЄС

	Розвинені країни
	Європейські країни
	Італія, Нідерланди, Швейцарія, Австро-Угорщина, Росія
	Росія, Італія, Данія, Австро-Угорщина, Канада, Японія, Іспанія, Швеція
	Бразилія, Мексика, Китай, Тайвань, Індія
	Бразилія, Мексика, Аргентина, Венесуела, Китай, Індія, Індонезія, Туреччина, Східна Європа, Канада, Австралія, Тайвань, Корея

	Ядро технологічного укладу
	Текстильна промисловість, текстильне машинобудування, виплавка чавуну, обробка заліза, будівництво каналів, водний двигун
	Паровий двигун, залізниця, транспорт, машинобудування, пароходобудування, вугільна промисловість, чорна металургія
	Електротехнічне, важке машинобудування, виробництво і прокат сталі, лінії електропередач, неорганічна хімія
	Автомобілі, трактори, кольорова металургія, товари довготривалого користування, синтетичні матеріали, органічна хімія, переробка нафти
	Електроніка, ЕОМ, оптиковолоконна техніка, програмування, телекомунікації, робототехніка, переробка газу, інформаційні послуги

	Ключовий фактор
	Текстильні машини
	Паровий двигун, станки
	Електродвигун, сталь
	Двигун внутрішнього згорання, нафтохімія
	Мікроелектронні компоненти

	Формування ядра нового укладу
	Парові двигуни, машинобудування
	Сталь, електроенергетика, важке машинобудування, неорганічна хімія
	Автомобілебудування, органічна хімія, переробка нафти, кольорова металургія, дороги
	Радари, трубопроводи, авіапромисловість, видобуток і переробка газу
	Біотехнології, космічна техніка, тонка хімія 

	Переваги данного технологічного укладу в порівнянні з попереднім
	Механізація і концентрація виробництва на фабриках
	Зростання масштабів і концентрація виробництва на основі використання парового двигуна
	Підвищення гнучкості виробництва на основі використання електродвигуна, стандартизація виробництва, урбанізація
	Масове і серійне виробництво
	Індивідуалізація виробництва і споживання, гнучкість виробництва, усунення екологічних обмежень на основі АСУ, деурбанізація на основі телекомунікацій


Джерело: [34].
Детально періодизація технологічних укладів зображена у Табл. 1.

2. Світовий інноваційний рейтинг компаній є об’єктом досліджень багатьох інститутів. Серед них: компанії  Innovaro [35], Boston consulting group (BCG) [36], Уортонський інститут (Wharton University) [37], журнали Fast company [38], BusinessWeek [36]. 
Кожна компанія використовує свої критерії рейтингу. 
Критеріями інноваційного рейтингу для Уортонського інституту були: вплив на якість життя, відповідність людським потребам, наявність «wow» фактора, зміна способу ведення бізнесу, збільшення ефективності, зародження нових інновацій і стимулювання нових галузей, перспектива розвитку винаходу у майбутньому. 

Innovaro, оцінює діяльність 1000 потужних світових компаній за 8 ключовими параметрами:  організаційна культура та структура підтримки; стратегічний фокус на інновації та їх роль для зростання компанії; кількість нових продуктів та відносний індекс успішності; зростання прибутків та капіталізація ринку; середній прибуток за одиницю продукту чи споживача; інвестиції у діяльність, пов'язану з інноваціями; цінність бренда та зростання людського капіталу; загальна позиція в галузі. 

Методика складання рейтингу компанії BCG була наступною. Спочатку BCG звернулася до топ-менеджерів, запитуючи про найбільш новаторські компанії останніх років. Опитування проходило завдяки анкетуванню, в якому взяли участь 2950 топ-менеджерів. Також, для скаладання остаточного рейтингу бралися до уваги три фінансові показники. У підсумку, місце компанії у рейтингу визначалося за: оцінками топ-менеджерів – на 80%; рівнем виплачених дивідендів акціонерам протягом останніх трьох років – на 10%; рівнем доходів протягом останніх трьох років – на 5%; динамікою зростання доходів протягом останніх трьох років – на 5%.

Відповідно до досліджень Уортонського інституту, за останні 30 років найвагомішими інноваціями, нумерованими за критеріями важливості, були: 1)  Інтернет, бродбенд, WWW, 2) PC/лептопи, 3) мобільні телефони, 4) E-mail, 5) тест ДНК/створення генетичної карти, 6) Відображення магнітного резонансу (MRI), 7) мікропроцесори, 8) волоконна оптика, 9) офісне програмне забезпечення (електронні таблиці, текстовий процесор), 10) безконтактний лазер/роботизована хірургія (лапароскопія), 11) відкритий доступ до програмного забезпечення та послуг (Linux, Вікіпедія), 12) світловипромінюючий діод, 13) рідкокристалічний екран (LCD), 14) системи GPS, 15) онлайн шоппінг/електронна торгівля/аукціони, 16) стискання файлів на носіях (jpeg, mpeg, mp3), 17) мікрофінансування, 18) фотогальванічна сонячна енергія, 19) великомасштабні повітряні двигуни, 20)  соціальні Інтернет мережі, 21) графічний інтерфейс користувача (GUI), 22) цифрова фотографія/відео, 23) радіочастотна ідентифікація (наприклад, EZ Pass), 24) генетично модифіковані продукти, 25) біопаливо, 26) штрих-коди і сканери, 27) банкомати, 28) стенти (прилади для реконструкції просвіту органу), 29) статична флеш-пам’ять, 30)  антиретровірусний засіб для боротьби зі СНІДом.

За версією компанії Innovaro 5-ма найкращими інноваторами в 2005 році були: Adidas, DSM, Logitech, Nokia, Samsung. Інноваційними лідерами у свому сегменті були відзначені: Rolls-Royce (авіакосмічна галузь), Virgin Atlantic (авіакомпанії), Toyota (автомобільна галузь), RBS (банки), DSM (хімічна промисловість), Samsung (електроніка), BP (енергетична галузь), H&M (мода), Reckitt Benckiser (FMCG), PepsiCo (їжа та напої), IKEA (роздрібна торгівля), Apple (комп'ютерні комплектуючі), UPS (логістика), Google (медіа/розваги), Medtronic (медицина), Canon (офісне обладнання), Novartis (фармацевтика), Microsoft (програмне забезпечення), Adidas (спортивні товари), Nokia (телекомунікації). Всім компаніям, які ввійшли до списку, притаманні такі характерні риси: стратегічний фокус — потужне фокусування на роль інновацій; інтуїція — компанії володіють відмінним розумінням ринку та клієнтів, а також вміють пристосовувати свою діяльність до навколишнього середовища; співпраця — вони чудово розуміють основні свої вміння та здатності, а також знають, що результату можна досягнути лише в команді; процес — вони володіють простими, але ефективними підходами до управління і вміють швидко запускати нову продукцію та послуги; організація — ролі, компетенції та культура — все повинно підтримувати курс на інновації. 

В таблиці 2 надані рейтингові оцінки компаній в 2008 та 2011 роках.
Таблиця 2

Рейтингові оцінки світових інноваційних лідерів за 2008 та 2011 роки  
	Назва компанії
	Рейтинг 2011 (Fast company)
	Рейтинг 2008 (BCG)

	3M
	
	22

	Amazon.com
	27
	11

	American Express
	
	50

	Amyris
	30
	

	Apple
	1
	1

	ARM
	12
	

	AT&T
	
	27

	Audi
	
	29

	Azul
	47
	

	Bank of america
	
	41

	BMW
	
	14

	Boeing
	
	20

	BP
	
	44

	Burberry
	13
	

	Changchun Dacheng Industrial Group
	46
	

	Cisco Systems
	41
	35

	Costco Wholesale
	
	39

	Daimler
	
	31

	Dawning Information Industry
	7
	

	Dell
	
	46

	Donorschoose.org
	21
	

	Double Negative
	31
	

	Ebay
	22
	33

	Enerkem
	42
	

	Epocrates
	10
	

	ESPN
	16
	

	Exxon Mobil
	
	42

	Facebook
	3
	25

	Foursquare
	15
	

	FX
	49
	

	General Electric
	45
	4

	General Motors
	
	18

	Goldman Sachs Group
	
	21

	Google
	6
	2

	Groupon
	5
	

	Hewlett-Packard
	
	15

	HSBC
	
	40

	Huawei
	18
	

	IBM
	29
	12

	Ing Group
	
	36

	Intel
	19
	48

	Kaspersky Lab
	32
	

	Kosaka Smelting and Refining
	14
	

	Linkedin
	24
	

	Madecasse
	50
	

	Marks & Spencer
	36
	

	McDonald's
	
	30

	Microsoft
	37
	5

	Netflix
	8
	

	News Corp.
	
	43

	Nike
	23
	45

	Nintendo
	
	7

	Nissan
	4
	

	Nokia
	
	10

	Opening Ceremony
	28
	

	Pandora
	44
	

	Pepsico
	33
	

	Procter & Gamble
	
	8

	Reliance Industries
	
	19

	Research In Motion
	
	13

	Samsung Electronics
	43
	26

	Shaadi.com
	39
	

	Siemens
	
	38

	Singapore Airlines
	
	37

	Snohetta
	35
	

	Solarcity
	38
	

	Sony
	
	9

	Southwest Airlines
	
	49

	Stamen Design
	48
	

	Starbucks
	
	32

	Syncardia
	20
	

	Target
	
	24

	Tata Group
	
	6

	Toyota Motor
	
	3

	Trader Joe's
	11
	

	Turner Sports
	17
	

	Twitter
	2
	

	Univision
	34
	

	Verizon Communications
	
	34

	Virgin Group
	
	28

	Vodafone Group
	
	47

	Voxiva
	40
	

	Wal-Mart Stores
	
	23

	Walt Disney
	
	17

	Wieden + Kennedy
	25
	

	Yandex
	26
	

	Zynga
	9
	


Джерело: складено автором на базі [36], [38].
Відповідно до рейтингу компанії  BCG в 2008 році Apple лідирувала в списку найіноваційіших світових компаній. Вперше в ТОП-10 входили такі компанії, як Tata Group (№6) та Nintendo (№7). «Темною конячкою» рейтингу була компанія General Motors (№18), у якої фінансовий стан був не в найкращому стані. Але попри фінансові показники, її нові моделі авто високо оцінили топ-менеджери.

Важливим є аналіз географічного розташування штаб-квартир компаній. Найбільше у рейтингу американських компаній – 31 (35 у 2007 році).  У ТОП-50 інноваційних компаній потрапили 10 західноєвропейських фірм (в 2007 році - 8). Японія представлена чотирма компаніями, а Індія – двома, хоча 2007 року жодна з компаній не входила в рейтинг. По одній компанії в заліку має Канада, Сінгапур та Південна Корея. Жодна компанія з Ценрально-Східної Європи та країн СНД не потрапила до рейтингу ТОП-50 іноваційних компаній.

Кожна компанія з рейтингу вибрала власний шлях інноваційності. General Electric завоювала своє «місце під сонцем» завдяки активній роботі на ринках, які розвиваються і де відбувається стрімке зростання доходів населення. Компанія, наприклад, розробила портативний електрокардіограф у Індії для внутрішнього ринку. Цікавим прикладом є компанія Tata Group, яка показала, що інновації – це не лише R&D. Компанія створила найдешевший у світі автомобіль ціною в 2500 дол., який виконує головну функцію – він їде. Nintendo досягла високих позицій у рейтингу завдяки зменшенню витрат, винісши ряд витрат на аутсорсинг. А компанія HP працювала зі зростанням продуктивності своїх лабораторій. Ці приклади ще раз ілюструють фразу Майкла Портера: «Не намагайтеся бути найкращими. Будьте іншими».

Відповідно до рейтингу журналу Fast Company, в 2011 році перші місця дісталися компаніям Apple, Twitter і Facebook. 

Компанія Apple очолила рейтинг інноваційних компаній світу 2011 за здатність активувати креативне мислення на технологічному ринку, піднявшись з минулорічного 3-го місця. 

Другий рядок рейтингу посів Twitter. Кількість користувачів сервісу мікроблогів за останні п'ять років виросла в 20 тис. разів — до 200 млн. чоловік. За рік Twitter різко покращив свої рейтингові позиції — торік він перебував лише на 50-му місці. 

«Бронза» дісталася соціальній мережі Facebook, яка об'єднала 600 млн. користувачів. Щоправда, торік Facebook займала перший рядок рейтингу. 

Четверте місце «завоювала» японська автомобільна компанія Nissan, головним досягненням якої стало створення електромобіля Leaf і вивід його на ринок. 

П'ятірку найінноваційніших компаній світу замикає інтернет-компанія Groupon, що управляє мережею порталів знижок. Компанія розбурхала ринок, відмовившись від пропозиції продажу за 6 млрд. дол.. Саме стільки пропонував за сервіс знижок Google. До речі, цей інтернет-гігант розташувався відразу за Groupon — на шостому рядку. 

Китайська компанія Dawning Information Industry опинилася на 7-му рядку. Їй вдалось створити найшвидший суперкомп'ютер у світі. Далі розташувався відеопрокатник Netflix, який витратив на свій розвиток 6 млрд. дол..
На 9-му місці — компанія Zynga, якій вдалося заробити 500 млн. дол. на продажі ігор для соціальних мереж. У десятку головних інноваторів також увійшла компанія Epocrates, яка створила більше 1500 медичних програм. 

Варто відзначити, що до рейтингу увійшли дві російські компанії — «Яндекс» (26-е місце) і «Лабораторія Касперського» (32-е місце). 

Якщо Twitter продемонстрував найбільший зліт у рейтингу за рік, то Amazon — найбільше падіння. Інтернет-аукціон опустився з другого рядка рейтингу до 27-го. 

На думку укладачів рейтингів, всі ці інноваційні компанії будуть задавати напрямки розвитку світового ринку. Вони не бояться експериментувати, використовують нестандартні ідеї і просто знають, до чого прагнуть. 

Практичне завдання студентам

1. Доповнити Таблицю 2 «Рейтингові оцінки світових інноваційних лідерів за 2008 та 2011 роки»  такими показниками: країна базування компанії, галузь діяльності, інновація, за яку компанія потрапила до рейтингу; інноваційна специфіка компанії.
Питання для підготовки до семінарських занять:

1. Технологічний уклад – основа інноваційних рішень.
2. Найкращі світові інноваційні компаній й інновації останньої декади.

Контрольні питання:

1. Визначте поняття «Технологічний уклад».
2. Назвіть характерні особливості 1-3 укладу.
3. Назвіть характерні особливості 4-7 укладу.
4. За якими критеріями складаються інноваційні рейтинги компаній?
5. Назвіть найвагоміші інновації останніх 30-ти років.

6. Назвіть компанії, що лидирують за інноваційними розробками.
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Інноваційно-посередницька діяльність у сфері технологічного трансферу








1. Суб’єкти розробки і презентацій науко-вих ідей, продуктів, науково-технічної продукції, продуктів








2. Суб’єкти  реалі-зації наукових ідей, науково-технічної продукції, іннова-ційних проектів, програм








Підготовка і перепідго-товка кадрів для інно-ваційної діяльності, включаючи підготовку інноваційних і проект-них менеджерів, ін.








Інформаційне забез-печення науково-технічної, іннова-ційної діяльності





Експертиза (ко-мерційна і держа-вна) інновацій-них програм, проектів, проду-кції








Фінансове забез-печення іннова-ційної діяльності з різних джерел і форм інвесту-вання








Консалтингова діяльність (технологічний, управлінський, ін. консалтинг) щодо реалізації інноваційних проектів і програм








4. Інноваційні ризики

































































3. Зовнішні чинники впливу








Ринок та його механізми впливу на інноваційні процеси в економіці: конкуренція, методи ціноутворення на інноваційну продукцію, продукти ОІВ, послуги, попит, пропозиції інноваційної продукції, продуктів, послуг 
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